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INFORMA 


’ Agricultura y Ganaderia 
EL CULTIVO DE LA PAPA 


Por el Sr. Secretario Eucenio Pesquetra, del Consulado de México en San Francisco, California, EB. U. A. 


La papa es, sin duda alguna, una de las ba- 
ses m4s importantes de la alimentacién del 
hombre: su alto poder alimenticio, su costo 
relativamente bajo y su consumo casi univer- 
sal hacen que cada dia aumente la demanda de 
este tubérculo en el mercado. En nuestro pais 
la produccién de papa no ha aleanzado toda- 
via la importancia que en otros paises, a pe- 
sar de que en México existen terrenos excepcio- 
nalmente dotados para este fin. 

La Facultad de Agricultura de la Univer- 
sidad de Calfornia ha llevado a cabo numero- 
sos experimentos para determinar los. requisi- 
tos necesarios para obtener cosechas de papa 
de muy alta calidad, por lo que se considera 
que podr4 ser muy provechoso pata nuestros 
agricultores conocer los resultados obtenidos 
por dicha Institucién, especialmente si se tiene 
en cuenta que las condiciones que imperan en 
esta regién de los Estados Unidos son muy 
semejantes a las de nuestro pais, y que una 
gran produccién de papa seria altamente pro- 
vechosa no solamente para. el agricultor, sino 
para la economia general de la Repdblica. 

A continuacién damos a conocer un breve 
resumen de los procedimientos seguidos y re- 
sultados obtenidos en el Estado de California. 

Se tiene la impresién general de que la papa 
crece mejor en aquellas regiones de baja tem- 
peratura durante la época de crecimiento; sin 
embargo, se han obtenido magnificas cosechas 
en algunos vallegs del interior de California, 
donde la temperatura media en la época- de 
crecimiento de ésta planta es relativamente 
alta, La papa se siembra en 37 de los 58 Con- 
dados del Estado, aunque sélo constituye una 
de las principales cosechas en aquellos que 
reinen condiciones esencialmente favorables. 
La primera, que se recoge en mayo y junio, se 
produce Gnicamente en 18 Condados, mientras 
que la cosecha de octubre y noviembre se pro- 
duce en la totalidad. 

Un 90% de la produccién estA concentrado 
en cuatro regiones: principales que abarcan 
once Condados, y que son: 


Valle de San Joaquin.—Esta regién com- 
prende los Condados de Kern, Tulare, Madera, 
Fresno y Merced, en orden de importancia, y 





es la de mayor produccién en el Estado: el 
area cultivada en 1946 fue de 82,000 acres, El 
terreno arenoso y las temperaturas altas que 
se registran en verano son muy favorables 
para la mayor parte de los tipos de papa que 
se cosechan en los primeros meses del afio; se 
siembran de noviembre a marzo y se recogen 
en Mayo y junio. 


Riverside-San Bernardino. — Esta region 
comprende los Condados de Riverside y San 
Bernardino, principalmente la regién de Chino, 
Colton y Riverside. El tipo de papa mf4g co- 
min es el llamado White Rose; casi siempre 
se planta en invierno, para cosecharse en la 
primera parte del verano. La segunda cosecha, 
que se recoge a principios del invierno, se des- 
tina exclusivamente para semilla. 


Tulelake-—El1 Distrito de Tulelake com- 
prende los Condados de Siskiyou y Modoc. En 
esta region, a pesar de que la temporada para 
la siembra de la papa es relativamente corta, 
se obtienen los mejores resultados. Los tipos 
de papa que predominan son el White Rose y 
Russet Birbank, Se plantan en mayo y se reco- 
gen en octubre, almacendndose para ser ven- 
didas en invierno y primavera. 


Delta.—En este Distrito se. plantaron fni- 
camente 6,500 acres en 1946, pero, debido a 
una correcta fertilizacién, se obtuvo una co- 
secha de calidad superior y que fue usada en 
su. totalidad para semilla. Comprende esta re- 
gién parte del Condado de San Joaquin y el 
de Contra Costa. 

En el Estado de California se plantan Gni- 
camente unos ‘cuantos tipos de papa, los que 
mejor se adaptan a las condiciones predomi- 
nantes: White Rose, Calrose, Risset Barbank, 
Pontiac y Triumph. 

Al final se da un cuadro donde aparecen las 
caracteristicas de cada tipo de éstos. 

El clima fresco, entre 60° y 75° F., es el 
considerado mejor para este tubéreulo, Las 
mejores cosechas, en cuanto a cantidad y ca- 
lidad, se producen en los Condados de la parte 
norte del Estado, aunque en algunas regiones 
del sur, donde la temperatura muy frecuente- 
mente llega a los 100° F., se han obtenido mag- 
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nificas cosechas: en estas regiones la — 
tura del suelo se mantiene fresca por de 
frecuentes riegos, y se ha observado que las 
altas temperaturas de la superficie evitan las 
plagas que pueden afectar a la planta. 

La papa se desarrolla en cualquier tipo de 
suelo; pero en terrenos fértiles, de facil venti- 
lacién, donde las capas de terreno duro, como 
arcilla, estin muy profundas y son de consis- 
tencia floja, se obtienen los mejores resultados. 
Una fertilizacién adecuada es indispensable, 
debiéndose tener’ especial cuidado, al aplicar 
las materias fertilizantes, de no poner sulfato 
de amoniaco en exceso, sobre todo en terrenos 
sin suficiente nitrégeno, ya que en estos casos 
el primero de estos elementos no sd6lo se des- 
perdicia, sino que aun dafia a la produccién. 

En lo que el agricultor debe poner especial 
euidado es en la seleccién de la semilla: casi 
se puede asegurar que los malos resultados en 
las siembras de papa se deben a la mala cali- 
dad de la semilla usada. Al hacer la seleccién 
de las plantas que se destinarfn a la produc- 
cién de semilla, casi siempre se escogen los 
tubérculos de correcta apariencia: grandes, 
suaves y de aspecto agradable, pero ninguna de 
estas caracteristicas afecta a sus calidades pa- 
ra la reproduccién. El aspecto y forma del tu- 
bérculo dependen del clima de la tierra donde 
fue sembrado: la gente prefiere aquellos que 
est4n perfectamente formados, pero es que no 
eomprende que, estando sanos, pueden ser usa- 
dos perfectamente como base para semilla, aun- 
= sean de aspecto defectuoso. El agricultor 

eberé tener presente que es necesario obtener 
sus semillas de una agencia autorizada o de 
algin productor cuyas semillas estén debida- 
mente certificadas. Las condiciones bajo las 
cuales se hallan almacenadas afectan en forma 
considerable la calidad de las semillas: las pa- 
pas guardadas en lugares calientes, y que tie- 
nen brotes antes de ser plantadas, producirin 
papas de poca calidad. Cuando las semillas 
estén en almacenes refrigerados, la tempera- 
tura ideal es de 36° a 49° F.; una ventilacién 
adecuada es indispensable para que no haya 
exceso de humedad, Se puede decir que las con- 
diciones del suelo en que fueron sembradas 
las papas para semilla no son el Gnico factor 
que determina la calidad de estas filtimas. 

La certificacién de las semillas de papa en 
el Estado de California est4 a cargo de] De- 
partamento de Agricultura del propio Estado. 
Se producen semillas de alta calidad en varias 
regiones, y los agricultores aumentan cada dia 
sus exigencias respecto a la calidad de éstas, 

El productor que se dedique a la venta de 
semillas de papa, para ser certificadas y ven- 
didas como producto superior, deber4 sujetar- 
se a todas las disposiciones del Departamento 
de Agricultura sobre dicha materia, especial- 
mente por lo que toca a la separacién de los 


campos sembrados con papas que se destinaran 
para la mesa, y a la extincién de enfermeda- 
des que afectan a estas plantas. 

Algunas enfermedades de éstas aparecen 
exclusivamente en los meses de primavera, 
lo que casi todos los agricultores que 
bran papa para semilla lo hacen en julio, 
que est4 perfectamente demostrado que la 
tima parte del afio es la propicia, puesto q 


otros Estados, particularmente en Minnesota, 
Wisconsin, Idaho.y Montana, donde se consi- 
guen de primera calidad, siempre y cuando es- 
tén certificadas por las autoridades competen- 
tes. Las semillas certificadas no son mas re- 
sistentes a las enfermedades: la certificacién 
se refiere finicamente al hecho de que esas se- 
millas no estén contaminadas, y garantizan 
una cosecha sana y econémicamente prove- 
chosa, 


METODOS DE OULTIVO 


Preparacion del suelo.—La correcta prepa- 
racion del suelo comprende primero el arar la 
tierra en forma apropiada y la pulverizacién 
antes de plantar; es imposible obtener produc- 
to de calidad sin haber preparado debidamente 
el terreno. La mejor época para arar la tierra 
depende de sus caracteristicas, como la tem- 
peratura de la regién y el tipo de planta sem- 
brada antes. 


Siembras.—La mejor época para sembrar 
depende de lc regién y los rieagos de las hela- 
das, asi que varia (en noviembre en los Distri- 
tos al sur de San Francisco, y en julio y agos- 
to en los valles interiores), asi como de la épo- 
ca de ventas. En California siempre se siembra 
con mAquina: existen varios tipos de estas m4- 
quinas especiales, los que varian de acuerdo 
con ei nimero de surcos plantantados simul- 
téneamente (generalmente de uno a cuatro), 
el nimero de operarios que se requiere, Z 
el mecanismo propiamente dicho; el tipo 
mAquina debe seleccionarse de acuerdo con las 
necesidades de cada agricultor, debiéndose te- 
ner en cuenta las caracteristicas de los terre- 
nos y la superficie que habr4 de trabajarse. 


Fertilizacién.—La papa se cosecha intensa- 
mente y un alto rendimiento es absolutamente 
necesario; para conseguirlo, el suelo deberé 
mantenerse en condiciones de muy alta fer- 
tilidad. 


Los experimentos llevados a cabo pata de- 
terminar cudles elementos son los necesarios 
para lograr una buena cosecha han demostra- 
do que cada uno de ellos consumirA los si- 
guientes elementos por acre: de 125 a 200 li- 
bras de nitrégeno, 60 libras de Acido fosférico 
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y cerca de 300 libras de potasio, Pocos terre- 
nos de California, casi ninguno, produciran una 
buena cosecha sin que se agreguen al suelo 
uno o varios de los elementos mencionados, Si 
se agregan al suelo fertilizantes organicos, co- 
mo estiércol o alguna planta superficial, po- 
dran obtenerse ocasionalmente bastante bue- 
nos resultados, pero no deberd olvidarse que 
esta clase de fertilizantes es siempre deficiente. 


Cultivo.—El objeto principal del cultivo 
deber4 ser la eliminacién de diversos parasi- 
tos, la distribucién adecuada de la humedad 
y, en forma muy especial, la extincién de las 
plagas que afectan tan frecuentemente a la 
planta, 


I 6n.—Todos los medios conocidos de 
irrigacién se usan en los terrenos sembrados 
con papa, con iguales resultados, si se tiene 
en cuenta que las raices estan précticamente 
en la superficie y muy raras veces se encuen- 
tran a profundidades m4s o menos considera- 
bles, También serA necesario tener presente 
que la falta de humedad y la humedad excesiva 
son igualmente dafiosas. 


Cosecha,—Generalmente la papa se cosecha 
antes de que madure totalmente, debido a que 
asi se vende a mejores precios, pero en muchas 


regiones se deja madurar en la planta misma 
hasta que esta Gltima ha desaparecido total- 
mente, 

La cfseara antes de madurar es tierna y 
facil de remover; ya madura se vuelve Aspera, 
dura y ms fuertemente adherida. Cuando se 
cosechan antes de madurar, habr4 que tener 
especialmente cuidado al manipularlas, ya que 
facilmente se puede dafiar la superficie, lo que 
la echaré a perder totalmente. 

La cosecha se levanta por medio de m4qui- 
nas especiales, que van sacando del terreno 
y separando del resto de la planta a las papas, 
dejandolas suavemente sobre la superficie, don- 
de son recogidas a mano y rApidamente alma- 
cenadas o remitidas a los centros de consumo, 
protegiéndolas ciudadosamente contra el sol e 
inclemencias de] tiempo. 


Almacenamiento.—Sé6lo un pequefio porcen- 
taje de la produccién de papa de California es 
almacenado, en contraste con el procedimiento 
seguido en otros Estados. En California la co- 
secha principal madura durante los meses c4- 
lidos de verano y se envia inmediatamente des- 
pués al mercado. 

Una pequefia parte de la segunda cosecha, 
sobre todo la producida en el Distrito de Tu- 
lelake, se almacena para ser vendida posterior- 


Tipos de papa: 1) Pontiac; 2) Triumph; 3) Risset Barbank; 4) White Rose; 5) Calrose. 
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mente. En este Distrito las temperaturas ba- 
jas que se requieren para conservar la papa en 
buenas condiciones son frecuentes en invierno, 
lo que hace que la cuenta de almacenamiento 
sea baja; esto no sucede en el resto de los cen- 
tros productores, donde es necesario recurrir 
a la bodega refrigerada. 


CARACTERISTICAS DE LOS TIPOS DE PAPAS MAS 


La produccién de papa para semilla requie- 
re un procedimiento diferente, y se almacena 
ésta siempre en bodegas donde las bajas tem- 
peraturas se mantienen constantes con proce 
dimientos especiales. 


COMUNES EN CALIFORNIA 





Tipo Tallo 


Aspecto 


Tubérculo Céscara 
Col Flores 


Maduracién 





White Rose. Recto, frondoso, 
verde claro, 


Calrose. 


Grande-mediano, 
verde claro. 


Grande-mediano, 
frondoso, verde 
obscuro. 


Grande, frondoso, 
verde obscuro. 


Russet Bur- 
bank. 
Pontiac. 


Triumph. Grande, frondoso, 


Largo, 


Largo, ye- 


Largo, ye- 


pla- Blanco. 
no, yemas 
escasas. 


Suave. Blancas. 


Marfil obs- Suave. 
curo. 


Azul palido, 

mas esca- puntas 

sas. blancas. 
Marfil obs- Rojiza. Blancas. 

mas nu- ro. 

merosas. 

Rojizas, pun- 
tas bilan 


TECNICA DE LOS AGRICULTORES 


EN PEQUENA ESCALA 


Por el Sr. Errars G. Dommovez, Cénsul de México en Austin, Texas, EB. U. A. 


(Continuacién) 


Media. 


LOS ABONOS 


I. Los abonos naturales 


No cabe duda de que el mejor de todos los 
abonos es el estiércol de establo, porque, al des- 
componerse, no solamente rinde todos sus ele- 
mentos minerales, sino también nitrégeno y 
humus. Por otra parte, esté en forma parcial- 
mente digerida y contiene abundancia de mi- 
croorganismos, que ayudan a liberar otros 
alimentos vegetales retenidos en los compues- 
tos minerales del suelo, Desgraciadamente, es 
mis escaso y més costoso que antes de la épo- 
ca de los automéviles y de los tractores, pero 
puede todavia conseguirse para sembrados de 
poca extensién, 

Se preparan algunos concentrados secos del 
estiéreol. En este proceso se matan las semi- 
llas de hierbas que contiene, pero se destruye 
también la bacteria que contiene el estiércol 
fresco: esta pérdida queda compensada por la 
calidad casi inodora del producto y su facili- 
dad para aplicarlo al suelo. 

Los suelos fertilizados con estiéreol y otros 
productos naturales rinden mejores consechas 
que los enriquecidos con fertilizantes quimicos, 


a menos que estos iltimos sean complementa- 
dos con humus, en alguna forma; lo que no 
quiere decir que los fertilizantes quimicos sean 
malos o no deban usarse. 

La aplicaci6n del estiéreol fresco, después 
de que se haya podrido o en composicién seca, 
depende de varias circunstancias. Cuando se 
desee mejorar la condicién fisica de un suelo 
muy arcilloso, el estiéreol fresco da mucho re- 
sultado, especialmente cuando el suelo se ara 
© se rompe durante el otofio: asi el estiércol 
se descompone generalmente antes de la prima- 
vera y, cuando esto sucede, los productos de su 
descomposicién disuelven los minerales del sue- 
lo, que hasta entonces habian sido insolubles. 
Cuando se quiera mejorar la condicién fisica 
de suelos ligeramente arenosos, el estiéreol bien 
podrido, aplicado en la primavera, dar4 mejo- 
res resultados, porque los alimentos vegetales 
que contenga serin mids faicilmente aprovecha- 
dos que los del estiéreol fresco. 

La descomposicién es lenta en los snelos 
densos, porque la entrada del aire y del agua 
es mas lenta que en los livianos, y, por lo mis- 
mo, en un suelo denso, puede que no se noten 
efectos en un afio; pero los efectos durarin 
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ligeramente 

nos que la estacién sea seca y la humedad es- 
casa, el alimento vegetal contenido en los es- 
tiéreoles frescos, aplicados a suelos arenosos, 
est4 disponible tan rdpidamente como las 
ae — on sok Si se aplica a esos 

0s en do, sus compuestos 
nitrogenados pueden sér deslayados del suelo 
antes de que las plantas puedan utilizarlos. 


Los suelos arcillosos no weg Ba OS alimen- 
to en esta forma, sino que lo absorben y lo 


retienen ; asi que, atinque se necesite trabajar 
m4s para mejorarlos, el esfuerzo vale la pena, 
por las ventajas que ofrecen mas tarde. 

Para los cultivos ordinarios de legumbres, 
dos cargas de estiéreol para 232 metros cua- 
drados constituyen una cantidad abundante, 
aunque la mitad-de esta cantidad dar& buenos 
resultados; y el doble serA mucho mejor para 
cultivos en los que se deseen obtener buenos 
follaje o tallos, tales como apio, espinacas, re- 
pollo, coliflor, ete. 

El estiéreol fresco y el podrido deben siem- 
pre aplicarse a la superficie antes de escarbar 
© arar, y los estiércoles secos y pulverizados 
después de hacerlo y después rastrillarlos, pa- 
ra hacerlos penetrar en la tierra como unos 
dos centimetros. Las aplicaciones abundantes 
en estiércoles secos son como sigue: de oveja, 
50 kilogramos para 100 metros cuadrados; de 
aves, 40 kilogramos; de caballo, 50 a 75; y 
de ganado vacuno, de 75 a 100. 

Las materias primas sobre las cuales obran 
las bacterias consisten en materias orgdnicas 
muertas, tales como las raices de las plantas, 
las hojas, los tallos, los desechos animales y los 
cuerpos muertos de animales, Las plantas de 
superior naturaleza no pueden usar estos ma- 
teriales en su forma primitiva, sino hasta des- 
pués de que han sido convertidos en nitratos 
y otros compuestos, como productos finales de 
su descomposicién o demolicién por las lom- 
brices, insectos, mohos, levaduras, bacterias y 
otras formas de vida, todos los cuales desem- 
pefian su papel en el proceso, Cuando la canti- 
dad de materia prima es abundante, la forma- 
cién del nitrato puede ser tan grande que 
exceda a las necesidades del cultivo; cuando 
es deficiente, las plantas pueden usarlo con 
mas rapidez que con la que se produce, y has- 
ta sufrir por la falta de ese material. Para 
prevenir estos resultados desfavorables, o el 
nitrato debe aplicarse como fertilizante, o la 
eantidad de materia prima aplicada al suelo 
debe aumentarse. 

Como los nitratos son producidos por el 
amoniaco que hay en el suelo, con frecuencia se 
hacen aplicaciones de sales de amoniacos; pe- 
ro esto con el riesgo de hacer al suelo m4s o 
menos Acido, a menos que se afiada cal a los 


aquéllos no solamente proveen el amoniaco, si- 
no también una cantidad considerable - 
terias orgdnicas 


estas, 
gumbres, son mas faciles de conseguir, m4s 
baratos y mds duraderos en sus efectos. 

A menos que las condiciones del suelo sean 
favorables (cAlido, himedo y ventilado), la 
accién ser4 lenta. Por lo tanto, debe hacerse 
favorable la comdicién fisica del suelo, arfn- 
dolo o rastrillandolo y, cuando sea factible y 
necesario, por medio de la irrigacién. Las ma- 
terias orgénicas, tales como el estiéreol y los 
fertilizantes de materias vegetales descompues- 
tas, si se ara la tierra para introducirlas en 
ella cuando estén maduray (cuando se usa pa- 
ja o rastrojo), o cuando el suelo est4 seco, se 
descompondrfn con mucho menor rapidez que 
si son suculentas y cuando el suelo esté cAlido 
y himedo, 

Hasta muy recientemente los cultivadores 
de legumbres cerca de las ciudades grandes 
consideraban, generalmente, que de 5 a 10 to- 
neladas de estiéreol de establo, para cada 40 
freas anualmente, eran necesarias para produ- 
cir buenas legumbres, La experiencia ha de 
mostrado que, aunque se aumentaron los ren- 
dimientos, no siempre valieron la pena, y 
también que, bajo ciertas condiciones, las apli- 
eaciones moderadas de fertilizantes comercia- 
les dieron mejores resultados que las abundan- 
tes. Sin embargo, con el objeto de encontrar 
dates, la Estacién Experimental de Maryland 
emprendié una serie de experimentos compara- 
tivos con seis de los principales cultivos de 
legumbres (repollo, patatas, espinacas, maiz, 
jitomates y chicharos), en un suelo de aluvién 
arcilloso de bastante buena fertilidad, con 
arcilla en el fondo, para determinar, si era po- 
sible, las cantidades convenientes de estiércol 
y fertilizantes para mantener la fertilidad. 
Después de 13 afios, los sefiores T. H. White y 
V. R, Béswell detallaron los resultados en el 
boletin nimero 309, en el cual figuran los da- 
tos que se dan a continuacién. 

Todos los tratamientos fueron benéficos en 
cuanto al rendimiento de las plantas, variando 
el incremento del mismo de un promedio de 
123% por 230 kilogramos de fertilizante a 
312% por 6 toneladas de estiércol m&s 240 ki- 
logramos de fertilizante. Ocho toneladas de 
estiércol rindieron 19.3% mas que cuatro to- 
neladas; 12 toneladas rindieron 13.9% m4&s que 
8 toneladas, y 37.08% m4s que 4 toneladas, y 
el menor rendimiento tomado en cada caso de 
estas comparaciones fue de 100%. Consideran- 
do los aumentos de las aplicaciones sucesiva- 
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mente, dieron en igual forma, aunque no pro 
porcionalmente, mayores rendimientos; pero 
estos aumentos no siempre fueron acompafia- 
dos por mayores utilidades. 

Tales aplicaciones tendieron no solamente 
a mantener, sino a aumentar la productividad : 
aunque los fertilizadores quimicos por si mis- 
mos, sin ninguna adicién de materia organica, 
parecieron mantener y hasta aumentar la pro- 
ductividad, de hecho se hundieron por medio 
del arado considerables cantidades de residues 
de las cosechas y fertilizantes constituidos por 
el hierbaje, Asi que no se puede decir si los 
fertilizantes, por si solos, hubieran producido 
los mismos resultados en un suelo mfs ligero, 
© bajo un sistema en que no se hubiese arado 
sobre materias orgfnicas, 

Por raz6n de la escasez y alto precio del es- 
tiéreol, es necesario depender en mucho de 
otros materiales para mantener los altos ren- 
dimientos. Los experimentos demnestran que 
no hubo diferencia significativa en el rendi- 
miento entre 4 toneladas de estiéreol contra 
687 kilogramos de fertilizante; entre 8 tone- 
ladas mas 114 kilogramos de fertilizante contra 
12 toneladas de estiéreol ; 2 toneladas m&s 104 
kilogramos contra 458 kilogramos de fertili- 
zante; 4 toneladas mds 229 kilogramos contra 
687 kilogramos de fertilizante. , 

Estos resultados ponen de realee, con én- 
fasis, que, bajo las condiciones del experimen- 
to: 1) los fertilizantes comerciales mantienen 
rendimientos, lo mismo que las ligeras aplica- 
ciones de estiércoles; y, 2) las aplicaciones li- 
geras de estiércol, mAs un fertilizante, son tan 
eficaces como las medianas aplicaciones de es- 
tiéreoles solos o como las aplicaciones regu- 
larmente abundantes de un fertilizante solo. 
Se prob6, adem4s, que ciertas combinaciones 
de estiércol y un fertilizante son superiores a 
los tratamientos sencillos; por ejemplo, 2 to- 
neladas de estiéreol mds 114 kilogramos de fer- 
tilizante rindieron 38.50% mfs que 228 kilo- 
gramos de fertilizante solo; 4 toneladas' mfs 
228 kilogramos rindieron 36.4% m4s que 8 to- 
neladas solas; 4 toneladas m4s 343 kilogramos 
de fertilizante rindieron 32.8% mf&s que 12 
toneladas solas; 6 toneladas mfs 343 kilogra- 
mos rindieron 19.36% m4s que 687 kilogramos 
de fertilizante solo. ‘ 

Al dar énfasis a estos resultados, debe re- 
cordarse que el suélo fue de aluvién arciloso, 
de fertilidad natural m4s o menos buena, y 
que los residuos de las cosechas y algo de hier- 
baje fueron introducidos en el suelo por medio 
del arado cada afio, en todos los lotes. Las mis- 
mas cantidades de fertilizantes pueden haber 
sido relativamente m4s importantes en tierras 
de bajo contenido de materia orgfnica, en los 
cuales no se hubieran incrustado residuos de 
plantas. Concluyen los experimentadores que 
los estiéreoles rindieron los resultados que se 


deseaban en el aumento de la produccién, pero 
no cuando tienen que comprarse.a altos pre 
cios: y que, cuando esto suceda, reem- 

con igual provecho por residuos de 


plazarse 
cosechas y fertilizantes comerciales. 


Il. Fertitizantes comerciales 


Las tierras que se han trabajado por mucho 
tiempo, y especialmente aquellas que no se 
han. manejado en una forma conveniente, pue- 
den ser deficientes en el contenido de tres o 
cuatro elementos, de los esenciales para la nu- 
tricién de las plantas. En estos casos es nece- 
sario recurrir a los fertilizantes comerciales, 
para suplir tales deficiencias, 

Los fertilizantes comerciales son de dos-cla- 
ses: orgA&nicos (de origen vegetal y animal) e 
inorginicos (de origen mineral). Los 
en los cuales estén incluidos los. estiércoles, 
obran principalmente para el mejoramiento de 
las condiciones. fisicas del suelo, aunque tam- 
bién proveen importantes cantidades de ali- 
mento vegetal; en tanto que los segundos jue 
gan un papel fisico menos importante y al- 
gunos de ellos hasta negative, pero son Gtiles 
por su contenido de alimento. para las plan- 
tas. Los primeros tienen la ventaja de su in- 
mediata conversién en alimentos vegetales de 
inmediata asimilacién y de que son_inofensi- 
yos al follaje sobre el cual pueden caer; al- 
gunas caracteristicas se detallan a continua- 
cién: Ta sangre seca, el pescado seco y la 
harina de algodén son ricos en nitrégeno, pe 
ro contienen también ms, 9 menos potasio y 
Acido fosférico; el hueso molido, notable prin- 
cipalmente por su riqueza.en fésforo, contiene 
también mis 6 menos nitrégeno y potasio; 
los residuos de las grasas usadas en la fabri- 
eacién del jabén y los residuos de restauran- 
tes son notables también por su fésforo, pero 
varian considerablemente en las cantidades 
que contienen, por las diferentes’ materias que 
entran en su composicién (pescado, ‘carnes, 
legumbres, etc), aunque también contienen po- 
tasio y nitrégeéeno. 

Lo mfs probable es que falte alimento a 
las tierras para las plantas, y en este caso 
el nitrégeno lo produce. Atnque éste es 80- 
lamente un elemento de los esenciales para el 
crecimiento de las plantas, es de gran impor- 
tancia porque la mayoria de las tierras tienen 
un escaso contenido de sus compuestos, los 
cuales son costosos,.y después de aplicades 
son muy ffcilmente’ arrastrados por el agua, 
y, sin embargo, muy ffciles de. proveer por 
medios econémicos. El nitrégeno. constituye 
como el 80% del aire, pero las plantas en cul- 
tivo no pueden utilizarlo sino hasta que se 
combina con otros elementos, tales como el 
amoniaco y los nitratos, los cuales pueden ser 
asimilados por la mayoria de las plantas: la 
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mayor parte de estas formas combinadas, jun- 
tamente con cantidades variables’ de otras 
eombinaciones en compuestos orgénicos, se 
forman en las capas superiores del suelo, don- 
se se acumulan los desechos vegetales y ani- 
males. Estas acumulaciones se reducen m4s o 
menos rapidamente por las plantas, el mal ma- 
nejo de la tierra, el filtramiento a niveles 
m4s bajos o su escape a la atmésfera en formas 
gaseosas. 

Cuando las plantas tienen luz del sol y 
agua, pueden obtener todo el alimento que ne- 
cesitan, excepto el nitrégeno, del aire y del 
suelo; y sin el nitrégeno no pueden ya no cre- 
eer, sino vivir: el crecimiento, restauracién 
y reproduccién dependén todos, directa o in- 
directamente, del nitrégeno. De los mejores 
indicios de su cantidad en el suelo es la na- 
turaleza del follaje: cuando éste es vigoroso y 
de un color verde obseuro, el nitrégeno es 
sbundante y hasta excesivo; cuando es raqui- 
tico y amarillento, hay deficiencia de nitrége- 
no. Los tallos y follajes lozanos son m4s sus- 
ceptibles a las enfermedades, mfs lentos en 
Hegar a su madurez y menos resistentes que 
los de desarrollo moderado. 

La causa frecuente de que el nitrégeno es- 
casee en las tierras es que, siendo altamente 
soluble, se lava facilmente del suelo y se pierde 
en el desagte. Asi que el mejor sistema que 
puede seguirse es el de aplicarlo en pequefias 
dosis frecuentes, durante la primera mitad del 
perfodo de crecimiento de las plantas que de- 
seen fertilizarse, y nunca cuando esté avanza- 
do el periodo de desarrollo de los arbustos y de 
los Arboles, porque esto podria resultar en un 
crecimiento abundante de savia, que no podria 
madurar antes del invierno, y las plantas po- 
drian morir en el tiempo frio. 

Ademas del nitrégeno que las plantas de- 
rivan de los estiéreoles y otras substancias or- 
g4inicas, puede proveerse también en varias 
preparaciones quimicas, de las cuales el nitrato 
de sosa y el sulfato de amoniaco son las mds 
conocidas: la primera, que contiene como el 
15% de nitrégeno, est4 lista para ser reabsor- 
bida por las plantas, por su gran solubilidad, 
y de aqui que tenga que aplicarse en pequefias 
dosis, repetidas con intervalos de dos a cuatro 
semanas; la segunda, que contiene 20% de 
nitrégeno, se disuelye con menos rapidez y es 
retenida mucho mejor por el suelo, por lo que 
es menos facil de perderse en el desagtie. Por 
esta cireunstancia es de gran valor en las tie- 
rras arenosas y otras de estructura ligera, y 
en la estacién de las Huvias, épeca enando el 
nitrégeno de sosa se perderfa rApidamente. 

El nitrato de sosa tiende a formar y a man- 
tener en las tierras un estado neutral o alca- 
lino, lo cual es favorable para las legumbres 
y la mayorfa de las plantas ornamentales. El 
sulfato de amonfaco tiende a hacer la tierra 


fcida, y por lo mismo es desfavorable para 
aquellas plantas que no toleran los Acidos: la 
reaccién 4cida de este fertilizante puede ser 
neutralizada por medio de aplicaciones de ce- 
niza de lefia o cal. 

El potasio, elemento que desarrolla las fi- 
bras, escasea generalmente en los suelos areno- 
sos y aquéllos donde se han cultivado plantas 
de raices suculentas, tales como remolacha, na- 
bo, zanahoria, etc., por uno o varios afios, sin 
haberlos tratado con fertilizantes o estiércoles. 
Cuando las plantas son deficientes, sus tallos y 
ramas son débiles y delgados, que el viento 
rompe facilmente. 

El potasio puede obtenerse de varias fuen- 
tes: ceniza de madera o lefia (contiene como 
4%), muriato de potasio (50%), sulfato de 
potasio (48%) y kainita (12 a 16%). Las ce- 
nizas contienen todos los elementos minerales 
de las plantas que las producen, y para obte- 
ner los mejores resultados de su aplicacién 
deben almacenarse y aplicarse secas, espolvo- 
reAndolas sobre las tierras donde se van a cul- 
tivar las plantas. 

Las mejores fuentes de potasio son el mu- 
riato y el sulfato, de preferencia el primero, 
porque son de alto grado y se aplican sola- 
mente en pequefias cantidades. El potasio no 
es lavado por los desagiies, sino que se fija y 
es retenido por las varias substancias que hay 
en la tierra, y puede aplicarse en cualquier 
época del afio en que las tierras no estén he- 
ladas. 

El fésforo hace que los frutos y las semi- 
llas se maduren bien, por lo que, cuando esca- 
sea o falta en las tierras, los cultivos son lentos 
para madurar o pueden perderse completamen- 
te, Se aplica generalmente en forma de super- 
fosfato bdsico o piedra pulverizada. 

Aunque el superfosfato (llamado antigua- 
mente Acido fosfatico) ha sido desde hace mu- 
cho tiempo el fertilizante fosfitico mejor co- 
nocide, presenta e} inconveniente de que 
contiene solamente de 17 a 20% de Acido fos- 
férico, proporcién muy baja para hacer frente 
a la creciente demanda de mixturas fertilizan- 
tes de m4s alto grado; adem4s, en tiempo hi- 
medo tiende a solidificarse, como consecuencia 
de su cualidad de absorber humedad de la 
atmésfera. Para contrarrestar este inconvenien- 
te, se afiaden a los fertilizantes varias subs- 
tancias concentradas, y actualmente el fertili- 
zante fosférico se consigue bajo el nombre de 
superfosfato, marcado frecuentemente como 
“triple superfosfato” y “tetrasuperfosfato.” 

En cualidades fisicas y efectos, el doble su- 
perfosfato esté a la par con los mejores de los 
demas fertilizantes inorg&nicos concentrados, 
tales como el nitrate de potasio y los fosfatos 
de amoniaco y de potasio. Cuando estos com- 
puestos estin debidamente preparados, ni ab- 
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sorben humedad, ni se solidifican, ni se ponen 
pegajosos con el aire himedo: esto realza las 
propiedades de esparcimiento de los compues- 
tos fertilizantes, a las cuales se afiade, y los 
hace correr mds ficilmente de los esparcidores. 

Ademis, su solubilidad en el agua es sola- 
mente de un décimo de la de otros fertilizantes 
eoncentrados de fosfato, lo cual- constituye 
una gran ventaja, porque es menos probable 
que queme las plantas a las cuales se aplica; 
lo cual sucede cuando se aplican soluciones 
altamente concentradas de sales solubles sobre 
el follaje o sobre las tierras: cuando se usa el 
superfosfato en los compuestos, no ocurren 
cambios mecinicos o fisicos indeseables. Una 
precaucién es necesaria, sin embargo: nunca 
debe mezclarse con cantidades excesivas de cal, 
cianuro u otros materiales que contengan cal 
en abundancia. Cuando se le mezcla con pota- 
sio, amonfaco, u otros sulfatos solubles, se 
opera una reaccién quimica que tiende a soli- 
dificarlo; pero, cuando aquélla no ha termina- 
do, la mixtura es pulverizada con mucha faci- 
lidad, sin que vuelva a ocurrir la solidificacién. 

Antes de aplicar estos fertilizantes es con- 
veniente saber cu4l se necesita y cual no: la 
forma més sencilla de hacer esto es dividir la 
tierra en fajas de cuando menos 3 metros de 
ancho, en Angulos rectos con respecto a su 
longitud, y sembrar solamente un fertilizante 
no mezclado en cada faja alternada, dejando 
sin sembrar entre ellas. Cuando las plantas se 
desarrollen, las diferencias que se noten indi- 
earfn qué alimentos vegetales faltan al suelo: 
como ya se ha indicado, el follaje amarillento 
indiea escasez de nitrégeno; los tallogs débiles, 
de potasio; y la madurez inadecuada del fruto 
y la semilla, de fésforo. 

Debe haber cuando menos cinco fajas,7una 
para probar la falta de nitrégeno, otra para la 
de potasio y la tercera para fésforo, con fajas 
no fertilizadas intercaladas. Es posible que los 
mejores fertilizantes que se usen en el experi- 
mento sean el nitrato de sosa para nitrégeno, 
el superfosfato para fésforo, y el muriato de 
potasio para el potasio. Cuando haya suficien- 
te espacio disponible, pueden afiadirse otras 
fajas, para el sulfato de amoniaco y el sulfato 
de potasio, con fajas no fertilizadas intercala- 
das. Si se desea, pueden hacerse combinaciones 
de dos y hasta de tres fertilizantes de estos 
cinco, como sigue: nitrato de sosa y superfos- 
fato; nitrato de sosa y muriato de potasio; 
superfosfato y muriato de potasio, etc.; pero 
dos de la misma clase, tales como nitrato de 
sosa y sulfato de amoniaco, o muriato de po- 
tasio y sulfato de potasio. 

No es conveniente dividir los fertilizantes 
completos (los que tienen los tres elementos: 
nitrégeno, potasio y fésforo) en aplicaciones 
sucesivas, porque la abundancia de experimen- 
tos ha demostrado que el mejor tiempo para 


aplicar los d4cidos potdsico y fosférico es poce 
después de que se siembren las semillas o se 
transplanten las plantas. . 

La espinaca, la lechuga, el apio, el repollo, 
la coliflor y otras plantas hojosas son estimu- 
Jados por medio de la aplicacién su cial de 
fertilizantes nitrogenados de inmediata asimi- 
lacién, especialmente durante los dias frios o 
hamedos, cuando el proceso del crecimiento es 
lento. Las plantas donde los frutos son los 
deseados, tales como sandias, melones, pepinos, 
berenjenas y jitomates, con frecuencia son tra- 
tadas con una aplicacién de nitrato de sosa, 
cuando aparecen los primeros botones de sus 
flores. Las plantas cuyas rafices son las que se 
aprovechan no responden tan bien a esas apli- 
eaciones superficiales, indudablemente porque 
buscan su alimento a mayor profundidad que 
las otras mencionadas. 

Las aplicaciones superficiales varian entre 
70 y 140 kilogramos por media hect4rea: la 
cantidad primeramente mencionada se aplica 
generalmente en una sola vez, mientras que la 
segunda se divide en dos. En caso de que se 
hagan aplicaciones m4s grandes, es convenien- 
te fraccionarlas con intervalos de dos semanas. 
Una buena férmula general, para una tierra 
ordinariamente fértil, bien manejada, como ya 
se ha explicado, se hace de substancias de buena 
clase, en los porcentajes siguientes: nitrato de 
sosa 5%, sulfate 15%, superfosfato o hueso 
molido 55% (se prefiere el primero si es posi- 
ble, cuando se desee obtener un largo efecto). 
Su aplicacién en las hortalizas debe ser segui- 
da por aplicaciones superficiales de nitrato de 
sosa, de una a tres veces, con intervalos de tres 
© cuatro semanas, 

La eficacia del fertilizante puede incremen- 
tarse por medio de su distribucién uniforme, y 
colocindolo donde sea de mayor utilidad a las 
semillas o plantas, sin riesgo de quemar las rai- 
ces, y usando los mejores fertilizantes que se 
puedan conseguir. 

Aunque las mAquinas esparciadoras ahorran 
tiempo y trabajo, se ha encontrado que tienen 
muchos inconvenientes y no se recomiendan, 
Los fertilizantes concentrados, especialmente 
los nuevos productos sintéticos de nitrégeno, 
deben aplicarse a la tierra con mayores pre- 
cauciones que los de mds bajo grado, y es hasta 
conveniente aplicar menores cantidades que las 
recomendadas por los manufactureros. 

El problema de cudnto fertilizante debe 
usarse para un cultive en particular, y qué fér- 
mula de nitrégeno, fésforo y potasio, es suma- 
mente complicado: todavia no se sabe el papel 
que desempeiian otros elementos, tales como el 
zine, borén, magnesio, cobre, etc. Si el agricul- 
tor cultiva varias especies, lo m4s practico es 
que tenga afio tras afio un lote de experimenta- 
cién, y que vaya tomando nota de los resulta- 
dos obtenidos con les diferentes fertilizantes 
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que haya usado. Por otra parte, la naturaleza 
de las tierras es muy variable: en su misma 
tierra el agricultor puede tener lotes que varien 
con respecto a su contenido de humus, y que 
necesiten diferentes tratamientos; pero, si el 
agricultor experimenta y observa, él mismo lle- 
gar4 a la correcta resolucién de sus problemas. 


IV. Fertilizantes de Materia Orgédnica y 
Siembras Restaurativas 


Los fertilizantes de materia vegetal se cul- 
tivan Gnicamente para el mejoramiento del 
suelo; y, cuando las plantas que los forman 
se siembran m4s 0 menos hacia el final de la 
estaciOn, ora solas o entre otras plantas, cuan- 
do éstas se aproximan a su madurez, se llaman 
siembras restaurativas, porque su objeto es el 
de cubrir el suelo durante el invierno, para im- 
pedir la pérdida del alimento vegetal por 
el deslave de la superficie (erosién superfi- 
cial), o por coladura a niveles més bajos. En 
estos Gltimos casos, siempre se ara la tierra al 
entrar la primavera, para que estas plantas 
queden sepultadas, antes de que se desarrollen 
mas y se hagan de consistencia lefiosa, pues la 
lentitud de su descomposicién, en este caso, 
resultaria en detrimer to del suelo. 

Las plantas que se usan como abonos son 
de dos clases: las que absorben nitrégeno del 
aire y lo pasan al suelo, y las que no pueden 
ejecutar esta funcién, sino que usan los com- 
puestos nitrogenados que ya existen en el sue- 
lo. Las primeras son por lo general las mas 
importantes, porque aumentan la existencia de 
este elemento esencial del crecimiento de las 
plantas, y son al mismo tiempo las m4s costo- 
sas y las que m4s faicilmente pueden salirse 
del suelo. 

Las principales plantas almacenadoras de 
nitrégeno son los tréboles, alverjas, chicharos, 
chicharo vacuno, frijol soya, alforfén, centeno, 
cuerno de vaca, nabo comin y nabo silvestre: 
cuando se aran dentro del suelo, agregan im- 
portantes cantidades de compuestos nitrogena- 
dos y otros compuestos orgdnicos a la tierra, 
por lo que hace a los tréboles, alverjones, chi- 
charos, chicharo vacuno y frijol soya; las de- 
mas no afiaden m4s alimentos vegetales que los 
que tomaron del suelo, ni mds nitrégeno que 
el que pudieron evitar que se perdiera. 

Con frecuencia se siembran juntas estas dos 
clases de plantas, para que ambas rescaten los 
compuestos nitrogenados que ya est4n en el 
suelo. y que manufacturen nuevas cantidades 
de ellos, Una combinacién muy popular es la 
del centeno con alverjas invernales, y otra, 
la del alforfén con el trébol carmesi. Algunas 
veces se siembran en julio estas cuatro plantas 
juntas, después de que se ha cosechado alguna 
siembra tempranera, y muchas veces aun antes 
de que esto ocurra: en el primer caso, la tierra 
se azadona 0 se ara y desterrona, para hacer el 


suelo fino antes de la siembra; en el segundo, 
solamente se suelta la superficie por medio de 
una cultivadora, y se siembra la semilla por 
diseminacién o en hileras entre los surcos que 
separan las plantas. Aunque el alforf6n perece 
en la primera helada, y aunque el invierno pue- 
de matar al trébol carmesi, la materia vegetal 
que estas plantas elaboran ser4 tan buena como 
si estuviera viva, cuando se sepultan las plan- 
tas en el suelo. El centeno y la alverja pueden 
resistir el invierno, pero deben ser enterrados 
o arados antes de que aleancen una altura de 
treinta centimetros, pues de otra manera la 
operacién ser4 dificil y los efectos pueden no 
ser tan buenos como si las plantas fueran més 
suculentas. 

Cuando pueda conseguirse estiércol fresco o 
podrido, es muy ventajoso aplicarlo liberalmen- 
te antes de que la siembra restaurativa sea 
arada, porque la bacteria que aquél contiene 
ayudaré a desintegrar las plantas sepultadas, 
haciendo m4s accesible el material alimenticio 
para la siembra posterior. 

La eficacia de los abonos org4nicos se mide 
por sus efectos en las plantas que se siembran: 
si no se obtienen los resultados deseados, hay 
que considerar que son muchos los factores que 
influyen en la descomposicién de las plantas 
sepultadas. Por ejemplo, muchas bacterias del 
suelo requieren una temperatura de cuando 
menos 19° ©. para actuar favorablemente, y 
hay lugares en que la primavera es relativa- 
mente fria para la accién rfpida de la bacteria. 
La escasez de agua en el suelo también retarda 
y hasta impide su accién. Bajo las circuns- 
tancias m4s favorables, los abonos de materia 
vegetal se descomponen como en una semana, 
pero, en temperaturas m4s bajas y con menos 
humedad, necesitan el doble o mfg del doble 
de tiempo. 

La descomposicién de los fertilizantes de 
materia vegetal convierte mucha materia de las 
plantas en biéxido de carbono, que, o pasa a la 
atmésfera como tal, o se combina con el agua 
del suelo para formar Acido carbénico: este 
Acido convierte m4s o menos varios minerales 
del suelo en formas que las plantas pueden uti- 
lizar, 0 que son deslavadas del suelo en el des- 
agiie. Otras partes de los fertilizantes de mate- 
ria vegetal se convierten en amoniaco, que per- 
manece en el suelo, y por medio de la accién 
bacterial se convierten en nitratos. Asi que, 
mientras m4s grande sea la porcién de nitré- 
geno en las plantas sepultadas, mayor ser4 la 
cantidad de nitratos y m4s alto el valor de las 
plantas, tales como los tréboles, alverjas, etc. 
Al contrario, cuando el contenido de nitrégeno 
es bajo, como en el centeno, la bacteria puede 
usarlo todo para su desarrollo. Sin embargo, 
cuande estas plantas mueren y se descompo- 
nen, restituyen su nitrégeno al suelo. 


(Continuard.) 
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COMPANIAS MARITIMAS QUE PRESTAN SERVICIO 
EN CORPUS CHRISTI, TEXAS 


Por el Sr. Enuarpo Meape Larios, Encargado del Consulado de México en Corpus Christi, Texas, B. U. A. 


Los servicios de transporte maritimo ofre- 
cidos por empresas navales de carga seca, bar- 
cos-tauque y compafiias lancheras en la actua- 
lidad han registrado, en la historia de Corpus 
Christi, su mayor indice estadistico: 12 lineas 
de vapores ofrecen su servicio a puertos de to- 
do el mundo, mientras 11 cargueras Ilegan a 
los puertos del Reino Unido y de todo el con 
tinente europeo, incluyendo los paises Pa Bom 4 
navos y la Peninsula Ibérica; ai oriente, a los 
Estados Malayos y las Indias Orientales, lle- 


por 6 compafiias, una de las cuales llega a 
Cuba, Puerto Rico y la Zona del Canal; 3 em- 


suspendido durante la guerra, se ha regulari- 
zado nuevamente. 

En las bodegas del puerto de Corpus Christi 
se ha normalizado la aceptacién de carga para 
embarques y desembarques. 


Hay 40 compafiias dedicadas al transporte 
en gran escala de aceite crudo y refinado, que 
cruzan constantemente el Canal Intercostero. 
En 1948, los puertos de Corpus Christi, Ingle 
side y Harbor Island registraron su mayor 
movimiento de productos petroleros: 
136,307,147 barriles de petréleo fueron trans: 
portados de estos puntos, lo que demuestra la 
importancia del puerto de Corpus Christi en 
la industria petrolera. Resalta en esta cifra la 
importancia de produccién de esta regién y 
el movimiento del producto, ya que solamente 
de este puerto fueron embareados 67.315,360 
barriles, 

Usando el Canal Intercostero, 23 compa- 
fiias se dedican al embarque de productos “se- 
cos” y petroleros. 

En 1947 se recibieron en el puerto de Cor- 
pus Christi 467,837 toneladas de carga, y sa- 
lieron 1.006,263 toneladas, o sea el 10% del mo- 
vimiento total de todo el Canal Intercostero. 

De las principales lineas que operan en 
Corpus Christi se pueden citar: 





Nombre 


Puntos de destino 





PARA CARGA SECA 


Argentine State Line 
Armement Dieppe Line 
Bank Line 

Bernuth, Lembcke Co., Inc 
Boyd, Weir & Séwell 
Canadian Guf Line, Ltd. 
Creole-Odero Line 

Delta Line 


Dichman, Wright & Pugh 
Dodero Line 


Fern Line 

French Line 

Gdynia-América Line 

Grancolombiano 

Gulf and South Américan 
Stéamship Co. 

Hérrison Line 

Holland-Américan Line 

Isthmian Stéamship Co. 

Kerr Line 

Lykes Y. K. Line 


Argentina. 
Europa. 
Lejano Oriente. 
Todo el mundo. 
Todo el mundo, 
Canada. 
Italia. 
Sudamérica, 
costa oriental de los E. U. 
Todo el mundo, 
Sudamérica, 
costa oriental de los EB. U. 
Lejano Oriente. 
Norte de Francia. 
Norte de Europa. 
Sudamérica (costas oriente y poniente). 


Sudamérica, costa occidental. 

Liverpul y MAnchester. 

Londres, Amsterdan, Rétterdanm y Enschede. 
Todo el mundo. 

Todo el mundo. 

Reino Unido. 
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Nombre 


Puntos de destino 





Lykes Continent Line 
Lykes Mediterranean Line 
Lykes Orient Line 


Lykes Africa Line 
Lykes West Indies Line 


Maersk Line 

Nervion Line 

Norton Lilly & Co, 

Richard Méyer Co. 

Simpson, Spence & Young 
Sir Richard Répner Co., Ltd. 
State Marine Corp. 

" Strachan Shipping Co. 
Swédish, América, México Line 
Texas Transport and Términal Co., Inc. 
Thomas Rice & Co. 

United States Line 
Withelmsen Line 

William J. Rountree Co., Inc. 
Bull Stéamship Line 


Bélgica, Holanda y Francia, 

Italia, Grecia, Turquia y Norte de Africa. 

Estados Malayos, Siam e Indias Orientales, 
Filipinas, China, Japén, Corea y Formosa. 

Sur y Oriente de Africa. 

Cuba, Puerto Rico, Venezuela, Zona del Canal 
de Panamé y Colombia. 

Lejano Oriente. 

Espafia y Portugal. 

Todo el mundo. 

Todo el mundo. 

Todo el mundo. 

Europa. 

Todo el mundo. 

Todo el mundo. 

Escandinavia. 

Todo el mundo. 

Todo el mundo. 

Australia. 

Eseandinavia. 

Todo el mundo. 

Costa del Atlantico de los E. U. (servicio sus- 
pendido temporalmente). 





PARA PRODUCTOS PETROLEROS EN 
GRAN ESCALA 


Américan Pactfie Stéamship Cémpany, Ine. 

Anglo Saxron Petréleum Oo. 

Boyd, Weir & Sewell 

Dichman, Wright & Pugh 

Fowler & McVitie 

Marine Trénsport Lines, Inc. 

National Bulk Cérriers 

Panamérican Petréleum & Trdnsport Co. 

Séiling and Jarvis Co. 

Shell Oil Co. & Affiliates 

Socony-Vacuum Oil Co. & Foreign Affiliates 

Standard Oil Co, of Calif. 

Standard Vacuum Oil Co. 

Strachan Shipping Co., Ine. 

Texas Transport & Términal Cémpany, Ine. 

Américan Trdding & Production Corporation 

Bernuth, Lembcke Co., Ine. 

Cities Service Oil Co. 

Cosmopélitan Shipping Co., Ine. 

Frdénigan, Léveland, Ine. 

Keystone Shipping Co. 

Mathiasen’s Tanker Ind., Ine. 

Pacific Tankers, Ine. 

Petréleum Navigation Corporation. 

Shell Oil of France 

Simpson, Spence & Young. 

Séuthern Star Stéamship Company, Ltd, 
(inglesa ). 

Standard Oil Co. (N. J.) & Affit. 

Standard Marine Trénsport Co. 





Tankers Cémpany, Ine, 
Tidewater Associated Oil Co. 
Union Oil of California 


LINEAS PETROLERAS PRIVADAS 


Atléntic Refining Company. 
Sabine Transportation Co, 
Sun Oil Co, : 

Gulf Oil Corporation. 
Sinclair Refining Co. 

The Texas Company. 


SERVICIO INTERCOSTAL DE 
LANCHONES 


Américan Barge Line. 

Anderson Petréleum Transportation Co. 

Arthur-Smith Co. 

Bitcher-Arthur, Inc. 

Cdnal Barge Co., Ine. 

Cyle Lines. 

Céntral Petréleum Corporation. 

Dievie Cérriers Corp. (River Términals 
Corporation). 

J. 8. Gissel & Co, 

Gulf Canal Lines-Boyd-Campbell Co. Inc. 
(Agentes locales). 

H. W. A. Harms Towing Co. 


El servicio de “pilotaje” es operado por 
miembros del Port Aransas Pilots Association. 
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LA SIGNIFICACION DEL “BENELUX” PARA 
LA EUROPA OCCIDENTAL 


El 14 de marzo en curso, el Prof. G. Bro- 
wer, Secretario-General del Ministerio de Asun- 
tos Econémicos holandés, pronuncié un ex- 
traordinario discurso en una asamblea de la 
Viaams Economisch Verbond, celebrada en 
Bruselas, del que se reproducen aqui las partes 
més salientes: 


El Benelux no sé6lo reviste importancia co- 
mo ejemplo para otras combinaciones regiona- 
jes, sino que ocupa una posicién clave como 
consecuencia de la actval estructura politica 
de Europa Occidental, y es probable que no 
sea sino con ei Benelux como punto de partida 
como el proceso de la integracién de Europa 
podr4 convertirse en brillante realidad. Se ha 
ido generalizando la conviccién de que la con- 
tinuacién de la sociedad occidental depende de 
una pronta integracién de la Europa Occiden- 
za potencial de esta parte del Continente es 
tal: a pesar de la debilidad actual, la fuer- 
za potencial de esta parte del Continente es 
grande. 

Igualmente, muchos estan acordes en opinar 
que la creacién de un intercambio comercial 
libre y la libre convertibilidad de las monedas 
que se relacionan con é] constituir4n los ci- 
mientos para la unificacién de la Europa Occi- 
dental, en el sentido de que del arménico des- 
arrollo de dichos factores pueda resultar una 
cooperacién mas estrecha, con una Unién Adua- 
nera europea y una sola moneda europea, como 
meta de las aspiraciones comunes. 

Surge, sin embargo, la pregunta de si efec- 
tivamente puede asumirse con tanta certidum- 
bre que el desarrollo econémico, tal como lo te- 
nemos a la vista en los actuales momentos, iré 
favoreciendo este proceso de creciente acerca- 
miento, o si no se produciré exactamente lo 
contrario. 

En Inglaterra no todos creen en una inte- 
gracién econémica completa: en el curso de los 
afios la estructura econémica de las. diferentes 
naciones ha ido asumiendo formas de tal ma- 
nera fijas, que un libre cambio irrestricto mu- 
tuo entre las naciones resultarA en perjuicio 
de numerosos intereses nacionales, y hay mu- 
chos gobiernos que no osarian ni anunciarlo. 
El abandono de una politica financiera nacio- 
nal (lo cual seria la consecuencia de la implan- 
tacién de una sola moneda europea) encade- 
naria demasiado la libertad de poder regular 
el movimiento interior de la moneda. Por tan- 
to, hay que considerar como deseable una libe- 
racién del tréfico internacional y de pagos de 


los lazos bilaterales que hoy dia coartan el 
rapido avance de una expansién multilateral ; 
aunque, por otra parte, es menester que cada 
nacién esté en posibilidad de continuar desa- 
rrollando su propia politica econémica. Segain 
esta concepcién, ello basta, ya que no conviene 
formarse ideas exageradas del mercado euro- 
neo completamente libre, siendo’ademés el pro- 
blema europeo, en sf, no una cuestién econémi- 
ea, sino m4s bien un problema politico y estra- 
tégico. Es necesario Negar, en primera instan- 
cia, a una cooperacién en estos terrenos, lo 
cual, por lo dem4s, resultar4 quiz4s posible en 
plazo ms breve que en lo econémico. 

La exveriencia prebélica muestra que este 
razonamiento es erréneo. porque no ha resul- 
tado posible levar, practicamente, a un enten- 
dimiento fructifero, v en el terreno econémico 
se libra una batalla “fria”. Son sobre todo las 
dificultades vy contraposiciones econémicas en 
el periodo comprendido entre ambas euerras 
mundiales las que han dividido a los Estados 
europeos, desde un punto de vista politico. Co- 
mo consecuencia de ellas, se lanzaron nueva- 
mente a la lucha, la cual las puso al borde del 
ahiemo, vy es de todo punto necesario ave no 
vuelva a incurrirse (y en tal caso por filtima 
vez, probablemente) en este mismo error. 

Asimismo, la experiencia se estA encargan- 
do de probar que un desarrollo econémico armo- 
nioso y un consecuente acercamiento econémico 
en Eurona dehen ser considerados como una 
jlusién. A medida que la Europa Occidental 
iba perdiendo su posicién monopolista (ane ha- 
bia conanistado en el curso del siglo XTX por 
su posicién avanzada en el terreno del desarro- 
Nlo industrial), los gobiernos, imbuidos del de- 
seo de mantener la posicién nacional, procedie- 
ron a intervenir cada vez mAs en la vida eco- 
némiea, principalmente por lo que a la impor- 
tacién y la exportacién se refiere, fracasando, 
en los afios de la anteguerra, todos los esfuer- 
20s encaminados a poner término al naciona- 
lismo econémico, que dividié a la Europa Occi- 
dental también en el campo politico. En el fu- 
turo, cnando se siga buscando una solucién 
adecuada del problema a base de la indepen- 
dencia econémica de las distintas naciones; 
dichos esfuerzos igualmente estarfin condena- 
dos a fracasar, y eso en medida m4s conside 
rable, por la sencilla razén de que han ido 
acentudndose las contraposiciones de intereses, 
a causa de haberse debilitado aun més la posi- 
cién econémica de la Europa Occidental frente 
a la del resto del mundo. 
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POSICION CAMBIADA DE EUROPA 
OCCIDENTAL 


En efecto, la actual situacién econémica de 
la parte occidental de Europa difiere funda- 
mentalmente de la existente en los primeros 
afios del siglo en curso, cuando, por su posi- 
cién predominante en el terreno econémico, ocu- 
paba un lugar muy destacado en lo concernien- 
te a las exportaciones: era acreedora del mun- 
do entero y poseia una vida econémica move- 
diza, eléstica, que se adoptaba rfpidamente a 
las exigencias siempre cambiantes de la situa- 
cién. 

Todo ello fue fomentado por su continua 
expansién, acompafiada de la explotacién eco- 
némica inicial de los territorios de ultramar. 
En la actualidad, ha perdido esta posicién di- 
rectora, hallandose en situacién de continen- 
te deudor, y su vida econémica se caracteriza 
por numerosos “cuellos de botella”, muchos 
fenédmenos de paralizacién y rigidez: en vez de 
estimular el desenvolvimiento en otras partes 
del mundo, se halla necesitada de estimulo de 
fuera. Por tal raz6n, el equilibrio en la balan- 
za de pagos de los paises de la Europa Occi- 
dental ha dejado de ser cosa natural, automé- 
tica, y para restablecerlo deber4 lucharse enér- 
gicamente por un mejor encauzamiento del des- 
arrollo de las circunstancias. Una politica de- 
flacionista, tendiente a hacer desaparecer el 
déficit en la balanza de pagos, chocar4 (en 
easo de que se trate de un déficit muy serio y, 
por consiguiente, de una deflacién muy radi- 
cal) con la politica tendiente a evitar el des- 
empleo; la cual, por razones sociales y politi- 
cas, deber4 ocupar un lugar de primer plano 
en la politica econémica. Asi pues, cuando el 
déficit no sea de indole transitoria, inevitable- 
mente se recurriré de nuevo al remedio de las 
restricciones a la importacién, con el fin de 
evitar que la sociedad nacional sufra tras- 
tornos demasiado graves. Cuando se desarrolla- 
re una intensa depresién econémica, la presién 
de los intereses nacionales (en el primer lugar 
la conveniencia y necesidad de proteger las 
oportunidades de trabajo) ya conduciria, abs- 
traccién hecha del problema de la balanza de 
pagos, a un apoyo financiero a la vida indus- 
trial, con todos los medios de que se dispusie- 
re entonces. 

La unificacién politica necesaria de la Eu- 
ropa Occidental] fracasar4, y correré hacia su 
ruina la convivencia de la misma Europa Oc- 
cidental, mientras no se erradique, en toda la 
medida posible, el nacionalismo econémico. 

La liberacién del tr4fico internacional y la 
convertibilidad de las monedas europeas mds 
importantes, que se est4n tratando de obtener 
en la actualidad (habiendo quedado dichos es- 
fuerzos coronados ya por ciertos éxitos), son 


las condiciones primarias para un acercamien. - 
to econémico. Sin embargo, no ser4n sino tem- 

¥ esto reza sobre todo para la libe 
racién del comercio internacional, siempre y 
cuando no vayan seguidas de medicas de gran 
alcance, antes de que empiece a empeorarse la 
situacién econédmica internacional; dichas me- 
didas se reducen a la creacién de una politica 
econémica para la Europa Occidental, y los 
elementos bisicos de tal politica deben ser una 
balanza de pagos que esté en equilibrio, y sufi- 
cientes oportunidades de trabajo: ambos facto- 
res considerados, desde luego, desde un punto 
de vista de la Europa Occidental como con- 
junto. 

No es exacta la tesis de que para semejante 
politica comin en la Europa Occidental no 
existiré unidad de criterio por lo que se re 
fiere al contenido concreto de la politica, y ev 
particular por lo que atafie a los puntos prin- 
cipales de la administracién econémica en ge- 
neral: la contraposicién “liberalismo-dirigis- 
mo”, de los afios transcurridos, no fue la 
secuela de una disparidad de criterio funda- 
mental, sino de una ‘diferencia en las circuns- 
tancias realmente existentes, resultando de la 
mayor o menor influencia de la situacién en 
que todas y cada una de las naciones se encon- 
traban, a causa de la iltima conflagracién 
mundial. 

El “dirigismo”, en materia de distribucién, 
formacién de precios y tréfico con e} exterior, 
era un fenémeno temporal, relacionado con la 
escasez de mercancias que habia originado la 
guerra: inicialmente fue aplicado en todos los 
Estados en mayor o menor escala, y, conside- 
rando los lineamientos generales de este inter- 
vencionismo, s6lo hubo una diferencia en el rit- 
mo de la supresién de las medidas, conforme al 
restablecimiento m4s o menos répido o lento de 
la produccién interior y de la posicién comer- 
cial del paf« 

Actualmente, ese “dirigismo” ha desapareci- 
do, en buena parte, juntamente con la dismi- 
nucién de la escasez de mercancias. Asi como 
los paises de la Europa Occidental (forzados 
por las circunstancias ajenas a su voluntad) 
han aplicado, en principio, el intervencionismo 
o dirigismo, y asi como ahora se dedican a la 
liberaci6n del trafico internacional, asi volve- 
ran a aplicar, en el futuro, mancomunadamen- 
te, el intervencionismo, cuando la situacién in- 
ternacional llegare a ser desfavorable. 

Una politica sana y eficiente de la Europa 
Occidental, en lo relativo a la balanza de pagos, 
implica un librecambio mutuo y una politica 
comin, por lo que a las divisas se refiere. Sig- 
nifica una fusién de intereses, por atribuirse, 
a la luz de la posicién econémica y politica 
total de la Europa Occidental, mayor impor- 
tancia al interés comin que a la eventual ven- 
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taja temporal de la independencia econémica : 
como medida de administracién prdctica, im- 
plica desde luego una politica monetaria ente- 
ramente coordinada, lo que significa que el 
abastecimiento de dinero y la politica presu- 

tienen que regularse de comin acuer- 
do. En relacién con ello, y hasta cierto punto 
como parte de semejante coordinacién, deberfn 
trazarse lineamientos generales con respecto 
a la futura politica de creacién de empleo, 
con el fin de eliminar asi el obst4culo més pe- 
sado para el libre intercambio mutuo. 

No ser4 posible adoptar esas medidas inme- 
diatamente para todos los paises de la Europa 
Occidental como conjunto: la finica posibili- 
dad descansa en la formacién de un limitado 
nficleo europeo, que cuente con suficientes equi- 
librio y fuerza para servir de fundamento a 
una Uni6én ulterior. Una agrupacién que Ilene 
estos requisitos sélo puede concebirse cuando 
se adhieran a la misma tanto Francia como 
el Reino Unido: las tensiones politicas en el 
- continente son demasiado grandes para que se 
lograre llegar a una unién viable sin la cola- 
boracién de Inglatera. Solamente la coopera- 
cién irrestricta e incondicional de estos paises 
podr4 dar nacimiento a un nficleo de fuerza que 
cuente con suficientes prestigio y fuerza de 
atraccién para lograr que las contraposiciones 
nacionales queden subordinadas al] interés de 
la Europa: Occidental. Sélo en caso de haberse 
podido realizar dicho ensuefio serf posible lle- 
gar a una solucién duradera del problema ale- 
man; s6lo serf posible hacer extensiva a los 
alemanes la comunidad cultural del Occidente, 
sin temor a posibles aspiraciones politicas o 
econémicas que constituyeran una negacién 
completa del principio de la cooperacié6n, sim- 
ple pero ineludible, cuando llegaren a formar 
una minorfa en un bloque unificado y de s6- 
lida construccién de naciones de la Europa 
Occidental: s6lo asi pueden ser asimilados y 
efectuar su aportacién valiosa y positiva a la 
conservacién de nuestra sociedad occidental. 
Una vez traducida en hechos la iniciativa de 
llegar a semejante nicleo de fuerza, constitui- 
do por las naciones de la Europa Occidental, 
tendr4, probablemente, una fuerza de atracci6n 
tan grande que la intercalacién de los otros 
paises de la Europa Occidental se llevar4 a 
cabo m4s facilmente que hasta la fecha. 

La clave de la solucién del problema de la 
coordinacién de la Europa Occidental se re- 
duce, pues, a echar un puente entre los dos “pro- 
tagonistas” en el drama europeo: Francia e In- 
glaterra, entre los cuales hay un abismo cuyas 
causas han de atribuirse a las dos naciones. 

Ambos paises se aferran a su historia, a su 
pasado, y aun no han podido aceptar su des- 
aparicién del escenario politico europeo: a pe 
gar de todo su esfuerzo, de todo su entusiasmo 


en pro de la causa europea, Francia sigue 
viendo en la autonomfa econémica el faundamen- 
to basico para su existencia politica; Inglate 
rra, por su parte, desea una cooperacién poli- 
tica, pero no quiere asociarse completamente 
con la Europa Occidental: de hecho, quiere 
volver a la situacién de antafio, creyendo po- 
seer en la Comunidad Brit4nica de Naciones 
una unién econémica, y esperando poder man- 
tener su posicién a través de una cooperacién 
politica y militar con Europa y Norteamérica. 
Empero, sigue en pie la cuestién de si la rela- 
tiva unidad econémica de la Comunidad Brit&- 
nica podr4 mantenerse o no ante las cambian- 
tes exigencias de la realidad econémica y de la 
politica nacional e internacional. Mas no cabe, 
por otra parte, la menor duda sobre el hecho de 
que la cooperacié6n politica en Europa no podraé 
eonducir a resultados positivos y palpables, 
sin un gran acercamiento y una mayor estre- 
chez en el campo econémico. Tampoco cabe 
duda acerca de que la seguridad de la Comu- 
nidad BritAnica es una ficcién, mientras tenga, 
como flanco, un continente europeo donde falte 
el esfuerzo unido, el empuje final de los ele- 
mentos y paises verdaderamente solidarios: la 
Europa Occidental no tiene futuro sin Inglate- 
rra, e Inglaterra no tiene futuro sin la Europa 
Occidental, 

Si es cierto que un estrecho contacto econ6- 
mico y politico entre Francia e Inglaterra es 
la condicién sine qua non de una verdadera 
unificacién de la Europa Occidental, entonces 
no es menos cierto que el Benelux, como nin- 
guna otra fuerza (dado el abismo que sigue 
separando a uno y otro pais), esta en condicio- 
nes de realizar esta unién: por ftiles que sean 
las deliberaciones en el Parlamento europeo 
en Estrasburgo, y por importantes que sean 
las labores parisienses en pro de la liberacién 
del comercio internacional, el Benelux consti- 
tuye, indiscutiblemente, la Gnica accién capaz 
de quebrar el nacionalismo econémico, con lo 
cual su significacién es mucho mds grande que 
la de una mera agrupacién de intereses regio- 
nales. Cuando los paises del Benelux demues- 
tren tener la valentia y la grandiosa visién 
futurista de Hevar a feliz término lo que ini- 
ciaron a la saz6n con tanto entusiasmo; cuando, 
prescindiendo de pequefias contraposiciones na- 
cionales y diferencias de criterio, aparentemen- 
te fundamentales, deseen seguir, con la pron- 
titud que demanda el caso, una politica coman 
por lo que al comercio y al dinero se refiere, 
para luego eoordinar su politica econémica y 
social también con respecto a otros puntos, 
entonces habrfn prestado al mundo un servicio 
de méritos im eros. 

El Benelux se halla en posicién de formar, 
por su ejemplo y su iniciativa, el elemento 
eapaz de activar y estrechar los lazos entre 
Francia e Inglaterra, el elemento capaz y ne- 
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cesario para llegar a la realizacién del nacleo 
de fuerza central del que la Europa Occidental 
se halla necesitada como base y como punto 
de partida. 

Como ya lo dije, esa posicién y la tarea que 
de ella es la consecuencia automdtica dan al 
Benelux una importancia m4s grande que la 
de una combinacién de intereses regionales :. el 
papel de iniciadora en el proceso de la unifi- 
cacién de la Europa Occidental impone obli- 
gaciones, ,Estd4n los paises del Benelux dis- 
puestos y en condiciones de desahogar estas 
obligaciones?; ;cudl es su posicién actual y 
cudles son sus posibilidades? 

Después de su liberacién, Bélgica y Holan- 
da iniciaron su recuperacién econémica bajo 
distintas condiciones: Holanda habia sufrido 
mas por la guerra que Bélgica y, en consecuen- 
cia, su desarrollo ha sido diferente, lo mismo 
que su politica, aunque cabe agregar que, a 
medida que Holanda iba recuperAndose de su 
atraso (lo que fue sobre todo el caso en el Gl- 
timo afio transcurrido), desaparecian tam- 
bién las diferencias en la politica econémica. 
No tiene sentido asumir como axioma la con- 
traposicién “dirigismo-liberalismo”, indicada 
muchas veces como fundamental: sus estructu- 
ras politicas son andlogas en gran nimero de 
aspectos, y las diferercias iniciales en sus po- 
liticas econémicas pueden reducirse claramente 
a cireunstancias reales. Por lo demas, la expe- 
riencia ensefia, en general, que en el campo 
econémico la politica est4é siendo determinada, 
en gran parte, por la necesidad econdémica, 
cualquiera que sea el carfcter (aceptado que 
sea democratico) del gobierno que est4 en el 
poder. 


HOLANDA 


La vida econémica de Holanda atraviesa 
una etapa de expansién inconfundible: la pro- 
duccién industrial sigue en aumento y ha al- 
canzado un nivel equivalente al 140% del nivel 
prebélico; la produccién agraria aun no ha al- 
eanzado el nivel de la anteguerra, pero no 
carece de posibilidades de ensanche; el porcen- 
taje con que la importacién queda cubierta por 
la exportacién subié en 1947 a 70 (nivel pre 
bélico), habiendo alcanzado, en el fltimo tri- 
mestre, un nivel de 84%; también van en au- 
mento los ingresos resultantes del intercambio 
de servicios y, en general, puede afirmarse que 
el movimiento, en si, es favorable, si bien no 
debe estimarse como excluida la eventual ne- 
cesidad de una disminucién del consumo, re 
quiriendo, por otra parte, también un gran 
esfuerzo nacional el logro del equilibrio en la 
balanza de pagos. 

A este respecto cabe agregar que son ele- 
mentos importantes la estabilizacién y el nivel 
relativamente favorable de los precios y los 
salarios, también como consecuencia del equi- 


libriv monetario aleanzado. Poco tiempo antes 
de la devaluacién del florin, los subsidios ya 
habian quedado suprimidos, practicamente, en 
su totalidad, lo mismo que la mayor parte del 
régimen de distribucién, racionamiento y for- 
macién de precios, habiendo los precios y sala- 
ries encontrado, pues, su nivel natural a una 
altura que ha de estimarse como relativamente 
aceptable. La ola de devaluaciones vino a intro- 
ducir en esta situacién una transformacién m4s 
© menos importante: el pais se vié en la inelu- 
dible necesidad de desvalorizar igualmente su 
moneda y, para suavizar el choque, la sacudida, 
y no dejar que se perdieran (debido a un alza 
econémicamente intolerable de los costos de 
produceién) las ventajas de competencia obte- 
nidas a través de la devaluacién, quedaron 
restablecidos temporalmente algunos subsidios 
sobre la importacién de productos alimenti- 
cios, lo mismo que el régimen de restriccién de 
los precios. 

Como consecuencia de la devaluacién y la 
supresién de determinados subsidios, el costo 
de Ja vida subié al principio del afio en eurso, 
en 6%, aproximadamente. A contar del 1° de 
enero Gltimo, los salarios fueron aumentados 
en 5%. Mientras tanto, las restricciones sobre 
los precios, a que acaba. de hacerse referencia, 
ya han quedado suprimidas nuevamente, al 
menos en gran parte, por haber desaparecido, 
prActicamente, el peligro de alzas de precios 
iniustificadas desde un punto de vista del pre- 
cio de costo. Como el nivel va muy alto de los 
precios en el mercado mundial no tiende a su- 
bir, es poco probable que los precios holandeses 
continGen subiendo en medida realmente con- 
siderable. 

Si se impone la necesidad de suprimir el 
resto de los subsidios sobre algunos viveres, 
pero no debe estimarse como descartada la 
probabilidad de que nos ayude en este aspecto 
una baja de los precios en el mercado cerealista 
y en otros mercados, dadas las posiciones me- 
joradas de las existencias. 

Por otra parte, se ha iniciado simultdnea- 
mente, en estrecha cooperacién con las organi- 
zaciones obreras, una campafia tendiente a lle- 
gar a un aumento de la productividad del 
trabajo. Las autoridades holandesas, conscien- 
tes de la responsabilidad que pesa sobre quie- 
nes tienen en sus manos, en estos momentos, 
las riendas de la administracién, consideraron 
también su deber evitar que las consecuen- 
cias' de la devaluaci6én gravitaran, en primer 
lugar, sobre Jos hombros de las clases obreras, 
aunque, por otra parte, se daban cuenta de que 
la situacién econémica del pais, como conjun- 
to, no justificaba un aumento del nivel de los 
salarios. De ahi que se imponga la necesidad 
de agotar todos los esfuerzos para lograr que 
el costo de la vida aumentado quede compensa, 
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do por medidas fomentadoras de la produccién, 
evitando asi otra tanda de sueldos. 

Summa summérum, cabe esperar, no sélo en 
relacién con la campafia en pro de una produc- 
tividad obrera mds alta, sino también en vista 
del incremento notable de los fenémenos de 
competencia en el mercado interior, que el des- 
arrollo favorable que en la actualidad registra 
la economia holandesa, en direccién de una 
balanza de pagos sin déficit, no se vea entor- 
pecido o interrumpido por un alza, de alguna 
importancia, del nivel actual de nuestros cos- 


tos de produccién, que siguen siendo relativa- 
mente favorables. 


BELGICA 


En tanto que la economia ho res- 
paldada por el restablecimiento avanzado de 
sus medios de transporte, por una politica 
de industrializacién bien definida y mejor pla- 
neada, por una modernizacién de su agricul- 
tura, un equilibrio monetario, restablecido en 
gran parte, y por proporciones de trabajo fa- 
vorables, se desarrolla vigorosamente, aprove- 
chindose de las posibilidades que ofrece el 
intercambio comercial mas libre, el desarrollo 
belga, tan maravilloso en los Gltimos afios, ha 
venido registrando, a juzgar por la Memoria 
presentada recientemente por el Presidente del 
Banco Nacional, cierta linea decreciente. Es 
verdad que la situaci6n monetaria sigue siendo 
todavia muy sana, manteniéndose muy bien el 
equilibrio monetario; también continga siendo 
favorable, en comparacién con otros paises, la 
posicién de la balanza de pagos; pero parece, 
por otra parte, que la exportacién tiene alcan- 
zado su punto culminante, mostrando cierto 
retroceso en algunos sectores. Como pais pro- 
ductor de bienes de capital, Bélgica sufre, como 
uno de los primeros paises, las consecuencias 
de la saturacién de la demanda: se ha iniciado 
nuevamente la lucha por los mercados de sali- 
da y,; ante la dura competencia que se ha de 
desatar sobre los mercados, Bélgica deber4 
prestar atencién preferente al nivel de sus cos- 
tos de produccién. 

Analizando, pues, la politica econémica ac- 
tual de Holanda y Bélgica, vemos que en este 
momento, en que el cambio de la situacién 
internacional empieza a dar sus primeras sefia- 
les de vida, el primer pais, al principio entor- 
pecido por un comienzo muy dificil, se halla 
en plena expansién, y ya el segundo ha llegado 
al punto m4s alto de su expansién, viéndose 
en la necesidad de empezar a defenderse de un 
posible retroceso. Las contraposiciones se han 
venido aflojando; el intercambio de mereancias 
entre los dos paises continfia en creciente au- 
mento, y en muchos terrenos hay un gran 
_acercamiento amistoso, Frente a Bélgica, Ho- 
landa ha liberado el 90% de sus importaciones, 


en tanto que Bélgica tiene liberado, con respec- 
to a Holanda, cerca del 85% de su comercio de 
importacién. El cielo se ha despejado: Holan- 
da, pues, es mas liberal que Bélgica, aunque no 
por ello deja de haber ya nubes en el horizonte 
internacional ; en un cercano futuro la libera- 
cién del traéfico internacional ser4 sometida, 
probablemente, a una prueba muy dura, cuan- 
do haya peligro de que aueden afectados en 
esta lucha de competencia los intereses o hasta 
los invulnerables prestigios nacionales. 

Por tal razén, hay dos motivos por los que 
Holanda y Béigica tienen interés en profundi- 
zar su cooperacién, y en convertir en realidad, 
a ritmo acelerado, su Unién Econémica: el 
primero es su interés personal, y el segundo la 
posicién clave que ocupan, dadas las dificulta- 
des relacionadas con la unificacién de Europa. 
En cuanto al primer motivo, Holanda es el 
mejor cliente de Bélgica, y este pais es uno de 
los clientes m4g importantes de Holanda y, co- 
mo tal, hasta podrA desempefiar un papel mds 
destacado: Bélgica vendié a Holanda, en 1949, 
productos por valor de 760 millones de florines, 
en tanto que Holanda vendié a su vecino me- 
ridional por valor de 507 millones de florines. 
En los meses transcurridos, se caracterizaron 
las operaciones por una fuerte intensificacién 
en ambas direcciones, y estos intereses recfpro- 
cos aun podrin ensancharse y robustecerse, 
abriendo las fronteras completamente y aspi- 
rando, mediante una estrecha coordinacién, 
tanto de la politica agraria como de la indus- 
trial, hacia un entrelazamiento de dichos inte- 
reses, en tal forma que ambas economfas pue- 
dan ayudarse duradera y reciprocamente en 
las oscilaciones de la situacién mundial, siendo 
imprescindible el que este entrelazamiento se 
Ileve a cabo a base de precios susceptibles de 
competir internacionalmente, a fin de evitar 
que fueren amenazados los intereses de expor- 
tacién del Territorio del Benelux. 

En atencién a la seria competencia que, sin 
duda alguna, ha de esperarse en los mercados 
extranjeros por parte de terceros paises, de 
ber4 rechazarse en ambos paises la conserva- 
cién de posiciones de precios favorables, con- 
seguidas cuando el mercado estaba en alza, y 
ejercerse una presién constante sobre los costos 
de produccién. Una proteccién arrancada, de 
una manera cualquiera, afloja la actividad y el 
deseo de llevar a la mayor eficiencia posible. 
En los afios venideros no nos podemos permitir 
semejante politica, basada en diversos motivos 
no econdémicos. 

Por otra parte, el estrecho entrelazamiento 
de las economfas de los paises del Benelux 
deber4 buscarse, en primerisimo Ingar, en la 
elaboracién y ejecucién de una politica comer- 
cial comin. Es, pues, necesario aprovechar, lo 
mas fitil y véntajosamente posible, nuestra ca- 
pacidad de trueque comGn en las negociaciones 
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con terceros paises: un apoyo reciproco en la 
forma m4s completa, es decir, una posicién 
privilegiada en los mercados reciprocos (te 
niendo siempre en cuenta el aspecto de. pre- 
cios), s6lo es posible cuando la administracién 
comercial politica se utilice (consciente del 
objeto que se persigue) para una mejor solu- 
cién posible de las relaciones monetarias ; pues, 
si no se lograren resolver estas relaciones mo- 
netarias satisfactoriamente y si, en un momen- 
to determinado, uno de los paises se viere en- 
vuelto en dificultades a causa de las condi- 
ciones que la otra parte creyere conveniente 
imponer a este respecto a la otra, entonces 
dicho pais, desde un punto de vista de politica 
comercial, seria empujado, inevitablemente, en 
otra direccién, viéndose en la necesidad de 
buscar un fortalecimiento de sus lazos econdé- 
micos con otros paises, En vez de un entrela- 
zamiento cada vez mAs estrecho, se produciria 
un distanciamiento, lo cual significaria a la 
larga el fin de la Unién. Por las razones ex- 
puestas, la politica comercial comfin de los 
paises del Benelux deber4, pues, aspirar hacia 
un estrechamiento de las relaciones moneta- 
rias. 

Cierto es que, mientras no quede resuelto 
definitiva y satisfactoriamente este problema 
monetario, que existe actualmente entre Holan- 
da y Bélgica, a la larga no podré haber Union. 
Ayudaraé a este respecto una politica coman en 
lo comercial, consecuentemente aplicada, pero 
no deja por ello de existir la posibilidad de 
que, hasta en tal caso, siguiera presentAndose 
una situacién en que Holanda sélo pudiera 
cubrir el déficit bilateral restante econ divisas 
que no fueran utilizables para Bélgica, consi- 
derada como una unidad econémica aparte. En 
el caso lamentable de que no se dispusiera de 
medios especiales, semejante situacién, inevi- 
tablemente, se traduciria en una limitacién del 
intercambio comercial mutuo, dando motivo a 
una importante contraposicién de intereses en- 
tre Bélgica y Holanda, Dada la lucha encarni- 
zada que, a juicio de muchos observadores, ya 
empieza a desatarse sobre los mercados inter- 
nacionales, y las serias consecuencias econdé- 
micas con que, en consecuencia, deberemos en- 
frentarnos, se produciria, a pesar de toda la 
buena voluntad que nos anima, un disiancia- 
miento, precisamente en el momento en que 
debiéramos estar mds unidos que nunca. 

Si es cierto que el libre trueque de mercan- 
cias, como ya lo dije, no ser4 sino temporal, 
siempre y cuando se llegue a una cooperacién 
econédmica mucho m4s intensa entre los Esta- 
dos europeos, y si es cierto que el Benelux 
puede desempefiar un papel director con res- 
pecto a la realizacién de dicha cooperacién, 
mas cierto afin es que entonces hay que aceptar 
las consecuencias, de lo que se desea, de lo que 
se pretende lograr, como lo dijo a la saz6n el 
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sefior Spaak. Lo que significa que nc puede ha- 
ber cuestién de un entrelazamiento fructifero 
y de una actuacién solidaria mientras los paf- 
ses del Benelux no estén dispuestos a ser ab- 
sorbidos por una nueva y mayor unidad inde- 
pendiente: el Benelux, que forme también una 
unidad desde un punto de vista monetario. Un 
mereado Benelux, reciprocamente garantizado, 
no es posible a la larga sin una convertibilidad 
incondicional de ambas divisas. 

Para ese efecto es necesario, como ya lo 
esbozamos al referirnos a la politica dentro del 
marco europeo, que Holanda y Bélgica persigan 
una politica absolutamente coordinada por lo 
que al dinero se refiere y, por consiguiente, 
también una politica coordinada en lo concer- 
niente a las oportunidades de trabajo y a la 
creacién de empleo: Ja cantidad del dinero en 
circulacién deberé regularse en ambos paises a 
base de lineamientos generales absolutamente 
iguales, a fin de que no se vayan desarrollando. 
en uno de los dos paises, movimientos infla- 
cionistas o deflacionistas susceptibles de per- 
turbar-la vida econémica de la otra parte. Esto 
no significa, por otro lado, que también de- 
bicra ser completamente idéntica, hasta en los 
mas pequefios detalles, la politica presupuestal, 
capaz de formar un elemento importante en la 
creacién de dinero: por una parte, es probable 
que sigan existiendo, durante mucho tiempo, 
determinadas diferencias en la técnica y polf- 
tica tributarias; por otra parte, no est4 ex- 
eluida la posibilidad de que durante largos 
afios contin@en mostrando aspectos diferentes 
las exigencias que deban imponerse al Erario 
en ambos paises. Es de todo punto necesario 
que la politica presupuestaria no influencie la 
cantidad de dinero en circulacién, en forma tan 
diferente que vayan originAndose las tensiones 
anteriormente aludidas. No obstante, la polfti- 
ca, con respecto al dinero y al presupuesto, 
deber4 tener la elasticidad necesaria y no de- 
berA realizarse penetrada de un dogmatismo 
estrecho e infecundo, y a todas luces imper- 
meable a las exigencias cambiantes de la reali- 
dad, aisl4ndose de] desarrollo de los aconteci- 
mientos econémicos: es imprescindible que 
quede supeditada al bienestar de nuestros pue- 
blos, y este propio bienestar impondré, en de- 
terminado memento, otras condiciones a la 
politica en cuestién que en otro momento. Es- 
tudios modernos han llamado la atencién hacia 
la significacién de la politica presupuestaria 
siguiendo el curso de la situacién y, en conse- 
cuencia, para las oportunidades de trabajo; y 
ya hicimos referencia al lugar central que a la 
politica de creacién de empleo toca en la admi- 
nistracién econémica del futuro. 

En el pasado fue también una politica mo- 
netaria demasiado ortodoxa la que contribuyé 
al nacimiento de un desempleo que, por razén 
de sus consecuencias polfticas, llevé a nuestra 


a54 





INFORMACION CONSULAR 


NUM. 8 





sociedad hacia el borde de) abismo y a la que, 
medida 


a eens a 


una Comisién de las Naciones Unidas publicé 
recientemente un importante Informe, en el 
que se indican medios para combatir la desocu- 
pacién dentro de un marco internacional, y 
creo que es cosa necesaria y conveniente que, 
dentro del cuadro que enmarca la cooperacién 
Benelux, se haga un estudio minucioso de los 
medios que hayan de aplicarse en un futuro 
m4s 0 menos cercano: también en este terreno, 
el Benelux podra desarrollar, ante el fondo in- 
ternacional, una labor instructiva e innovado- 
ra. Sabido es que Colonia y Aquisgrén no se 
construyeron en un dia, aunque estas ciudades, 
y otras muchas m4s, si quedaron destruidas 
en un dia, aunque nuestra técnica de destruc- 
cién contemporfnea no tiene Mmites y parece 
conveniente que el ritmo de nuestra técnica 
econémica y social sea adaptada algin tanto 
a las circunstancias de nuestros dias. Ya no 
tiene sentido recordar que, en el pasado, la 
reforma y el desarrollo y crecimiento de las 
naciones se realizé en un proceso de siglos: 
actualmente no se trata sino del to be or not 
to be, en el sentido m4s absoluto y m4s com- 


plete del vocablo. Es mi intima conviccién que 

el futuro desarrollo econémico dificultar4‘la 

cooperacién y que, por esta raz6n, urge llegar 

a una resolucién definitiva de los problemas. 
Por eso es necesario que no dejemos 


tomar la iniciativa en la unificacién econémica 
de la parte occidental del continente europeo, 
a fin de echar asi las bases para una nueva 
furza politica. 

Me doy cuenta de que, en el desempefio de 
su tarea, los paises Benelux estaran dispuestos 
a hacer todo lo posible, pero que al mismo tiem- 
po estarfn expuestos a muchas influencias di- 
solventes. Comprendemos, pues; que el Benelux 
s6lo podré jugar su papel histérico en nuestra 
o_ si igue la mfés completa unién de 

Sell ms desligados uno de otro, estos 
Satees no son ms que unidades sin importan- 
cia en el juego politico y econémico; no més 
que peones en menos de una gran potencia u 
otra. Pero, unidos, forman una potencia eco- 
némica y, por consiguiente, también politica, 
que alberga en su seno la posibilidad de irse 
convirtiendo en la piedra angular de un conti- 
nente europeo renacido, que logre recuperar el 
lugar que le corresponde en el concierto de las 
naciones. 


Técnicos Extranjeros 





OFERTAS DE SERVICIOS 


En esta Seccién se publican las ofertas de servicioe 
Consulados, se reciben de parte de técnicos o especia ; 
Exteriores, ceré en suministrar may 


pr ae a a gee Ih neo 
ofrecimientos, a los 


se com 
interesados en obtenerlos, en 


og ee 
tionar directamente, de la Secretaria de Gobernacién, los permisos de i 


ACHEROY, Fernand. 


Nacionalidad: Belga. 

Domicilio: 518, Rue de Chatelet, Couillet, Bél- 
gica. 

Estado civil: Divorciado. 

Edad: 44 afios. 

Especialidad: Electroquimica: electroliti- 
ca —refinamiento de los metales por el mé- 


we ta taste Bondy gs od ong pop dy aw BY 
fistas del Servicio Consular, 


extranjeros. La 

datos sobre los referidos 
eee ae 
mternacién correspondientes 


todo electrolitico. Especialista en la fabri- 
cacién de los cuerpos derivados del cloro. 
Medios econémicos: Muy reducidos. 


Referencias: 15 afios de practica en las fabricas 
Solvay. 


BOSSICART, Charles. 


Nacionalidad: Belga. 


Domicilio: 95, Rue Faurieux, Herstal-Lieja, 
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Bélgica. 

Estado civil: Casado. 

Nétmero de familiares: Su esposa y un hijo. 

Edad; 39 afios. 

Especialidad: Técnico dibujante. Licenciado 
téenico de la Escuela Industrial Superior 
de Lieja, Seccién de Mecinica y Matemati- 
cas Superiores. Especialidad actual: meca- 
nizacién de los combustibles y todos los 
problemas referentes a las minas. 

Medios econémicos: Poco elevados. 

Referencias: Varios afios de practica en la fir- 
ma Construcciones Eléctricas y Mecdnicas 
de Bélgica, y en la firma Aciéries de Lon- 
gwy, Usines de Mont-St-Martin, Usines de 
Sedan. 


BOLVIN, Fernande Béatrice Oéline. 


Nacionalidad: Belga. 

Domicilio: Vert Bocage, Gobertange, Braban- 
te, Bélgica. 

Estado civil: Divorciada. 

Edad; 36 afios. 

Especialidad: Licenciada en filosofia y letras, 
profesora de francés, especializada en la 
técnica de la reeducacién de los nifios con 
carfcter dificil y en el tratamiento de neu- 
rosis infantil. 


BUHL, Gérard. 


Nacionalidad: Belga. 

Domicilio: 39, Rue Godin, Ensival-Verviers, 
Béigica, 

Estado civil: Casado. 

Némero de familiares: Su esposa y una hija de 
un afio. 

Edad; 33 afios, 

Especialidad: Técnico quimico tintorero, di- 
plomado por la Escuela Profesional de 
Verviers (toda clase de fibras). 

Medios econémicos: Poco elevados. 

Referencias: 19 afios de practica, de los cuales 
los 4 Gltimos en calidad de Jefe (Escuela 
Profesional de Verviers). 


BUYSE, Michel. 


Nacionalidad: Belga. 

Domicilio: 18, Place du Casino, Gante, Bél- 
gica. 

Estado civil: Casado. 

Ntimero de familiares: Su esposa y tres hijos: 
Yvette, de 24 afios de edad, secretaria; Re- 
land, de 22 afios, fotégrafo; Michette, de 
19 afios de edad, profesora. 

Edad: 48 afios. 

Especialidad: Arquitecto, construcciones civi- 
les e industriales. Perfecto conocimiento 
del trabajo de la madera y del cemento ar- 
mado. Da cursos sobre la construccién civil 
y la arquitectura, otros sobre la formacién 
de viglancia de trabajos y otros sobre el 


trabajo de la madera (teoria y practica). 
Medios econémicos: Dispone de m4s o menos 
doscientos mil francos belgas. 
Referencias: Ministerio de los Trabajos P4- 
blicos, Direccién General de Edificios, Bru- 
' selas, Bélgica. 


COPPENS, Maurice Aimé René. 


Nacionalidad: Belga. 

Domicilio: 29, Avenue du Pesage, Ixelles, Bru- 
xelles, Bélgica. 

Estado civil: Casado. 

Ntimero de familiares: Esposa y dos hijos. 

Edad: 38 afios. 

Especialidad; Dibujante técnico, conductor de 
trabajos. 

Medios econémicos: Poco elevados. 

Referencias: Varios afios de practica. 


LOBEAU, Germain. 


Nacionalidad: Belga. 

Lugar de nacimiento: Lille. 

Fecha de nacimiento: 28 de enero de 1923. 

Estado civil: Casado. 

Direecién: 30, Rue du Quai, Ostende, Bélgica. 

Personas que dependen econémicamente del 
interesado: Su esposa y su hija. 

Idiomas: Frances y holandés; nociones de in- 
glés y espafiol. 

Profesién: Carniceria y salchichonerfa. 

Especialidad en la profesién: Toda clase de 
salchichas cocidas y secas, en paté de foie 
y en salazones. 

Titulo o yrado de instruccién profesional; Di- 
plomas de la Escuela Profesional de Gante, 
Bélgica, en las siguientes materias: Car- 
niceria, Salchichoneria, Presentacién y Fa- 
bricacién de Carnes. 

Experiencia en el ramo: Desde los 12 afios tra- 
baja en la carniceria Medard Lobau, de 
Ostende, Bélgica. 

Referencias: La persona y escuela antes ci- 
tadas. 

Sueldos actuales: 2,800 délares anuales (unos 
140,000 francos belgas). 

Sueldos que pretende en México: 3,000 délares 
anuales, o sean 150,000 francos belgas. 
Gastos en su viaje a México: Por cuenta del 

contratante. 

Observaciones: El Sr. Germain Lobeau fue re- 
comendado por el Ministerio de Negocios 
Extranjeros y del Comercio Exterior de 
Bélgica. 


MARBER, Bernard. 


Nacionalidad;: Belga. 

Lugar de nacimiento: Uccle (Bruselas), Bél- 
gica. 

Fecha de nacimiento: 4 de junio de 1921. 

Direccién: 19, rue du Bailli, Bruselas, Bélgica. 
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Personas que econémicamente dependen del in- 
teresado: Ninguna. 

Idiomas: Francés, pelanite 7. nogianes 2.2 
glés, eepaiicl y signin. 


agua, de ton stiaebesd: ac mas (leche, 
mantequilla, queso, carne, conservas) ; fer- 
mentacién industrial (acetona, Acido citri- 
eo, ete.) ; industrias alimenticias .(cerveza, 
vino, queso, mermeladas) ; antibiéticos (pe- 
nicilina) ; refrigeracién y congelacién; em- 
butidos, vinagre. 

Titulo o grado de instruccién profesional: Can- 
didatura en Ciencias Naturales y Médicas, 
Universidad (la candidatura implica dos 
afios de estudios) ; certificado de bioquimi- 
ca aplicada del Instituto Nacional de In- 
dustria de Fermentacién (Seccién Microbio- 
légica). 

Ezperiencia en el ramo: Investigaciones de la- 
boratorio (Instituto Nacional de Indua- 
trias de Fermentacién) ; practicas: 1) Le- 
cheria y queseria Emmerechts, Neerjessch, 
Bélgica; 2) Coop. Melkinrichting St. Ro- 
sa Agricolastraat, Silsard, Holanda (Diree- 
tor de las cremerias) ; laboratorio (investi- 
gaciones, regulacién) ; fabricas; investiga- 
ciones: “Dosificacién microlégica de la vi- 
tamina B6 en la cerveza” (en comunicado 
al VII Congreso de las Industrias 
las, en Paris) ; “El queso de Herve” (XXI 
Congreso de Industrias Quimicas, en Bru- 
selas, en 1948). 

Referencias: Sr. Van Laer, Director del Insti- 
tuto Nacional de Industrias de Fermenta- 
cién, 132 A, Boulevard Maurice Lemonnier, 
Bruselas, Bélgica; Sres. Stoch y Loncin, 
profesores del Instituto Nacional de Indus- 
trias de Fermentacié6n ; Sres. Emmerechts y 
Cremmers, propietarios de la Lecheria y 
queseria Emmerechts, Neerjessch, Bélgica ; 
Sr. Siméons, Director de Farmacia, 1153 
Chaussée de Mons, Anderlecht (Bruselas), 
Bélgica. 

Sueldos actuales: Alrededor de 7,000 francos 


mensuales (Dies. 140.00). Actualmente se 
dedica a investigaciones por su cuenta y 
como representante en materias 

Sueldo que pretende ganar en México: Los 
equivalentes en moneda nacional. 

Gastos de viaje: Est4 dispuesto a cubrir, even- 
tualmente, sus pasajes y gastos de viaje. 

Observaciones: Bibliografie: “La Genética de 
las levaduras y sus Aplicaciones Industria- 
les” (publicado); traduccién: “Beitrage 
zun Hefeerzengung”, del Ing. Stik (publi- 
cado). Trabajos en curso: “Fabricacién del 
Acido lactico a partir de la leche descrema- 
da y del suero”; “Aislamiento de antibié- 
ticos a partir de los lactobuacilos (fermen- 
tos lacticos) para el tratamiento de la fie 
bre tifoidea y de la disenteria”, 


MICHELLI, Roger Francois. 


Nacional; Belga. 

Domicilio: 28, Rue Paul Hymans, Bruxelles 
Ill, Bélgica. 

Estado civil: Soltero. 

Edad: 24 afios. 

Especialidad: I iero técnico especialista en 
ja industria alimenticia del ganado; quimi- 
co para las industrias alimenticias y de los 
cereales. 

Rerencias: 3 afios de practica en el ramo de 
sus actividades. 


SCHOENHOFEN, Pierre, 


Nacionalidad: Luxemburgués. 

Domicilio: 24, Rue de Nimal, Marchienne- Au- 
Pont, Hainaut, Bélgica. 

Estado civil: Casado. 

Ntmero de familiares: Su esposa. 

Edad: 35 afios. 

Especialidad: Quimica mineral y procedimien- 
tos electroliticos. 

Medios econémicos: Reducidos ; puede disponer 
de mas 0 menos cien mil francos belgas. 
Referencia: Varios afios de trabajo en impor- 

tante fabrica del pais. 
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INFORME DE MAYO DE 1950 


EL COMERCIO EXTERIOR DE LA UNION 
ECONOMICA BELGOLUXEMBURGUESA 
(PRIMER TRIMESTRE DE 1950) 


Durante el Gltimo trimestre de 1949 y los 
primeros meses de 1950, las importaciones si- 
guieron desarroll4ndose, tanto por lo que se 
refiere al volumen como al valor, aunque con 
up ritmo menor en enero y en febrero. Este 
desarrollo concierne, sobre todo, a los produc- 
tos vegetales y las materias primas o simple- 
mente preparadas, utilizadas en la industria 
textil, lo que explica el mejoramiento notable 
que se registr6é en esta rama industrial desde 
el otofio Gltimo, pues la produccién actual, 
tomada en conjunto, alcanza el] nivel de las 
mejores temporadas de antes de la guerra. 

Por lo que se refiere a las exportaciones, 
después del aflojamiento que se noté en los 
meses de octubre y noviembre, a partir de di- 
ciembre la situacién ha mejorado, debido a la 
liberacién casi completa del mercado holandés 
y al acrecentamiento de las exportaciones ha- 
cia la Alemania occidental. 

Esta situacién favorable ha seguido evolu- 
cionando en el transcurso del primer trimes- 
tre del presente afio, al grado que las exporta- 
- ciones de enero a marzo alecanzaron prictica- 
mente el nivel Jogrado durante el primer tri: 
mestre de 1949. 


Los principales beneficiarios de este nivel 
elevado de exportacién fueron las materias y 
los productos textiles, cuyo valor pasé de 1,149 
millones de francos en noviembre de 1949 a 
2,024 millones de francos en marzo de 1950; 
y, en forma menos amplia, aunque muy apre- 
ciable. los metales comunes y los articulos de 
metal, las mfiquinas, los productos quimicos y 
el material de transporte. 

En cuanto a los principales compradores, 
se observa que los flujos comerciales se acre- 
centaron hacia Holanda y Alemania. Se nota 
también que las operaciones con los Estados 
Unidos del Norte mejoraron, mientras que a 
partir de febrero hubo una disminucién de los 


negocios con Suiza, El Reino Unido sigue apli- 
cando una politica de restriccién. Se prevé pa- 
ra los meses venideros un ensanchamiento de 
las exportaciones de la Unién Econémica Bel- 
go-luxemburguesa hacia Francia. 

Aunque todavia es demasiado temprano pa- 
ra formarse una idea precisa sobre las inci- 
dencias de las devaluaciones de septiembre so- 
bre el comercio extericr de la Unién Econé- 
mica Belgo-luxembuguesa, puede decirse desde 
ahora que el encarecimiento, subsecuente a 
la devaluaci6n del franco belga, de los produc- 
tos procedentes de los Estados Unidos de Nor- 
teamérica y de Suiza, no ha influido sobre el 
volumen de las importaciones belgo-luxembur- 
guesas originarias de estos dos paises, y que 
las exportaciones hacia estos mismos subieron 
de manera apreciable de septiembre de 1949 
a febrero de 1950. 

Respecto a los paises de monedas fuerte- 
mente devaluadas, las fluctuaciones del co 
mercio exterior no han sido determinadas, has- 
ta ahora, en gran parte, por el juego del fac 
tor monetario. Si las importaciones proceden- 
tes de Francia y del Reino Unido aumentaron, 
debido al ensanchamiento de las compras de 
lana, consecuentes al mejoramiento apreciable 
registrado por la industria lanar, las compras 
de minerales de hierro en Suecia disminuyeron 
sensiblemente, a causa de la reducida deman- 
da belga. 

Las exportaciones de la U. E. B. L. hacia el 
Reino Unido, Suecia y Alemania occidental 
mantuvieron su desarrollo natural, es decir, 
que quedaron estacionarias, sin evolucionar fa- 
vorablemente, sea por una politica de restric- 
cién, sea por el desequilibrio de la balanza co- 
mercial o por dificultades de orden monetario. 
A pesar del alza de m4s o menos un 25% en 
los precios belgas, expresados en florines, las 
exportaciones hacia los Paises Bajos subieron 
de octubre a febrero Gltimos; la liberacién ca- 
si completa del mercado holandés, resultante 
del estado de Pre-Unién de los paises del Be- 
nelux, ha eliminado el elemento precio y él 
factor monetario. 
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COMERCIO DE ENERO A ABRIL INCLUSIVE DE 1950 (EXCLUYENDO ORO) * 
(En millones de délares canadienses) 











Concepte 


Comercio con todos los paises: 
Exportacién de productos domésticos 
Importaciones para el consumo 
Exportaciopes de productos extranjeros 
Total del comercio 

Balanza de comercio 


Comercio con el Reino Unido: 
Importaciones para el consumo 
Exportacién de productos domésticos 
Exportaciones de productos extranjeros 
Total del comercio 

Balanza de comercio 





Comercio con los Estados Unidos: 

Importaciones para el consumo 521. 584, 659.9 
Exportacién de productos domésticos 20.2 21, 455.8 
Exportaciones de productos extranjeros BE ; 6.2 
Total del comercio 948. . 1,121.9 
Balanza de comercio — 294. 55.9. — 197.9 


’ * Datos proporcionados por el Departamento de Estadistica Federal del Canada. 





IMPORTACIONES DEL CANADA (EXCLUYENDO EL ORO) 
(En millones de délares canadienses ) 





Concepto Mes de abril 
1949 





GRUPOS PRINCIPALES 

Productos agricolas 

Animales y productos animales 

Fibras textiles y sus productos 
Madera, productos de madera y papel 
Hierro y sus productos 

Metales no ferrosos y sus productos 
Minerales no metdlicos y sus productos 
Productos quimicos y similares 
Mercaderias miscelAneas 


Total de las exportaciones de productos del 
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Concepto 





Patses extranjeros: 


Estados Unidos y posesiones 
América Latina 

Europa 

Otros paises extranjeros 

Total de los paises extranjeros 


Total de las exportaciones de productos del 








287.8 





EXPORTACIONES CANADIENSES AL REINO UNIDO Y A LOS ESTADOS UNIDOS 
(EXCLUYENDO EL ORO) 


(En miles de délares canadienses) 
Grupos principales 








Reino Unido: 


Productos agricolas 101,493 
Animales y productos animales 16,943 
Fibras textiles y sus productos 568 
Madera, productos de madera y papel 21,316 
Hierro y sus productos 2,3 TATT 
Metales no ferrosos y sus productos 48,274 
Minerales no metdlicos y sus productos 2,033 
Productos quimicos y similares 1,978 
Mereaderias misceléneas 2,402 


202,484 





Estados Unidos: 

Productos agricolas 45,551 
Animales y productos animales 51,537 
Fibras textiles y sus productos 2,637 
Madera, productos de madera y papel 217,040 
Hierro y sus productos 40,589 
Metales no ferrosos y sus productos 66,413 
Minerales no metdlicos y sus productos 13,999 
Productos quimicos y similares 5 12,140 
Mercaderias misceléneas : 5,900 


137,792 455,804 








EXPORTACIONES NETAS DE ORO NO ACUNADO 
(En millones de délares canadienses) 





1947 1948 
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IMPORTACIONES DEL CANADA (EXCLUYENDO EL ORO) 
(En millones de délares canadienses) 





Concepto 


Mes de abril 
1949 1950 





GRUPOS PRINCIPALES 
Productos agricolas 
Animales y productos animales 
Fibras textiles y sus productos 
Madera, productos de madera y papel 
Hierro y sus productos 
Metales no ferrosos y sus productos 
Minerales no metdlicos y sus productos 
Productos quimicos y similares 
Mercaderias misceléneas 


Total de importaciones para el consumo .... 


AREAS GEOGRAFICAS 
Paises del Imperio Briténico: 
Reino Unido y Europa 


Total de los paises del Imperio Britanico ... 


Paises extranjeros: 

Estados Unidos y sus posesiones 
América Latina 

Europa 

Otros paises extranjeros 


Total de los paises extranjeros 


Total de las importaciones para el consumo. 
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IMPORTACIONES CANADIENSES DEL REINO UNIDO Y DE LOS ESTADOS UNIDOS 
(EXCLUYENDO EL ORO) 
(En miles de délares canadienses) 





Grupos principales 


Mes de abril 
1949 1950 


De enero a abril inclusive 


1949 





Productos agricolas 

Animales y productos animales 

Fibras textiles y sus productos 
Madera, productos de madera y papel 
Hierro y sus productos 

Metales no ferrosos y sus productos 
Minerales no metdlicos y sus productos 
Productos quimicos y similares 
Mercaderfas misceldneas 


Estados Unidos: 

Productos agricolas 

Animales y productos animales 

Fibras textiles y sus productos 
Madera, productos de madera y papel 
Hierro y sus productos 

Metales no ferrosos y sus productos 
Minerales no metdlicos y sus productos 
Productos quimicos y similares 
Mercaderias misceléneas 


1354 1,684 

596 766 
13,247 
300 
7,635 
2,332 
2,068 
904 
1,685 


5,063 
1,929 
50,078 
991 
23,667 
8,341 
7,654 
2,425 
6,640 
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30,120 


12,116 

4,256 
13,229 

6,678 
78,000 
11,669 
30,875 


106,786 


44,149 
21,187 
56,401 
25,226 

286,151 
42,463 

111,370 
37,768 
35,148 


113,773 


48,401 
18,198 
47,511 
28,501 

250,431 
43,514 

104,711 
40,451 
38,985 





659,863 


620,704 
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Los economistas cubanos consideran peli- 
grosa la situacién azucarera, pues temen que 
entre, a partir de 1952, en fuertes ajustes y 
competencias. Los hechos que hacen temer tal 
situacién son los siguientes: 1) el temor de 
que los Estados Unidos den por terminado el 
régimen de preferencias que tiene Cuba en las 
aduanas norteamericanas, a las que correspon- 
de en reciprocidad el arancel cubano; 2) el 
proximo y probable término del plan Marshall ; 
2) un exceso de sobreproduccié6n, debido a los 
cultivos intensivos de Filipinas, Puerto Rico, 
Reptblica Dominicana, Peri y algunos otros 
paises, entre los que se sefiala México; y 4) los 
sobrantes cubanos de la zafra de este afio, asi 
como el fuerte cultivo de cafia que se ha hecho 
en preparacién de la zafra del afio préximo. Sin 
embargo, se supone que, a pesar del temor de 
los hacendados cubanos, no llegaré a producir- 
se crisis azucarera. El gobierno cubano reali- 
za gestiones ante el de los Estados Un‘dos, pa- 
ra que no se varie la cuota asignada a esta Re- 
pablica, y también para que, a pesar del sis- 
tema del arancel multilateral, que pretende 
implantar la Unién norteamericana en Ja Con- 
ferencia de Torquay, Inglaterra, no se dé por 
terminado el tratado de reciprocidad entre los 
dos 

Por lo que respecta a los sobrantes azuca- 
reros, informan del Ministerio de Cuba que 
hay mercado suficiente en el mundo para la 
adquisicién de los mismos; y, en lo que respec- 
ta al cultivo intensivo de Santo Domingo, 
Puerto Rico, Perf, ‘ete., la industria cubana 
se prepara para implantar uno parecido y ha- 
cer frente a la competencia de dichos paises. 

En cuanto al término del Plan Marshall, 
los comentaristas azucareros cubanos piensan 
que, si bien se dar& por terminado o se redu- 
ciré la ayuda a Europa, aquél no puede ¢esar 
en una forma radical, por lo que se cree que 
se continuaré vendiendo azicar a Europa con 
délares de la ayuda norteamericana. 


IMPORTACIONES DE COMBUSTIBLE 


En el informe rendido al Ministro de Co- 
mercio por el Jefe de la Seccién de Estadisti- 
ca, se hace saber que ‘en los primeros cinco 
meses se importaron: 53,423 toneladas de car- 
bén piedra; 45.500,650 galones de gasolina; 
6.150,158 galones de gas oil; 556.665,527 galo- 
nes de petréleo crudo; y 95,016,883 galones de 
petréleo combustible. 


IMPORTACIONES DE VIVERES 


Las importaciones de viveres fueron las 
siguientes, en los primeros cinco meses del 
presente afio: 1,204,652 quintales de harina 
de trigo, 1.428,489 de arroz, 578,175 de man- 
teca, 221,845 de frijoles de todas clases, 59,020 
de garbanzos y 61,896 de sal; 244,948 cajas de 
leche evaporada, 81,200 de leche condensada 
y 5,709 de huevos; 107,405 quintales de baca- 
lao, 95,267 de cebolla, 27,664 de chicharos, 
54,919 de aceite, 42,563 de ajos y 75,829 de 
papas de semilla, 


EXPORTACION DE TABACO 


El valor de las exportaciones de tabaco en 
rama y manufacturado de Cuba, durante el 
mes de abril de 1950, con el total correspon- 
diente a cada pias, fue como sigue: 

P af ~ 
Estados Unidos 
Alemania 


Déleres 


Uniéa Siria-Libano 
Australia 

Francia 

Reino Unido 
Bolivia 


Costa Rica 

Antillas Holandesas 
Noruega 

El] Salvador 
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Mercado de los Estados Unidos 





EAGLE PASS, TEXAS 


(Mayo de 1950) 


Ha mejorado bastante ‘en este mes la si- 
tuacién comercial en Eagle Pass: se debe, sin 
duda, a la inyeccién de délares proveniente de 
los mexicanos y de los ciudadanos norteameri- 
canos de origen mexicano, que cada afio, en 
_ esta temporada, salen a los campos betabele- 
ros del norte del pais. Solamente en Ja Oficina 
de Correos de Eagle Pass se estén pagando 
diariamente tres mil délares de giros postales, 
que envian estas personas a sus familiares ra- 
dicados aqui, aparte de los giros bancarios que 
paga el First National Bank, cuyo importe se 
desconoce. 

La tienda M. Rishind, Inc., de las principa- 
les de la ciudad en articulos para damas y 
caballeros, est4 siendo totalmente remozada. 

Ha comenzado a operar el cine-terraza 
“Tdeal”, que lo hace sélo en la época de vera- 
no, por lo que actualmente hay tres salones 
cinematograficos en la ciudad: la mencionada 
terraza, el “Cine Azteca” y el “Cine Yolanda” ; 
éste sélo exhibe peliculas mexicanas, y sus 
entradas montan casi al doble de las de los 
otros dos salones. 

Se estA construyendo en las afueras de la 
ciudad, a la vera de la carretera a Del Rio, 
un cine para automovilistas o Drive-In, infor- 


mAndose que comenzar4 a operar en dos me- 
ses mas, 


AGRICULTURA 


Si el tiempo continGa en buenas condicio- 
nes, la cosecha de algodén este afio ser& mag- 
nifica. Se espera que la fibra alcanzar4é muy 
buen precio en el mercado 


MOVIMIENTO FRONTERIZO 


Segin datos proporcionados por la Adua- 
na de los Estados Unidos, durante el mes del 
informe fue como sigue: 


Aviones procedentes de México 

Pasajeros a bordo 

Automéviles 

Pasajeros a bordo 

Camiones 

Pasajeros a bordo 

Bicicletas 

Carros de FF. CC, de México 

Personas que cruzaron a pie el Puente 
Internacional 

Recaudado por impuestos de Impor- 
tacién: Dles. 65,487.18. 


EL PASO, TEXAS 


(Mayo de 1950) 


METALES Y MINERALES 
INDUSTRIALES 


Durante el mes de mayo se noté una breve 
alza en el movimiento de importacién de los 
metales industriales mexicanos, principalmen- 
te en lo que concierne al cobre y zinc, segin 
se podré ver por las estadisticas obtenidas al 
respecto, y que a continuacién se mencionan: 


A juzgar por las cifras de las exportacio- 
nes a México que arrojan las mismas estadis 


tieas, todo hace suponer que nuestro pais se 
propone disminuirlas, pues tan sélo se regis- 
traron, durante el mes, las siguientes: 


Sulfato 


PRODUCTOS DERIVADOS DEL GANADO 


Solamente una remesa de hueso, con “un 
total de 30,400 kilogramos, se importé de nues- 
tro pais, por este puerto fronterizo, en el 
mes a que corresponde este informe, y en igual 
forma por lo que respecta a cueros, consig- 
nandose un total de 22,800 kilogramos im- 
portados. 
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FRESA FRESCA 


Las importaciones de fresa fresea, proce- 


dente de Leén, Gto., en esta ocasién fueron 
destinadas a la firma comercial Rico Inc., de 
Chicago, Ill., ascendiendo a un total de 118,250 
kilogramos. Esta fruta, como se ha informa- 
do anteriormente, ha sido bien aceptada y 
tiene gran demanda en los mercados norte- 
americanos. 

La fresa que actualmente se consume en 
esta ciudad proviene del Estado de California, 
y se vende al menudeo a raz6n de 35 centavos 
de délar por caja de una libra. 


PLATANO 


Continfa manteniendo su mismo nivel de 
exportacién, observandose un aumento duran- 
te el mes de mayo, a un total de 1.167,810 ki- 
logramos, lo que viene a significar el afianza- 
miento de su mercado en los Estados Unidos. 
Toda la fruta se destin6 al mercado local, co- 
tizindose hasta ahora a raz6n de tres libras 
por 25 centavos de délar, al menudeo, 

{ 


PINA 


No obstante la competencia que encuentra, 
en los mercados norteamericanos, el producto 
procedente de nuestro pais con la pifia hawaya- 
na y cubana, su exportacién ascendié a unos 
141,150 kilos, que fueron adquiridos por los 
principales distribuidores de fruta de la loca- 
lidad, destin4ndose tanto al mercado de es- 
ta ciudad como a otros puntos cercanos dentro 
de la jurisdiccién, en donde ha encontrado 
también gran demanda. 


PELICULAS CINEMATOGRAFICAS 


En el mes de mayo se exhibieron cuatro 
peliculas mexicanas en el Teatro Colén de 
esta ciudad, tnico que exhibe peliculas en es- 
pafiol, y que fueron las siguientes: Mujeres 
en mi vida, Calabacitas tiernas, La Mancorna- 
dora y El dolor de los hijos. 


COMERCIO CON MEXICO 


IMPORTACIONES DE PRODUCTOS MEXICANOS 
Producto 
Abarrotes 
Ajos 
Ajuares de casa 
Aguarrfds 


Barricas de madera 
Bolas de acero 


Aceite de ajonjoli 

Aceite de semilla de algodén 
Aceite lubricante 

Arados 


Cafieria de fierro 
Carros de ferrocarril 
Cera mineral 


Dinamita 

Envases 

Estructuras de acero 
Gas butano 
Gasolina 


Manteca 

Maguinaria 
Mariscos 

Muriato 

Papel para periédico 
Papel sanitario 
Pedaceria de fierro 


Tablillas de acumuladores 
Tractores 





INFORMACION CONSULAR 





FILADELFIA, PENNSYLVANIA 


(Mayo de 1950) 
LISTA DE PRECIOS DE VARIOS PRODUCTOS EN DOLARES 


(Tipo de cambio del mercado, en relacién con el peso mexicano: 
1 peso = 11.56 centavos de délar) 





Psy Cotisaciones 
= 





Maxima 


Minima Promedio 


Unidad 


Origen 





Aguacate ......... 
Avena blanca N® 2. 
Berenjena ...... 
Camote amarillo .. . 
Cebolla amarilla ... 
Chicharo fresco ... 
Ejote fresco 

Fresa . . 


5.81 


— 
_ 
- 
— ie 
-_ © 
ne 


woo ee bo 


BRBRRS 
e £225 &@ BRRSSR 
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Harina de trigo (du- 

ro de invierno) .. 
RS eae et 
Maiz amarillo N° 2. 
Manteea de cerdo... 


BRER 


_ 
wm # Deo & 
~~ Seog eo oS 


_ 
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Patata blanca chica 
Patata blanca gran- 

Wh 4 oF phe 0 35 
Pimiento......... 
Tomate ........... 
Trigo rojo de invier- 

Ws as hod banee’s 


“ei nh 
4 
co bo 


bo 

eo of 

~ 

bad . . . 
& 328 


to 


owwr bot ie 


4. 
5. 
0. 
1. 
4, 
2. 
4. 
2. 
4. 
2. 


ES 


Caja de 14 piezas 

Bashel 

Béshel-canasta 

Saco de 50 libras 

Saco de 50 libras 

Biashel-canasta 

Canasta 

Canasta de una 
pinta 

Bashel 


Saco de 100 libras 
Canasta de 3 Ibs. 
Bashel 

Caja de carté6n 

(50 libras) 

Saco de 106 libras 
Saco de 100 Ibs. 
Bashel-canasta 
Canasta-bishel 


Biashel 


B. Florida 

B, Pennsylvania 
B. Florida 

B. New Jersey 
B. New York 

B. California 

B. Florida 


B. Florida 
B. Florida 


B. Pennsylvania 
B. Pennsylvania 
B. Pennsylvania 


B. Pennsylvania 
B. Pennsylvania 


B. Idaho 
B. California 
B. Florida 


B. Pennsylvania 
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HOUSTON, TEXAS 


IMPORTADORES DE PRODUCTOS MEXICANOS (EN LA JURISDICCION DEL CONSULADO 
pE México) 


Montek Tile Co., 4812 Almeda 8t., Hous- 


Felipe Sarabia, 711 Preston Ave., Houston, 
Tex. Curiosidades, huaraches, plata labrada. 


Texas Impérting Co., 614 Preston Ave. 
Houston, Tex. Curiosidades, huaraches, plata 
labrada. 


El Jalapefio, Inc., 216 8. Jacinto St., Hous- 
ton, Tex. Especies, chile, ajo, etc. 


Duncan Coffee Co., 1200 Carr St., Houston, 
Tex. Café. 


J. A. Félger & Co., 235 N. Nortwood St., 
Houston, Tex. Café. 

Diavie Chémical Co., 718 Drennon 8t., Hous- 
ton, Tex. Cera candelilla, 


ton, Tex, Mosaicos. 


Joseph H. Santry, 430 M Boulevard, Hous- 
ton, Tex. Orquideas. 


Holloston Béilding Matérial Company, 431 
Esperson Bldg., Houston, Tex. Azulejos. 


Julidn Villegas, Box 486, Somerville, Tex. 
Curiosidades, huaraches, maletas. 

José F. Zamora, Box 885, Baytown, Tex. 
Productos alimenticios mexicanos y curiosida- 
des, 


Tony's Tortilla Factory, 1010 McKee, Hous- 
ton, Tex. Baterias mexicanas, recaderia, me- 
tates, etc. 
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SAN ANTONIO, TEXAS 


EXPORTADORES DE MAQUINARIA AGRICOLA 


AGRICOLA 


En la ciudad de San Antonio, Texas, por 
sus caracteristicas de centro de exportacién, 
tienen agencias y representantes las principa- 
les fabricas manufactureras de maquinaria e 
implementos agricolas. A continuacién se ano- 
ta una lista de exportadores de esa clase de 
implementos y maquinaria, establecidos en la 
localidad : 


Alamo Farm Machinery Co.—Agentes de 
Avery Trdéctors and Implements: 512 South 
Flores Street. 


Gurinsky Machinery & Implement Co.— 
Agentes de Allis-Chalmers Farm Machinery: 
1618 South Laredo Street. 


Cathoun-Bickner & Co—Agentes de Far- 
malis & McCérmick Déering Machinery Inter- 
national Hédrvester Co.: 1811 South Alamo 
Street. 


Spéncer & Company. — Agentes de Case 
Tractores and Implements: 1006 South Flores 
Street. 


Holt Machinery Co.—Agentes de Catérpi- 
llar-Diésel Tréctors: West Harding Boulevard. 


Stéwart & Co.—Agentes de Deerborn Farm 
Equipment; 1401 South Flores Street. 


Torgerson & Co.—Agentes de Ford Farming 
Equipment and Tréectors: 1200 South Flores 
Street. 


Lehr Farm Machinery Co.—Agentes de 
Graham-Hoeme Plows, y de Oliver Tractors and 
Implements: 3406 Roosevelt Avenue. 


Grévely, Inc.—Agentes de Gravely Equip- 
ment; 1212 Main Avenue, 


International Harvester Co.—Agentes de la 
misma compafiia: 1344 South Flores Street. 


Kdllisons & Co—Agentee de Fdirbanks- 
Morse Equipment: 124 South Flores Street. 


Farm Machinery Co.—Agentes de Minned- 
polis-Moline Agriciltural Equipment: 215 West 
Cevallos Street. 


Sears Roebuck & Co.—Agentes de Case 
Tréctors: Romana Plaza. 


Toudouze Machinery Co.—Agentes de John 
Deere Trdéctors and Farm Machinery: 227 
South Flores Street. 





* 
366 


Alamo Iron Works (Fundici6n del Alamo) : 
Montana Sireet. 


San Antonio Machine & Supply Co.: 325 
Center Street. 


Joske’s Farm Equipment: 1108 South Flo- 
res Street. 


H. M. Sale Farm Machinery Co.: 209 West 
Cevallos Street. 


San Antonio Implement Co.: 325 East Com- 
merce Street, 


Stein & Co.: 1119 Navarro Street. 
Jiffy & Co.: 610 East Josephine Street. 


En la mayoria de sus renglones, la produc- 
cién de maquinaria e implementos agricolas, 
durante el afio 1949, superé a la correspondien- 
te al afio 1948 anterior; la escasez de esos im- 
plementos y maquinaria ha disminuido consi- 
derablemente, y los agricultores ya no se apre- 
suran a comprar dichos articules como lo ha- 
cian poco después de que terminara la Gltima 
guerra mundial; tampoco estén dispuestos a 
pagar los altos precios que imperaban y esto ha 
sido motivado por la baja de esos precios y las 
facilidades de pago. 

Actualmente las fabricas de maquinaria e 
implementos agricolas estan presentando tipos 
de equipo muy avanzados, que m4s que nunca 
ahorran tiempo y esfuerzo al agricultor, quien 
ahora puede comprar mfquinas mejoradas en 
todos sus detalles, que cuestan casi igual a las 
que se adquirian hace algunos afios, 

La mecanizaci6n agricola es ya un hecho 
consumado y en los Estados Unidos seria di- 
ficil encontrar a un agricultor que todavia uti- 
lice sistemas anticuados en su hacienda. 

Los tractores.que en la actualidad pueden 
hallarse en los mercados del pais poseen moto- 
res muy potentes, frenos méjorados y de rapi- 
da accién y un completo mecanismo, que per- 
mite hacer los trabajos de labranza con facili- 
dad, rapidez y precisién. Algunos tractores 
son, en realidad, una adaptacién de los que se 
usaron en tiempos de guerra, y son ideales para 
trabajos fuertes de arar, con arados de rejas 
o de discos, terraplenar, gradar, abalancar, ex- 
cavar zanjas para riego o desagtie, despejo de 
terrenos, reparacién de caminos y labores anti- 
erosivas. 

Estos tractores pueden adicionarse con im- 
plementos tales como cultivadores de dos hile- 
ras, con soltador de resorte o dientes de re- 
sorte, sembradoras de dos hileras, y otros. 
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SAN FRANCISCO, CALIFORNIA 


FIRMAS IMPORTADORAS 
(Conclusién ) 


C. H. Haas Co., 625 Market St.——Cable: - 
NITROPHOS.—Establecida en 1945.—Almace- 
nistas: importadores de nitrate de sosa, de 
Chile; sulfato, nitrato y fosfato de amoniaco 
del Canada s 

Hémmer & Company, 461 Market St.—Ca- 
ble: HAMMER.—Establecida en 1862.—Comi- 
sionistas y corredores: importadores de abulén 
(oreja marina), seco y enlatado, frijol, estam- 
pados de algodén, café, visceras de pescado 
(buches), pieles curtidas y sin curtir, ajo, ma- 
deras aletas de tiburén, camarén seco, 
cascalote y jitomate freseo, procedentes de Mé 
xico; café, frijol y maderas finas, de la Amé- 
rica Central; eafé, de Colombia; cacao del 
Ecuador; y caseina, de la Argentina. 

Haurat Export-Import Co., 320 Market St. 
—Cable: HAURCO. — Establecida en 1946.— 
Agentes de proveedores extranjeros; comisio- 
nistas: importadores de carne eulatada, de la 
Argentina, 

J. B. Havre & Co., 22 Battery St——Cable: 
HAVRE.—Establecida en 1897.—Comerciantes 
importadores: importan cAfiamo, de México., 

J. E. Higgins Limber Co., 99 Bayshore 
Blvd. — Cable: HIGLUM. — Establecida en 
1883.—Almacenistas y comerciantes importa- 
dores: importan maderas duras, para construc- 
cién de Centroamérica. 

Jéseph G. Héoper Jr. Co., 203 California 
St.—Cable: HOOPGER.—Establecida en 1937. 
—Agentes de proveedores extranjeros ; comisio- 
nistas; almacenistas y corredores: importado- 
res de café verde del Brasil, Veneznela, Colom- 
bia, Peri, Ecuador, Costa Rica, El Salvador, 
Nicaragua, Guatemala, Honduras y Méxica ; to- 
da clase de especies, de México y Guatemala; 
y semilla de cArdamo, de Guatemala, 

J. L. Hopkins Co., 430-444 Front St.—Ca- 
ble: HOCOM.—Establecida en 1902.—Comisio- 
nistas y almacenistas: importadores de jitoma- 
te fresco, chile, chicharo y frijol, de México. 

E. A. Héward & Co., 1855 Mission St—Es- 
tablecida en 1889.—Almacenistas: importado- 
res de madera, de Centro y Sudamérica. 

Hulse Import Co., 274 Brannan St—Ca- 
ble: HULSE, SAN FRANCISCO.—Establecida 
én 1937.—Almacenistas: importan puros, de 
Cuba. 

Héimphreys 4 McOénnell, 210 California 
St.—Cable: HUMCO.—Establecida en 1946.— 
Comisionistas y corredores: importadores de 
azicar, del Peri; arroz de la América Latina; 
harina del Canad4; y materiales de construc- 
cién, madera y pilotes, del Canadé. 


Hurricane 1 Co., 535 Mission St.— 
Cable: HURRICANE.—Establecida en 1930.— 
Almacenistas: importadores de trabajos hechos 
con mimbre, procedentes de la Argentina. 

Impex Cémpany, 870 Market St.—Cable: 
IMPEX.—Establecida en 1945. — Agentes de 
proveedores extranjeros, comisionistas y corre- 
dores: importadores de aceites y grasas vegeta- 
les, y aceites escenciales, del Brasil ; estambres 
y telas de lana y maderas, del Uruguay y Ar- 
gentina; pieles finas de la América del Sur; 
eafé de El Salvador; pifia de México y Cuba; 
quesos de la Argentina ; chocolate y cacao (pro- 
ductos), de la Reptblica Dominicana y del 
Brasil. 

Inter-Grand Cémpany, Inc., 700 Montgo- 
mery St.—Cable: INTERGRAND.—Estableci- 
da en 1949.—Agentes de proveedores extranje- 
ros; comisionistas: importan mantequilla de 
cacao y aceite de coco, de la América del Sur. 

Internatio-Rétterdam, Inc., 351 California 
St.—Cable: COSMONATIO, — Establecida en 
1946.—Agentes de proveedores extranjeros; al- 
macenistas : importadores de especias, semillas, 
fibras, hule, café, tabaco, aceites, pieles sin cur- 
tir y bejucos, de la América Central. 

B, ©. Ircland, Inc., 227 Front St.—Cable: 
IREWOOD. — Establecida en 1885,—Agentes 
de proveedores extranjeros ; corredores: impor- 
tadores de café, de Centro y Sudamérica ; espe- 
cias de las Indias Occidentales. 

H. A. Irving Co., 230 California St.—Cable : 
HAIRVING.—Establecida en 1921.—Comisio- 
nistas: importan higado de tiburén, de México. 

Islands Commércial Company, 40 Califor- 
nia St.—Cable: ISLAND. — Establecida en 
1921.—Almacenistas: importadores de mie] de 
abeja y cera, de la América Latina y Hawai; y 
garbanzo, de México, 

Island Import Cémpany, 25 California St.— 
Cable: ISLECO.—Establecida en 1948.—Comi- 
sionistas; almacenistas y corredores: importa- 
dores de aceite de coco, caoba, plitano, bolsas 
de cuero, sarapes y sombreros, procedentes de 
Guatemala; platanos de México, y pifias de 
Honolulé. 

Leén Israel & Bros., Inc., 160 California St. 
—Cable: WINDELIB.—Establecida en 1900.— 
Agentes de proveedores extranjeros; comisio- 
nistas: importadores de café verde del Brasil, 
Colombia, Ecuador, Centroamérica, Venezue- 
la y Hawai. 

Jacobs, Malcolm & Burtt, 101 WaAshington 
St.—Cable: MALCOLM.—Establecida en 1888. 
—Al]macenistas : importadores de jitomate, pro- 
cedentes de México, y de frutas, del Hawai. 
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The John Foreign Trade Co., P.O. Box 
5149.—Cable: COURT.—Establecida en 1947. 
—Corredores: importadores de pieles de todas 
clases, pintadas y decoradas, curtidas y sin cur- 
tir, procedentes de México, Guatemala, Hondu- 
ras y El Salvador, 

E. A. Johnson & Co., 166 California St.— 
Cable: EDJOHN. — Establecida en 1934.— 
Agentes de proveedores extranjeros: importan 
café verde, del Brasil, Colombia, El Salvador, 
Guatemala, Costa Rica y Nicaragua. 

Jones Hérdwood Co., Barneveld & New- 
comb Sts.—Establecida en 1921.—Almacenis- 
tas: importadores de maderas para construc- 
cién, de América Central y del Sur. 

8. L. Jones & Com., 216 Pine St.—Cable: 
REDBOIS.—Establecida n 1849.—Agentes de 
proveedores extranjeros; comerciantes impor- 
tadores: importadores de aceite de oiticica, del 
Brasil ; corteza de nuez moscada, de las Indias; 
y alpiste, de la Argentina. 

The Josebra Company, 458 Brannan S8t.— 
Cable: JOSEBRA. — Establecida en 1934.— 
Consumidores; agentes de proveedores extran- 
jeros; comisionistas; almacenistas y corredo- 
res: importadores de whiskey, del Canad4, y 
vinos de la Argentina. 

King Eatract Company, 1779 Folsom St.— 
Cable: KING EXTRACT COMPANY.—Esta- 
blecida en 1921.—Consumidores: importan ejo- 
tes de vainilla, de México. 

L. F. & D. Equipment (Beport) Oo., 442 
Commercial St.—Cable: REBUL.—Establecida 
en 1916.—Almacenistas: importadores de pro- 
ductos alimenticios; frutas en conserva, del 
Hawai. 

Laird Williams Co., 259 Geary St.—Esta- 
blecida en 1928.—Agentes de proveedores ex- 
tranjeros; corredores: importadores de made- 
ras duras de la América del Sur. 

J. Le Breton, 177 Post St.—Cable: LE BRE- 
TON, — Establecida en 1920.—Almacenistas: 
importadores de pafiuelos, de Puerto Rico. 

Lee, Cline & Sage, 340 Pine St.—Cable: 
CLEE.—Establecida en 1945.—Agentes de pro- 
veedores extranjeros: importadores de pieles, 
de México. 

Lee’s Agency, 715 Sacramento St.—Cable: 
LEESAGENCY.—Establecida en 1942.—Agen- 
tes de proveedores extranjeros; almacenistas y 
corredores: importadores de productos de sal- 
chichoneria, estilo chino, y calamares secos, del 
Canada; procedentes de México importan tam- 
bién abulén enlatado y abulén seco, asi como 
aletas de tiburén. 

Legallet Tanning Co., 1099 Quesada Ave.— 
Establecida en 1920.—Consumidores: importa- 
dores de pieles de cabra, de la Argentina, Mé 
xieo y Chile. 

Fred H. Lénway and Cémpany, 112 Market 
St.—Cable: LENWAY.—Establecida en 1940. 


Almacenistas: importadores de minerales, me- 
tales, mercurio, substancias primas, aceites, ce- 
ras y substancias quimicas, procedentes de la 
América del Sur. 

Leénhard-Laumann Cémpany, 214 Front St. 
—Cable: LEOLA. — Establecida en 1946.— 
Agetes de proveedores extranjeros ; corredores : 
importadores de maderas finas, de Costa Rica. 

Lewis-Westco & Company, 222 Front St.— 
Cable: LEWISCO.—Establecida en 1934.—Al- 
macenistas: importan vinos, de Colombia e 
Inglaterra. 

Lilienthal, Lee & Co., 16 Beale St.—Cable: 
LILEE. — Establecida en 1912.—Agentes de 
proveedores extranjeros; almacenistas y corre- 
dores: importan de México fibras y desperdi- 
cios de fibras; de México, Pera, Argentina y 
Brasil importan hilazas de algodén. 

Iindsay and Morgan, 112 Market St.—Ca- 
ble: LINMOR.—Establecida en 1946.—Agentes 
de proveedores extranjeros ; comisionistas: im- 
portadores de corteza de quinina, del Ecuador. 

Inn On Co., 771 Sacramento St.—Estable- 
cida en 1908.—Almacenistas y detallistas: im- 
portadores de tapetes, del Hawa‘. 

Edward Macdéuley, Inc., 25 California St. 
—Cable: ISLECO.—Agentes de proveedores 
extranjeros ; comisionistas ; almaceristas; deta- 
llistas y corredores: importan pifias del Hawai; 
plAtanos, sombreros y articulos para sefiora, de 
Guatemala, y platanos de México. 

Mackenzie, Elsbach & Co., Inc., 461 Market 
St.—Cable: MELBA.—Establecida en 1939.-— 
Agentes de proveedores extranjeros ; almacenis- 
tas: importadores de whiskey, del Canada. 

Lloyd H. MacMorran, 420 Market St.—Ca- 
ble: MACMORRAN.—FEstablecida en 1944.— 
Agentes de proveedores extranjeros; comisio- 
nistas: importan cubiertos de México. 

McOlintock-Stern Co., Inc., 305 Clay 8t.— 
Cable: CEYLON.—Establecida en 1921.—Al- 
macenistas: importadores de especias, semillas 
y hierbas para condimentar alimentos, proce- 
dentes de Centro y Sudamérica. 

William M. McNabb Co., 127 Montgomery 
St.—Cable: McNABB.—Establecida en 1947.— 
Agentes de proveedores exeranjeros; comisio- 
nistas y corredores: importan maderas de Nica- 
ragua y Colombia, pieles sin curtir, de Colom- 
bia, y productos textiles de Guatemala. 

Harry D. Méawell, 220 Front St.—Cable: 
HARIBRAND.—Establecida en 1936.—Agen- 
tes de proveedores extranjeros ; comisionistas y 
corredores: importadores de café verde, de la 
América Central, México, Venezuela, Colombia 
y Brasil; y ejotes de vainilla, de México. 

Mei Fung Cémpany, 1033 Kearny St.—Ca- 
ble: MEIFUNG.—Establecida en 1946.—Agen- 
tes de. proveedores extranjeros; comisionistas 
y almacenistas : importadores de productos ma- 
rinos secos, procedentes de México y Cuba. 
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J. N. Mills & Co., 605 Market St.—Cable: 
MILLSCOINT.—Establecida en 1930.—Agen- 
tes de proveedores extranjeros; comisionistas 
y almacenistas: importadores de aziicar proce- 
dente de Peri y Cuba; arroz del Ecuador y 
Perti; ajonjoli de México y Nicaragua, y azu- 
lejos y productos de alfareria de México. 

Montgémery of San Francisco, 700 Mont- 
gomery St.—Cable: MONTGOMERY.—Esta- 
blecida en 1947.—Importadores de articulos va- 
rios, de Centro y Sudamérica. 

W. J. Milligan & Co., 216 Pine St.—Cable: 
MULLIGAN.—Establecida en 1925.—Agentes 
de proveedores extranjeros: imvportan ginebra 
y vinos dulees de la Argentina. 

Naval Stores Export Co., 220 Bush St.— 
Cable: HAWKS.—Esiablecida en 1946.—Comi- 
sionistas: importadores de gomas y resinas, de 
Honduras. 

Nestle’s Milk Products (Export), Inc. 112 
Market St—Cable: GONZALEZ, RIPON, CA- 
LIF, McMINNVILLE, ORE.—Establecida en 
872.—Consumidores : importadores de café, pro- 
eedente de Centro y Sudamérica. 

H. M, Newhall & Co., 260 California St.— 
Cable: NEWHALL. — Establecida en 1852.— 
Agentes de proveedores extranjeros; almace- 
nistas: importan café, miel y cacao, de la Amé- 
rila Latina; extractos enlatados, de la Argen- 
tina; y pescado enlatado, de Cuba. 

One World Impérting Company, 1914 Sut- 
ter St.—Cable: REPT LEATH. — Establecida 
en 1949.—Almacenistas y detallistas: importa- 
dores de productos manufacturados con pieles 
de toda clase de reptiles, procedentes de la 
América Latina. 

Ortega and Emigh, Inc., 461 Market St.— 
Cable: ORTEGA.—Establecida en 1933.—A\l- 
macenistas: importadores de café, de México, 
Guatemala, El Salvador, Nicaragua, Costa Ri- 
ca, Colombia y Brasil. 

Otis, McAllister & Company, 310 S2..-~™e 
St.—Cable: ALISBE.—Establecida en 1892.— 
Almacenistas: importan café de México, Gua 
temala, El Salvador, Nicaragua, Honduras, 
Costa Rica, Colombia, Venezuela y Brasil. 

Pacific Agencies, Ine., 333 Montgomery 8t 
—Cable: PACAG. — Establecida en 1943.— 
Agentes de proveedores extranjeros; comisio- 
nistas y corredores : importadores de azacar del 
Pert. 

Pacific Vegetable Oil Corporation, 62 Town. 
send St.—Cable: PAVEO, — Establecida en 
1924.—Consumidores: importan linaza de Mé- 
xico y Argentina; y semilla de ajonjoli, de Mé 
xico y Centroamérica. 

Parrott & Co., 231 Sansome St. — Cable: 
PARROTT.—Establecido en 1855.—Agentes de 
proveedores extranjeros; comisionistas y co- 
rredores: importadores de café de la América 
Latina ; y vinos de Chile. 


Victor Patron Co., 25 California St.—Cable: 
PATRON.—Establecida en 1917.—Comisionis- 
tas: importadores de maderas, camarén y ali- 
mentos enlatados, procedentes de México. 

Peerlite Mfg. & Supply Co., 178 Sth St.— 
—Establecida en 1930.—Almacenistas: impor- 
tadores de bambi, de México. 

Phil-Am Tréding C tion, 417 Market 
St.—Cable: PHILAM.—Establecida en 1946.— 
Agentes de proveedores extranjeros; comisio- 
nistas; almacenistas y corredores: importado- 
res de aceite de linaza y cueros sin curtir, de 
la Argentina, Brasil y Uruguay; azécar de Cu- 
ba, Pert, Argentina y Hawai; harina, del Bra. 
sil, Canad& y Argentina; mariscos enlatados, 
de Canadé, México, Peri y Argentina; arroz. 
de Brasil, Ecuador y Pera, y café del Brasil. 

Pélak, Winters & Company, 245 California 
St.—Cable: POLWIN.—Establecida en 1939.— 
Agentes de proveedores extranjeros: importa- 
dores de miel de abeja, aceites esenciales, pieles 
de vibora y nueces del Brasil, progedentes de 
Centro y Sudamérica. 

Poultry Préducers of Céntral California, 
840 Battery St.—Establecida de nuevo en 1923. 
—Consumidores: importadores de maiz y trigo 
de la Argentina, Uruguay, Paraguay; y visce 
ras, sangre, huesos e higados, en tanques, pro- 
cedentes de la Argentina, Brasil, Uruguay y 
Paraguay. 

Ray Brokerage Cémpany, 345 Front St.— 
Establecida en 1945. — Corredores: importan 
plitanos enlatados, procedentes, de Cuba. 

Reinke & Amende, Inc., 244 California St. 
—Cable: RAING.—Establecida en 1938.—Co- 
rredores : importadores de mariscos, de México. 

Rocca-Cuvi, 25 California 8t.—Cable: ROC- 
CAR.—Establecida en 1949.—Importadores de 
semilla de ajonjoli, aceite de linaza y cereales, 
de México y América Central. 

B. 8. Roth, 681 7th. Ave—Establecida en 
1945.—Agentes de proveedores extranjeros ; co- 
misionistas: importadores de productos tipi 
cos, procedentes de la América del Sur. 

Riffner, McDéwell & Burch, Ine., 214 
Front St.—Cable: RUFF WOOD.—Establecida 
en 1911.—Comisionistas y corredores: impor 
tadores de café verde, del Brasil, Colombia. 
(Guatemala, El Salvador, Costa Rica y México. 

Fred W. Rihtand, 149 California St.—Ca 
ble: RUROZ.—Establecido en 1946.—Agente 
de proveedores extranjeros: importa café, de 
Colombia. 

Séncal Cémpany, Incorpordted, 510 Batte- 
ry S8t.—Cable: SANCAL.—Establecida en 
1945.—Consumidores y almacenistas: importa- 
dores de semilla de ajonjoli y corteza de “coci 
Hana”, del Pert. 

Schroeder Brothers of California, 510 Bat- 
tery St.—Cable: FRADER.—Establecida en 
1935.—Agentes de proveedores extranjeros: 
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corredores: importan queso, pescado enlatado 
y dulces, de la Argentina. 

‘Schumacher Broa,, Inc., 701 Battery St.— 
Cable SCHUR.—Establecida en 1922,—Alma- 
cenistas: importadores de alimentos finos, de- 
licados, del Hawai y Brasil. 

Seaman, Heymes and Company, 465 Cali- 
fornia St.—Cable: SEHEY.—Establecida en 
1934.—Almacenistas y corredores: importado- 
res de aceites vegetales, semillas oleaginosas, 
trementina, resinas, huesos secos, alimentos 
para animales, alimentos en pasta, carbén, fi- 
bras, salvade, arroz y garbanzo, procedentes 
de México. 

Sevin-Vincent Seed Co., 456-460 Jackson 
St.—Cable: SEVINSEED.—Establecida en 
1860,—Almacenistas: importadores de mate- 
rias fertilizantes, tales como las preparadas 
con materias animales como hueso, sangre; 
aumoniaco, sulfato, superfosfate y potasa, pro- 
cedentes de Argentina, Chile y México. 

Silver & Co., 465 California St,—Cable: 
SILVER.—Establecida en 1937.—Alnacenis- 
tas: importadores de abulén, de México. 

M. A. Smith Company, 681 Market St.—Ca- 
ble: MARASHBY, — Establecida en 1945.— 
Agentes de proveedores extranjeros; comisio- 
nistas y corredores: importadores de produc- 
tos naturales, incluyendo mica, semilla y 
aceite de higuerilla, cera, etc, del Brasil. 

R. C. Sofio Company, Inc., 236 8th St. 
Establecida en 1922.—Almacenistas: importa- 


dores de productos textiles, de México. 

H. W. Soule Co., 2106 46th Ave.—Cable: 
SOLEX.—Establecida en 1911.—Agentes de 
proveedores extranjeros ; almacenistas: impor 


tadores de ceras y América 
Central. 

Thos, D. Stévenson & Sons, 465 California 
St. — Cable: STEVENSON, — Establecida en 
1933.—Almacenistas; importadores de cerea- 
les, de la Argentina. 

J. D. and A, B. Spreckels Company, 2 Pine 
St.—Cable: SPRECCO.—Establecida en 1865. 
—Consumidores: importan azfcar, del Perd, 
Cuba y Hawai. 

Stdéndard Brand, Incorporéted, 245 11th 
St. — Cable: FLEISADO, — Establecida en 
1929.—Consumidores: importadores de mate 
rias primas, de la América del Sur. 

Stauffer Chémical Company, 636 California 
t. — Cable: STAUFFER. — Establecida en 
1895.—Consumidores: importadores de mate- 
riales insecticidas, de Centro y Sudamérica; 
y tartratos, de Sudamérica. 

A. W. Stitt Co., 731 Market St.—Cable: 
STITCO.—Establecida en 1905.—Comisionis- 
tas y almacenistas: importadores de aceites 
(inclusive el de palma), cacao, pieles de cone- 
jo y.otras, lana y productos de lana, de todas 
clases, procedentes de Sudamérica, 


gomas, de la 


Thomas W. Swobe Co., 785 Market St.—Ca- 
ble: COURTLEIGH.—Establecida en 1947.— 
Comisionistas: importan productos textiles, 
del Pert. 

Téylor Walcott Co., 768 Brannan St.—Ca- 
ble: TALCO.—Estabiecida en 1942.—Comisio- 
nistas y almacenistas: importadores de protei- 
na animal, tal como desperdicios de pescado 
y carne; extractos vegetales, coio semilla de 
algodén y semilla de ajonjoli, de la América 
del Sur. 

Thalson Co., 682 Mission St.—Establecida 
en 1943.+-Almacenistas: importadores de relo- 
jes suizos, de Montevideo, Uruguay. 

S. H. Tyler & Son, 154 Davis St.—Estable- 
cida en 1854.—Consumidores y almacenistas: 
importadores de café, de Sudamérica y espe- 
¢ias de Jamaica, 

United Exporters Company, 420 Market 
St.—Cable: UNICORP.—Establecida en 1945. 
Agentes de proveedores extranjeros: importa- 
dores de productos textiles, de México. 

United Fish Company, 141 Clay St.—Ca- 
ble: UNICOD,.—Establecida en 1867.—Consu- 
midores y almacenistas: importadores de baca- 
lao y caballa (macarela), del Canada. 

United Grocers, Limited, 685 Sixt St.—Ca- 
ble: UNIGRO.—Establecida en 1916.—Consu- 
midores: importadores de café, del Brasil y 
Hawai. 

The United Import Company, 168 Second 
St.—Cable: UNICO.—Establecida en 1943.— 
Agentes de proveedores extranjeros; almace- 
nistas: importadores de canastas y cestas, de 
México; y articulos de piel, procedentes de Mé. 
xieco y la Argentina. 

Vandel Commércial Co., Lid., 255 Califor- 
nia St.—Cable: COCOA.—Establecida en 1930. 
—Agentes de proveedores extranjeros; alma 
cenistas y comerciantes importadores: impor- 
tadores de cacao, del Brasil, Ecuador, Costa 
Rica, Panama, Trinidad y Venezuela; y lente- 
ja de Chile. 

Ridolf Van Der Walde, Inc., 24 California 
St.—Cable: RUWANEW.—Comisionistas y 
almacenistas: importadores de papel, madera 
y productos alimenticios, del Canada. 

R. Vannucci Co., 643 Front St.—Cable: 
VANMAT.—Establecida en 1881.—Almacenis 
tas: importadores de productos alimenticios, 
de la Argentina y Brasil. 

Jules Vilaminck, 420 Market St.—Cable: 
VLAMINCK SAN FRANCISCO.—Estableci- 
da en 1945.—Comisionistas: importadores de 
pieles y suela, de la Argentina; y telas de 
algodén y ray6n, de la Argentina y Brasil. 

Vohryzer & Co., 465 California St.—Cable: 
VOHRYZEK.—Establecida en 1946.—Comisio- 
nistas: importadores de cacao del Ecuador; 
café de Centro y Sudamérica; especias, ejotes 
de vainilla, nueces del Brasil, cera, tapioca y 
resinas, de la América del Sur. 
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C. M, Volkman & Co., 55 Union St.—Cable: 
VOLKSEED. — Establecida en 1863. — Consu- 
~midores, almacenistas y corredores: importa- 
dores de alpiste, de la Argentina. 

D, N. & B. Wiélter & Co., 562 Mission St. 
—Cable: WALTER.—Establecida en 1858.— 
Almacenistas: importadores de toda clase de 
tapetes, alfombras y materiales de tapiceria, 
de México y la Argentina. 

May C, Welch, 154 Sutter St.—Estableci- 
da en 1946.—Almacenistas: importadores de 
bolsas, manufacturadas con pieles de cocodrilo 
y vibora, procedentes de la América del Sur. 
_  Weélisch & Co., 260 California St.—Cable: 
WELISCH.—Establec’'da en 1905.—Agentes 
de proveedores extranjeros: importadores de 
pifia, de Hawai y Cuba; y azicar de Cuba. 

Wenzel & Co., 255 California St.—Cable: 
WENCO.—Establecida en 1947.—-Agentes de 
provedores extranjeros: importadores de mue- 
bles de caoba, de Guatemala. 

Westco Liquor Products Co., 222 Front St. 
—Cable: WESTCO.—Establecida en 1933.— 
Almacenistas: importadores de vinos, de Chile; 
vermut y champaiia de la-Argentina. 

Western Agriciltural Supply Company, 266 
Pacheco St.—Establecida en 1946.—Agentes 
de proveedores extranjeros ; comisionistas: im- 
portadores de musgo de pantano, del Canada. 

Western Steel and Metals Corporation, 55 
New Montgomery St.—Cable: POPPER.—Es- 
tablecida en 1947.—Almacen‘stas: importan 
minerales, de México. 

White Brothers, 2150 Oakdale Ave.—Cable: 
WHITEBRO.—Establecida en 1872.—Alma- 
cenistas: importadores de caoba, primavera, 
“jenisero”, cedro espafiol, de México y la Amé- 
rica Central, 


LA FERIA DE UTRECHT. 


FERIA INTERNACIONAL DE UTRECHT 
(PRIMAVERA DE 1950) 


Una competencia creciente y un gran inte 
rés por los productos de calidad de precios 
bajos (los fenémenos tipicos de un buyers’ 
market), caracter‘zaron la 54* Feria de Mues- 
tras de Utrecht, que acaba de terminar. 

Después de la “liberacién” de los inter- 
cambios, la Feria de Muestras ofrecié a los 
hombres de negocios una magnifica oportuni- 
dad para orientarse sobre las nuevas. posibili- 
dades del-mercado mundial, En lo general, los 


a 


Wilbur-Ellis Company, 334 California St.— 
Cable: WILBURRELL.—Establecida en 1923. 
—Consumidores, almacenistas y. corredores: 
importadores de aceite de higado de. t burén e 
higados de pescado, en tanques, de la Argenti- 
na, Per y Colombia; desperdicios de peseado 
y pescado enlatado, del Pert. 

Williams, Dimond & Co., 215 Market St.— 
Cable: KAIMANA.—Establecida en 1862,—Co- 
uisionistas: importadores de miel de abeja. y 
cera de abeja, de México y Hawai; y melazas 
de México, 

S. A. Winther & Co., Inc., 225 Front St.— 
Cable: WINTHER. — Establecida en 1936. 
—Agentes de proveedores extranjeros; alma- 
cenistas y corredores: importadores de pro- 
ductos alimenticios, alimentos para animales 
y otros productos, de la América del Sur. 

Wo Kee & Co., 949 Grant Ave,—Cable: 
Wooke,—Establecida en 1856.—Agentes de 
proveedores extranjeros; almacenistas; impor- 
tadores de camaré6n seco, abulén enlatado, 
aleta de tiburén y pescado seco, de México. 

World Wide Import and Export Co., 510 
Battery St.—Cable: WORIMEXCO.—Estable- 
cida en 1947.—Corredores: importadores de 
pez-espada y atin, congelados, procedentes de 
Chile. 

World Wide Tréding Company, 142 Front 
St.—Cable: WORLDWIDE.—Establecida en 
1944.—Comisionistas y almacenistas: impor- 
tadores de azicar, de Cuba, y café de Co- 
lombia. 

Ziel & Co., 149 California St. — Cable: 
ZIELCO.—Establecida en 1849.—Agentes de 
proveedores extranjeros; almacenistas y co- 
merciantes importadores: importadores de 
maderas finas de la Aniérica Central, y eafé 
vy aziicar de toda la América Latina. 


Mercado de Holanda 
INDICES INDUSTRIALES 


satisfechos de 





participantes’ se mostraron 
los resultados obtenidos. 

El naémero de visitantes fue mayor que en 
la Feria de Primavera precedente. Si la venta 
de billetes de entrada en taquilla experimenté 
un descenso, en cambio el nimero de visitan- 
tes admitidos con la presentaci6én de. tarjetas 
de clientes (esto es, los hombres de negocios 
invitados por los expositeresy mostré6 un 
aumento considerable, lo que dié a la Feria 
un caracter mis comercial. 

fn comparacién con la Feria precedente, 
el namero de extranjeros registrado en-la Fe- 
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ria puso de manifiesto un aumento de un 30% ; 
estos visitantes procedian de 51 paises distin- 
tos: Bélgica figura a la cabeza, seguida de 
Inglaterra, Alemania, Francia, Suec:a, Dina- 
marca, Estados Unidos, Suiza, Espafia e Indo- 
nesia; el namero de visitantes de los dems 
paises ascendié a menos de 100. El hecho de 
que, adem4s de los visitantes de paises euro- 
peos, registrados visitantes de Argen- 
tina, Brasil, Costa Rica, Colombia, México, 
Filipinas y Nueva Zelanda constituye una 
prueba de que ia Feria de Muestras de 
Utrecht es conocida en todo el mundo. 

La visita oficial de los Presidentes y Di- 
rectores de los grandes almacenes tuvo un ca- 
ricter puramente comercial: esta visita indujo 
no s6lo a hacer numerosos pedidos, sino se 
despacharon a los compradores de los grandes 


almacenes telegramas para que se pusieran en 


contacto con las firmas, con las que los hués- 
pedes entablaron relaciones, durante su visita 
a la Feria de Muestras. 


Vrendemburgo 


En lo que se refiere a los resultados obte- 
nidos por los expositores en el terreno llamado 
Vrendemburgo, donde se exhiben principalmen- 
te articulos de uso doméstico, rh observarse 
una actitud cautelosa de los compradores, en 
virtud de tenerse existencias mfs limitadas: 
el problema del crédito en el comercio por lo 
menos es muy agudo, y los detallistas tratan 
de disminuir sus riesgos. En estas circunstan- 
cias, la demanda se dirigié, sobre todo, hacia 
los articulos de calidad. 

La nueva disposicién de }a seccién “zapatos 
y articulos de cuero” fue una iniciativa par- 
ticularmente bien acogida; los visitantes ex- 
tranjeros no dejaron de manifestar su aprecio 
por la iniciativa de la Feria de Muestras, de 
llegar a un aspecto uniforme, practico y esté- 
tico de los pabellones: eran de opinién que 
este desenvolvimiento ofrece numerosas nue- 
vas posibilidades, en lo que a la organizacién 
de Ferias de Muestras se refiere. 


Bélgica 


El envio colectivo de Béla‘ca en el terreno 
Vredemburgo ha correspondido enteramente a 
las esperanzas: se lograron pedidos importan- 
tes en textiles, y el chocolate belga también 
atrajo la atencién general. 

Numerosas casas, que consideraban la Fe- 
ria de Muestras de Utrecht como un medio 
excelente para orientarse, en vista de] aumen- 
to de los negocios con Holanda, quedaron muy 
satisfechas. En la voluminosa seccién de he- 
rramientas, etc., en el Croeselaan, los resulta- 
dos obtenidos fueron menos favorables, par- 
ticularmente por la competencia importante 
de Alemania. 
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Lucemburgo 


La aportacién luxemburguesa también 
atrajo la atencién general: el interés se diri- 
gié, principalmente, a las posibilidades de tu- 
rismo, dominio en el cual puede ofrecer 


mucho. 
Espaia 


Las firmas espafiolas se mostraron entu- 
siastas de los resultados alcanzados: se han 
realizado negocios muy importantes con Bél- 
gica en telas para muebles, mientras que com- 
pradores de Australia, Pakistan, India. Esta- 
dos Unidos e Inglaterra solicitaron informes. 
Si es posible, las firmas espafiolas participara&n 
también en la Feria de Otofio préxima, que 
tendra verificativo de 5-14 septiembre 1950. 


Alemania Occidental 


Los articulos alemanes que, como resultado 
de las medidas mfs liberales adoptadas, se 
pudieron lanzar al mercado holandés desper- 
taron vivo interés, Asi, pues, el envio colectivo, 
instalado en el pabellén “Alemania Occiden- 
tal”, fue un gran éxito: los 60 participantes 
recibieron muchos pedidos importantes. La ci- 
fra de venta puede estimarse en cerca de un 
millén de délares. También, debido a la Feria 
de Muestras de Utrecht, la importacién de Ale- 
mania ha aumentado considerablemente, dis- 
minuyéndose asi el saldo constituido en Ale- 
mania. , 

Yugoslavia 

Los expositores de Yugoslavia notificaron 
su satisfaccién por los resultados alcanzados 
en esta Feria: madera, tabaco, vinos, asi co- 
mo los productos de artesania, tales como al- 
fombras y articulos de cuero, despertaron un 
gran interés. Comprobése que el turismo atra- 
jo también atencién. 


Polonia 


Las mfquinas exhibidas en el Terreno 
Croeselaan fueron visitadas por gran nimero 
de compradores, Esto tiene, también, relacién 
con los productos textiles, cristaleria y porce- 
lana, expuestos en el Vredemburgo. Por lo ge 
neral, los expositores quedaron contentos de 
los resultados obtenidos. El cardfcter interna- 
cional de la Feria de Muestras de Utrecht y 
el gran nimero de visitantes extranjeros lla- 
maron la atencién de las autoridades polacas. 


Hungria 


Las organizaciones de exportacién hfinga- 
ras han hecho, por lo general, buenos negocios: 
las perforadoras atrajeron un gran nfimero de 
visitantes, concentrandose también e] interés 
de los compradores, tanto holandeses como 
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extranjeros, en los zapatos, el bordado y la La préxima Feria Internacional de Utrecht 
peleteria. oman aime wie se ty. 


INDICES INDUSTRIALES 
La Oficina Central Estadistica en La Haya publicé los siguientes indices de produccién 
(1938 = 100) : 
Inpices pe Propucct6n pe La INpusTRIa 
(Indice general de produccién correspondiente a enero de 1950: 134) 





ie moons | meer Ree te : Die. 


1260s 9) 133 136 





waaeed ae tis habiles 
en el mes % 23% 23% 2B 24 
Produccién media por 
dia, . 126 
Materiales de ‘cons 
truccién. ~ 
Ropa hecha 
Cuero, caucho, mate 
n, * 
Productos de metal ii 
Papel. . one 
Textil. 
Empresas “de ‘utilidad 
pablica, . eee 160 
Productos alimenticios 
y estimulantes 107 





INDICES DE SALARIOS POR HORA DE OBREROS MASCULINOS ADULTOS 


La Oficina Central de Estadistica en La Haya publicé los ientes indices relativos a los 
salarios por hora (basados en arreglos) de obreros mascul'nos adultos (30 de junio de 
1947 = 100) : 
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EN ESTA SECCION SE PUBLICAN DISTINTAS FASES DE LA LABOR DESARROLLADA 
EN EL ExTRANJERO PoR Los CoNSULADOS De Mexico 


DURMIENTES CREOSOTADOS PARA FERROCARRIL 


Por el Sr. Benjamin C. Trevitio, Cénsul de México en Vancdver, C. B., Canadé 


(Conclusi6n ) 


Los insectos horadadores causan serios da- 
flos en numerosas localidades. Aun en aquellos 
lugares donde se dicen que son raros dichos in- 
sectos y que ocasionan menos dafio, los hora- 
dadores madereros son causa, a veces, de pér- 
didas considerables, sea en durmientes pues- 
tos en uso o almacenados, pero sin que se 
les hubiera aplicado el tratamiento de creo- 
sota. Los dafios generalmente se producen en 
el estado de larva, cuando los insectos noci- 
vos forman sus galerias caracteristicas o agu- 
jeros en busca de alimento y refugio; en otros 
casos, el deterioro ocurre cuando atacan in- 
sectos adultos, como la hormiga, el escarabajo 
de ambrosia y las hormigas carpinteras . 

La hormiga existe en todas las partes de! 
mundo donde predominan temperaturas tem- 
pladas o tropicales, y a veces es denominada 
equivecadamente “hormiga blanca”; pero esos 
insectos no son blancos, ni tampoco son del to- 
do hormigas: invaden la madera para obtener 
refugio y para alimentarse de la celulosa y 
lignina, que forman los tejidos de la madera. 
Algunas formas del moho auxilian al insecto 
nocivo a digerir sus alimentos, y también se cree 
que otros mohos, que se propagan en las 
madrigueras que los mismos insectos forman, 
proveen el alimento esencial para su creci 
miento. 

Los productores madereros de la Colombia 
BritAnica recomiendan, con energia, que los 
durmientes de abetos Douglas y de piceas del 
Pacifico se sujeten a un tratamiento correcto, 
por presién, con mezclas de éreosota y petré- 
leo, en las plantas ‘especializadas de la Pro- 
vincia. Cuando se hace lo anterior, los dur- 
mientes impermeables resisten todo ataque de 
los diversos mohos destructores y de los insec- 
tos nocivos, prolongando considerablemente el 
uso de los durmientes. 


UN TRATAMIENTO ADECUADO EVITA 
LA DETERIORACION 


Las maderas no tratadas tienen la tenden- 
cia natural de desgastarse y rajarse entre las 
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vetas, durante los cambios de las estaciones 
del afio, lo que se evita eficazmente si se usan 
durmientes creosotados. 

Durante la cura de la madera, para acondi- 
cionarla a un estado adecuado para el trata- 
miento, hirviendo los durmientes en aceite, por 
presién, podr& reducirse el contenido de ia 
humedad a un punto predeterminado: cada 
perforacién pequefia y toda grieta, que aparez- 
can con ese tratamiento, son totalmente im- 
pregnadas con el preservativo durante el pe- 
riodo de presién que sigue. 

Terminada la operacién de este tratemien- 
to, los durmientes no quedan sujetos a cambios 
dimensionales, porque el frea impregnada con 
el preservativo forma una gruesa capa pro- 
tectora, impidiendo una r&pida absorcién o 
mermas en la humedad. 

También se asegura que los durmientes tra- 
tados pueden usarse sin ninguna preocupacién 
de sufrir datfios como consecuencia de cambios 
de temperatura, de un estado himedo a otro 
seco, aunque éstos sean frecuentes y severos: 
se evitan las grietas y las rajaduras que re- 
sultan del “sudor” y de la depresién, que apa- 
rece en las superficies de las maderas no tra- 
tadas v expuestas a dichas temperaturas. 

Asimismo, el tratamiento de creosota es 
eficaz para evitar torceduras. Los durmientes 
no tratados, torcidos por causa de cambios en 


-el contenido de humedad, ocasionan cierto des- 


nivel, que facilita las rajaduras alrededor de 
los agujeros de los clavos, reduciendo su fuerza 
retenedora: todo esto es eliminable con el em- 
pleo de durmientes creosotados. 


Se obtiene un uso méximo con estos dur- 
mientes, cuando se procuran evitar de manera 
permanente las causas mecfnicas que ocasio- 
nan el desgaste. Extensas investigaciones in- 
dican que el movimiento natural del riel so- 
bre los durinientes es la causa principal del 
rozamiento. Es de importancia, por lo tanto, 
que el comprador, aun cuando sus decisiones 
sean gobernadas por factores fisicos y econé- 
micos, preste profunda atencién para vigilar 
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Durmientes entrando a ser curados. 


que se fije cada seccién de rieles con cimien- 
tos que aseguren una mayor resistencia en la 
superficie: esto es de suma importancia para 
los constructores de vias, cuando saben que 
es impracticable el uso de planchas metiélicas. 


Esas planchas, si son disefiadas adecua- 
damente, sirven para dar un uso m&s amplio 
a los durmientes, pues hacen posible la dis- 
tribucién del peso sobre un frea mayor del 
durmiente, m4s ancha que las dimensiones in- 
feriores, del riel; aun ms, todo movimiento 
tiene lugar entre Ja plancha de antifriccién y 
el riel, disminuyendo asi el desgaste por la fric- 
cién mecdnica. Las mismas planchas sirven 
adem4s para mantener fija la alineacién y el 
ancho, con un declive necesario para el riel. 
Si son de tamafio grueso y de disefio adecua- 
do, se obtiene mayor beneficio con el uso de 
estas planchas: si el tamafio no es el propio, 
el peso del riel no se distribuye por todo el 
ancho que deberia ser; si es delgado, se vence, 
cansando mayor desgaste en los durmientes 
y a‘lojando los pernos que aseguran los rieles. 

Es de importancia también saber caleular 
las. distancias que deba haber entre un dur- 
miente y otro, pues se prolonga su uso: si se 
eolocan muy separados, el desgaste mecfnico 
es mucho mayor; mds afin, la via rodante 
puede ocasionar poco después un retorcimien- 
to sobre la superficie del riel, aumentando 
asi el costo de sostenimiento. Un ingeniero de 
vias tendré que resolver su propio problema 
y decidir la distancia m&s adecuada que debe- 
ra existir entre un durmiente y otro. Los fe- 
rrocarriles de Norteamérica usan entre 2,900 
y 3,100 trozas de 17.5 x 22.5 centimetros 
(7X9 pulgadas), por cada 1.64 kilémetros 
(una milla) de via. 

La piedra triturada o la grava, bien acomo- 
dadas, ayudan también a prolongar el uso de 


los durraientes, Otra causa por la cual se des- 
pedazan, segin resultado de Jas inspeccioneés, 
es haber sido clavados impropiamente. Una 
quebradura a la mitad es indicacién de que se 
ha levantado la piedra del mismo lugar, qui- 
tandole asi el soporte al riel. También se ra- 
jan o se astillan por no saber cémo clavarlos. 


Fijando rieles en durmientes con planchas 
de antifriccién. 


LA INCISION ASEGURA UNA UNIFPORME 
IMPREGNACION CON EL PREVENTIVO 


La incisién mecdnica de la madera es un 
paso preliminar necesario para someterla al 
tratamiento de creosota, tratindose de dur 
mientes hechos de abetos Douglas y piceas del 
Pacifico, E) patr6én de incisiones que se usa 
para hacer las hendeduras en los cuatro lados 
del durmiente, con una sola operacién mecé- 
nica, asegura la compenetracién del liquido 
preservativo a una profundidad uniforme, sin 
importar lo fibrosa que sea la superficie, 


Sin |: incisién, las superficies porosas no 
legarian a impregnarse lo suficientemente pa- 
ra bafiar la totalidad del 4rea granosa, mien- 
tras que las superficies fibrosas de las orillas 
quedarian empapadas en demasia. Las inci- 
siones sirven para graduar la profundidad de 
la impregnaci6n y para la distribucién del pre 
servativo, sin que importen las formaciones 
porosas de las partes exteriores. 


La operacién para hacer incisiones se rea 
liza usando una mfquina con cuatro rodillos, 
cada uno con navajas en forma de dientes, 
convenientemente separadas, y arregladas en 
forma de que se pueda obtener el mejor nso, 
como resultado de largas experiencias, 

Aunque el objeto principal de la incisién 
es el asegurar la compenetracién uniforme del 
tratamiento preservativo, da a la vez otro be- 
neficio: la oportunidad para corregir defectos 


375 





TOMO Ill 


Agosto de 1950 





de las maderas de todas las especies, al llevar- 
las al tratamiento, debido a la tensién que se 
produce cuando la superficie se seca més 
rapidamente que el corazén de la madera. Las 


incisiones dejan margen para expansién o con- 
traccién de la superficie, y reducen asi a un 
grado insignifieante el trabajo para inspec. 
cionarlos, 


Incisién de la madera antes de ser tratada con creosota. 


VENTAJAS AL AZOLAR LAS MADERAS 
EN LA FABRICA 


Las operaciones para azolar maderas, cuan- 
do asi se requiera, deberfn hacerse antes de 
sujetar los durmientes al tratamiento. Las cor- 
taduras que aparecen después de tratados los 
durmientes reducen la capa protectora de la 
madera impregnada, con el resultado de que 
esas partes expuestas pueden ser lugares de 
infeecién para mohos o insectos nocivos. 

No se azolan los durmientes aserrados cua- 
dradamente, de abetos Douglas y piceas del 
Pacifico, excepto cuando vayan a colocarse 
placas de refuerzo y se desee darles el sesgo 
necesario para ajustarlos al riel. 

Sin embargo, estos durmientes se podrian 
azolar si van a ser colocados sobre una base 
sélida, como planchas met&licas o de concreto, 
para que tengan superficie uniforme y nivela- 
da para el riel. Cuando se colocan en tiras 
de acero, se proporcionan uniones para usar 
remaches con cabeza. 

Para azolar durmientes, se les hace pasar 


por navajas rotativas que cepillan el Area, pa- 
ra que asiente la base del riel, con suavidad, 
teniendo superficies y profundidades unifor- 
mes. Para esto se requiere otra mfquina en 
la planta de creosotar, que asegure la penetra 
cién del preservativo a una profundidad igual 
sobre todas las superficies que hayan sido pa- 
sadas por mAéquina. 


LA PREVIA PERFORACION PROTRGE EL 
PERNO Y EL AGUJERO DEL TORNILLO 


Para prolongar el uso de los durmientes 
y obtener el maximo uso, se sugiere que, antes 
de creosotarlos, se hagan las perforaciones pa 
ra los pernos y tornillos. Al adoptar este sis- 
tema, el liquido preservativo tiene libre acceso 
a todas aquellas partes del durmiente que se 
encuentran debajo del riel, precisamente donde 
se necesita que tenga mayor resistencia. De 
otra manera, los alrededores del agujero en las 
maderas no tratadas estarian expuestos, cuan- 
do pueden impregnarse eficazmente con la so- 
luci6n preservativa. 
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Durmientes ya preparados, listos para el embarque. 
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Otra ventaja que tiene la previa perfora- 
cién de los durmientes consiste en que el perno 
queda amartillado dentro del agujero ya per- 
forado, de un tamaiio adecuado, y tiene asi ma- 
yor resistencia para conservarse mfs macizo 
que el perno clavado en durmientes no perfo- 
rados antes de la aplicacién del tratamiento. 

Es de importancia estudiar la correcta per- 
foracién con el tamafio adecuado, en relacién 
con las dimensiones del perno: los pernos cua- 
drados de 9/16 de pulgada deben tener un 
agujero de 7/16 de pulgada, y para el perno 
de 5g de pulgada el agujero debe ser de % 
pulgada, 


MARCAS PARA EL REGISTRO 


Cuando se marecan los extremos de cada 
durmiente, puede llevarse un registro desde el 
dia de su colocacién hasta su retiro del servi- 
cio. Lo anterior se hace ficilmente: es la &l- 
tima operacién efectuada antes de salir de la 
planta, usando martillos automAtieos equipa- 
dos con niimeros y letras cambiables. Sdélo se 
necesita una letra o nfiimero que sirva de sim- 
bolo para cada troza de la que se desee guar- 
dar registro. 

El comprador obtiene la informacion con 
sélo indicar la clase de trabajo que desee ha- 
cer. Cuando se pidan varias clases de simbolos 
para un solo embarque, se identifican los dur- 
mientes con los siguientes: 


F: Abeto Douglas (Douglas Fir) 

0: Riel de 90 libras. 

Hf: Picea (Hemlock) de la Costa del Paci- 
fico. 

49; 1949. 

M7: Tratamiento con 7 libras, de 50% de 
creosota y 50% de mezelas petrolife- 


Marcas laterales o en los extremos de las trozas. 


LOS DURMIENTES TRATADOS SUJETOS 
A DOBLE INSPECCION 


Los durmientes que se exportan de la Co- 
lombia Britdnica quedan sujetos a dos ins- 


peeciones rigurosas. La primera tiene lugar en 
el aserradero, donde inspectores titulados por 
la Oficina de Inspeccién de Maderas del Pa- 
efifico ealifiean y seleccionan todas las ma- 
deras de exportacién: este servicio indepen- 
diente de inspeccién asegura que el embarque 
de la planta de tratamiento se haga conforme 
a los requerimientos reglamentarios del com- 
prador, a quien se proporcionan certificados se- 
Hados y firmados, 

_Durante el procedimiento de creosotacién 
se hace la segunda inspeccién, en la planta de 
especializacién. Se forma generalmente por 
una oficina inspectora de reconocida reputa- 
cién nombrada por el mismo comprador. In- 
volucra los siguientes puntos: 

1) analizar los preservativos usados, para 
que estén de acuerdo con los requerimientos 
del comprador ; 

2) confrontar las perforaciones, el azola- 
miento, marcas y los demas detalles, para vigi- 
lar que se hallen de conformidad con los pla- 
nos requeridos por el comprador; 

3) asegurarse de que el tratamiento satis- 
faga los requerimientos del comprador; 

4) inspeccionar el durmiente acabado des- 
pués de que haya sido tratado, para examinar 
las condiciones fisicas, el grado de retencién 
neta del preservativo y la profundidad y cali- 
dad de la penetracién; y 

5) expedir certificados al comprador, que 
le garantizan que todo se hizo de conformidad 
con sus requerimientos. 

Hay ingenieros especializados, de firmas in- 
dependientes en esta clase de trahajo, estable- 
cidos permanentemente en la Provincia. 


GREOSOTA Y MEZCLAS DE CREOQSOTA 
CON PETROLEO 


Un tratamiento preservativo, que haya sido 
encontrado satisfactorio para ciertas clases 
de maderas, puede ser enteramente inadecuado 
para otras, si se toman en cuenta las varia- 
ciones receptoras del liquido preservativo: por 
eso las plantas especializadas recomiendan 
firmemente que el tratamiento de los durmien- 
tes se lleve a cabo en las mismas plantas de la 
Colombia Britanica, quienes han tenido buen 
éxito con estas especies durante afios, 

Los registros llevados desde 1909 por em- 
presas ferrocarrileras norteamericanas y cana- 
dienses no dejan duda que las mezclas de creo- 
sota con petréleo son ampliamente satisfacto- 
rias, para proteger los durmientes bajo cuales- 
quier condiciones climatolégicas. Estas inves- 
tigaciones, conjuntamente con un método per- 
feccionado del tratamiento, son garantia, pa- 
ra las empresas que los usan, de que van a 
darles el servicio mfximo. 
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La creosota ha sido usada universalmente 
como preseryativo por mas de un siglo. No 
ha sido superada, debido a su economia y efee- 
tividad. Es Gtil, particularmente, para el tra- 
tamiento preservative, porque es un téxico efi- 
caz contra el moho, y letal para los insectos 
que pican la madera. Como no es permeable, 
se conserva dentro de la madera por largo 
tiempo, protegiéndola permanentemente. Es de 
facil uso, no dafia a la madera ni al metal y 
no escasea. 

Las experiencias que han tenido los ferro- 
earriles en Norteamérica son absolutamente 
convincentes: afirman que un durmiente creo- 
sotado da servicio hasta por treinta afios. Asi, 
para ahorrar en los gastos de los ferrocarriles, 
se adopt6é un tratamiento de 50 x 50% de 
mezcla, que retiene las substancias téxicas. 
Algunos prefieren el 60% de creosota y 40% 
de petréleo. 

Las porciones de mezclas que deben ser re- 
tenidas en cada pie cibico de madera varian, 
conforme los tamaifios del durmiente: para vias 
de tamafio normal o via ancha, son siete libras 
por metro; para vias angostas, ocho libras. 
Estas porciones son netas, altima operacién 
para terminar el tratamiento. 


EL TRATAMIENTO RUEPING O SISTEMA 
DB “CAVIDADES VACTAS” 


Se usa en todo el Canadé y en los Estados 
Unidos: se aplican entre 11 y 12 libras de li- 
quido preservativo por cada pie cibico de ma- 
dera impregnada; se extrae parte del liquido 
para usarlo de nuevo, pero quedan entre 7 y 
8 libras netas impregnadas por pie ctbico. 
Este sistema da la m&s profunda penetracién, 
y se esparce mejor. También deja los durmien- 
tes, una vez creosotados, lo suficientemente 
limpios para su facil manejo. 

El tratamiento tiene dos fases: el periodo 
de aconglicionamiento y de cura, y la impreg- 
nacién, La primera reduce la humedad que 
contiene la madera, hasta un punto predeter- 
minado, y prepara la madera para aplicar el 
liquido preservativo: se conoce como sistema 
Boulton, que consiste en hervirla a presién, 
cuando la madera se halle aun verde o parcial- 
mente seca. 

Una vez acondicionada, se remueve el pre- 
servativo de los cilindros y empieza el trata- 
miento Ruéping, que consiste en lo siguiente: 


1) la introduccién del aire dentro del ci- 
lindro, por presién, y hacia el interior 
de la madera; 

2) el reabastecimiento de aire para el inte- 
rior del cilindro, que contiene el liqui- 
do preservativo, sin disminuir la pre- 
sién; 





3) cuando se llena totalmente con aceite, 
la produccién de un aumento gradual 
en la presién, hasta obtener el grado 
de impregnacién que se requiera, lo que 
se hace al gusto, y al terminar con el 
tratamiento queda impregneda la ma- 
dera, de conformidad con las especifica- 
ciones exactas del comprador ; 
la abertura del escape de la presién ; 
un bafio de expansién, al vacio, segui- 
do del proceso de secamiento del cilin- 
dro; 
el secamiento de nuevo, al final, para 
formar las partes exteriores de los dur- 
mientes: termina el tratamiento y se 
procede a secar el cilindro. 


El comprador sélo tiene que especificar si 
desea la incisién, perforacién y azolamiento de 
los durmientes con 7 libras (ocho libras para 
cada metro de via ancha), con mezcla de 50% 
de creosota y 50% de petréleo por pie ctiibico 
de madera. 


Aparatos para e! tratamiento Ruéping. 


CASOS ESPECIFICOS QUE DAN A CONO. 
CER EL SERVICIO QUE DAN LOS DUR. 
MIENTES DE ABETO DOUGLAS 


Durante el afio 1927, los Ferrocarriles del 
Sur de Inglaterra colocaron dos grupos de 
durmientes de abeto Douglas de la costa del 
Pacifico: en la poblacién Sway fueron usados 
durmientes sin incisién, creosotados en Ingla- 
terra con el sistema Béthell; los mismos dur- 
mientes fueron retirados del servicio en 1940, 
es decir, después de 13 afios de uso, y las cau- 
sas de deterioracién fueron: ataque del moho 
y rajaduras, 

El segundo grupo de durmientes quedé en 
la poblacién de Hinton Admiral; se usaron 
los durmientes perforados y creosotados en la 
Colombia Britfnica, con el sistema Ruéping, 
impregnacién retenida de 7 libras de creosota 
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por pie cabico, Estos durmientes fueron ins- 
peccionados en el mes de septiembre de 1948 
por el personal del Laboratorio de Investiga: 
ciones sobre Productos Forestales, y por la 
Oficina de Ingenieros de Divisién; después 
de 21 afios de servicios, el segundo conjuntu 
de durmientes aun se encontraba en buena» 
condiciones, y no se habian retirado por dete. 
rioracién prematura: no habia sefial de que 
existiese pudricién causada por el moho en 
alguno de los durmientes, y sdlo un 6% de 
ellos se astillaron en grado significativo. 

Los ferrocarriles del Norte del Pacifico ins- 
peccionaron en 1946 los durmientes de picea, 
en la linea principal que pasa por Missula, 
Montana, E. U. A., culminando asi un cuida- 
doso estudio empezado desde 1910: la prueba 
tuvo por objeto determinar la conveniencia de 
usar los de esta especie, en relacién con un gran 
naimero de otras existentes. Los durmientes 
fueron adquiridos en 1909 y tratadog con 
6.75 libras de preservativo por pie cabico, y no 
estaban incisados ni perforados. 


Los durmientes tratados fueron colocados 
en marzo de 1910 sobre cimientos de grava; 
no se incluyeron placas de antifriccién porque. 
no fue sino hasta 1912 cuando se usaron por 
primera vez las de 7 x 9 pulgadas; en 1926 las 
vias fueron renovadas con rieles de cien libras 
y placas de 73% x 10% pulgadas. Se inspec- 
eionaron la primera vez en 1917, la segunda 
en 1924 y posteriormente quedaron sujetos a 
inspeccién cada dos aiios, 

La siguientes informacién da a conocer el 
estado en que se encontraban en agosto de 1946, 
© sea a los 36 afios de continuo servicio; las 
pruebas quedaron concluidas en aquella época 
al ser substituidos los durmientes de abeto 
blanco y picea por deterioro; los restantes 
picea del Pacifico, alerce y abeto Douglas fue- 
ron practicamente reemplazados, debido a que 
fue necesario renovar los cimientos de la via. 
Se calcula que podia haberse prolongado el 
uso de estos durmientes por seis afios més; los 
cuales fueron afiadidos al porcentaje compu- 
tado para las tres especies, como sigue: 


EstaDos DE LOS DURMIENTES EN LAS PRUEBAS DEL Pacfrico pet Norte eN Missuta, Montana, 
FINALIZADA LA INSPECCION EN AGosTO Dp 1946 
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VALORES DE RESISTENCIA DE aBeTO DOUGLAS x Picea pet Pacirico (HEMLOCK) : 





Picea de la costa del Pacifico 
(hemlock) 
Oreada, seca 





Contraccién: 


Volumétrica, para secar al horno; volumen 
} de porcentaje verde ........-+++++0+55 
Linear: de verde a seco, horneado; porcen- 

taje dimensional de verde: radial 
Linear de verde’ a seco-horneado; porcenta- 
je dimensional de verde: tangencial ... 


Gravedad especifica: 


Peso seco-horneado, volumen segtin prueba. 
Peso y volumen, seco-horneado 


Contenido de humedad: 
Porcentaje, basado en peso seco-horneado. 
Peso: 


Libras por pie cfbico, segin prueba 


. 














Flevibilidad estética: 
Resistencia y limite de elasticidad de la fi- 
bra, libras por pulgada cuadrada 
Rotura modulatoria, libras por pulgada cua- 
drada 
Elasticidad modulatoria, 1,000 libras por 
pulgada cuadrada 


Flevibilidad de impacto: 
Resistencia y limite de elasticidad de la fi- 
bra, libras por pulgada cuadrada 
Elasticidad modulatoria, 1,000 libras por pul. 
gada cuadrada 


Presién paralela hacia la fibra: 
Fuerza comprimida y limite de elasticidad, 
libras por pulgada cuadrada 
Trituraci6n m4xima de resistencia, libras 
por pulgada cuadrada 
Presién perpendicular hacia la fibra: 
Resistencia al limite de elasticidad, libras 
por pulgada cuadrada 


Dureza: 


Cargado en libras para oprimir 0.444 de 


pulgada esférica hacia la mitad del dia- 
metro; punta 

Cargado en libras para oprimir 0,444 de 
pulgada a mitad del dia&metro; lados ... 


Desfibracién paralela a la fibra: 


Resistencia m4xima, libras por pulgada cua- 

drada, cen muestras pequefias; plan ra- 

dial 900 
Resistencia maxima, libras por pulgada cua- 

drada, muestras pequefias; plan tangen- 

cial 920 1,380 


* Datos proporcionados por el Laboratorio para Productos Forestales en Vanctver, Canadé. 








Legislacién Nacional 





DISPOSICIONES QUE INTERESAN AL COMERCIO EXTERIOR, 
PUBLICADAS EN EL “DIARIO OFICIAL” DE LA FEDERACION, 
DURANTE EL MES DE JULIO DE 1950 


Sabado 1° (Naim. 1).—-Valores aprobados “Trami- 
te de Aprobacién”, para efectos de inversién r inoeueionas 
de Crédito y Organizaciones Auxiliares. 





rv certifieado ‘para y pago “del 


importe 
impuesto del 15% ad-valérem, durante el mes de junio G)- 
timo. 


Miéreoles 6 (Nim. 4).--Decreto que amplia hasta el 31 
dici de! = > on de octubre 
ale cr \ _reinsiva ol catee dol impanste sshee ts plata, meta- 
len 








ue que dispone se grave con medio centavo més 
por litro el precio de la querosina o petréleo diadfano, trac- 
tomex y combustible Diésel, y con un cuarto de centavo el 
combustéleo o petréleo combustible, que se expendan en los 
estados de San Luis Potosi, Tamaulipas y Nuevo Leén, para 
el combate y control de la mosca prieta. 


Jueves 6. i. 5).—Decreto que modifica la tarifa del 
impuesto general importacién (Aceites de soja o soya, - 
pyres Fy cc pinaliyapncn tijeras, arados, desarmado 

Acuerdo que modifica el de 30 de septiembre de 1948, res- 
peeto al control de la fraccién 6.00.20 (Fenol). 


Viernes 7 (Nam. 6).—Norma oficial de Calidad para Tinta 
Asul Negra para escribir a mano. 


Saébado 8 (Ném. 7).— 
fiala cuoctas para el cobro de 
guayule (planta), hg ge 


rp med ndmero 208-31-75, que se- 
derechos por la explotacién del 
(planta) y candelilla (cera), en 
bosques pe ites al Gobierno Federal, durante el tercer 
frimestre del afio en curso. 


Lunes 10 (Nim. &).—Circular que modifica la lista de 
precios oficiales para el cobro del impuesto del 15% ad-valérem 
sobre los produvtos de exportacién que la misma especifica 
(Lista némero 33). 


Martes 11 (Nam. 9).—Relacién de los productos comes- 
tibles, bebidas y similares, registrados durante los meses de 
noviembre y diciembre de 1947. 


Jueves 13 (Ném. 11).—Acuerdo que dispone la exclusién 
de diversas mercancias sujetas a previo permiso de exportacién. 

Acuerdo que establece que diversas materias vegetales 
queden sujetas a previo permiso para su exportacién. 


Acuerdo que dispone que diversos articulos eléctricos que- 
dan sujetos a previo permiso de importacién. 


Viernes 14 (Nam. 12).-—-Acuerdo que dispone que diver- 
sas mercancias quedan sujetas a previo permiso de importacién. 


15 (Ném. 13),—Autorizacién que exime de im- 
Steele de México, S. A., conforme a ia 
nsformaci 


og AL ogee See Os seaefen 2 In Cuniee ote me 
oficiales para el cobro del impues- 
juctos de exportacién que 

la misma especifica, publicada el dia 10 del presente. 


(Ném. 18).—Decreto que modifica ts Tarifa 
eobre). 


de exportacién que la miswia especifica (Lista niimero 34). 


Sdbado 22 ante. 19).—Cireular que modifica los precios 
de los articulos de importacién que la misma especifica, para 
el cobro del impuesto ad-valérem (Lista numero 13). 

Rectifieacién a la lista de los p 
bidas y similares, cuyo registro se cancela, puhleese” el dia 
10 de abril de 1947. 

Deereto que establece los casos de excepcién para el co- 
bro del 15% ad-valérem sobre los productos de exportacién 
que el mismo especifica. 





Martes 25 (Nim. 21).—Circular nimero 208-32-77, que 
fija los precios y ias cuotas para el cobro del impuesto so- 
bre produceién del petréleo crudo y sus derivados, durante 
el presente mes. 

Cireular naémero 306-8-82, que fija la equivalencia de las 
monedas extranjeras con el peso mexicano, durante el mes 
de agosto préximo. 


(Nam. 22). —Cireular ndmero 208-85-80, 0, que 
fija las cuotes para el cobro del sobre 
de metales, durante el presente mes, asi como el importe del 
certificado para el pago del impuesto del 15% ad-valérem. 
Circular némero 208-384-789, que determina la percepcién 
neta del fisco en el impuesto sobre produccién de metales, 
para los efectos del subsidio a la pequefia mineria, durante 
el presente mes. 








INFORMACION CONSULAR 


NUM. 8 





Legislacién Extranjera 





REQUISITOS QUE EXIGEN ALGUNOS PAISES PARA AUTORIZAR 
LA COMPRA DE DIVISAS EXTRANJERAS Y PARA LAS LICENCIAS 
DE IMPORTACION 


APGANISTAN.--Es necesario obtener 
came & de cambios y otro para la importacién de 
ieulos. 


oer we -¢* ‘No es necesario obtener permiso de la regula- 
de cambios, pero, al expedirse ia licencia de 

poe ig inciuye la autorizacién 

cambios. 


ARABIA (Saudi Arabia, Adén, 
Oma 











AUSTRALIA.—No es necesario obtener un iso de la re- 
gulacién de cambios, porque éste se ex al mismo tiem- 
po que se suministra la licencia de importacién. 


agg ge a 2 nahh -Es necesario el de {a 
regulacién de cambios. Se requiere licencia de importacién, 
articulos que pueden importar- 





con 
se previa = Ba. 
BIRMANIA.—Es necesario solicitar ambos permisos. 


BOLIVIA.-No se requiere el |permiso de la regulacién de 
cambios. La licencia de importacién comprende una auto- 
risacién para adquirir divisas extraneras, pero no asume 
ninguna garantia de — se podrin obtener. Es necesario 
solicitar une licencia de importacién. 


BRASIL.-Se necesite ‘in permiso de la regulacién de cam- 
y que soliciter une licencia para la importacién ; 


lamente cuando cubren algunos articulos considerados esen- 
ciales. 


BULGARIA.—Es necesario solicitar ambos permisos. 


CANADA.—Es necesario solicitar un permiso para adquirir 
divisas. te “vai no se aplica para aquellos casos en que 
a-ticulos no estén 
f ’ ———. ineluyen una importacién, 
la autorizacién para adquirir cam- 
La lista de los articulos que re- 
licencia para ser importados es bastante 


CEILAN.—Tanto el permiso para adquirir divisas como para 
importar articulos es necesario. 


COLOMBIA.—No es necesario permiso para adquirir cambio 
sobre el exterior, pero es menester tener una licencia de 
importacién para poder hacer la compra de divisas. 


COLMNIAS BRITANICAS.—Son indispensables los dos requi- 
sites antes de importar cualquier articulo, pero ia licen- 
cia de importacién -generalmente comprende el permiso 
para adquirir Golene extraneras. 


neial 





CONGO BELGA.—Ambos requisites son 
importar articulos. 


COREA.—Son necesarias las dos 
casos de trueque de mercanc 


para poder 


licencias, excepto en los 


COSTA RICA.—El fondo de divisas extranjeras qve se ven- 
den para pager = importacion: esté racionado, y 
necesario obtener : sin embargo, no 
necesaria une Nicenela ‘de . 


CUBA.—Ninguno de los dos requisites es necesario para im- 
portar. 


383 


pete eS oe 


CEROR AT AREA -El permiso pars la adquisisién de di- 
a exportables esté inciuido en ia leencia 





CHINA.—-Les 
de las de algunce articulen que imports ol 
DINAMARCA.—Es necesario obtener los dos permisos. 
ECUADOR.—La licencia de importacién incluye So derecho de 
adquirir divisas extranjeras, 
cencia de importacié: 
algunos articulos suntuarios. 
EGIPTO.—Los dos requisites son necesarics, y los articulos 
qae se importen sin licencia estén sujetos a ser confis- 


EL. SALVADOR.—Ninguno de los dos requisites es necesario 
para importar articulos. 


ESPARA.—Es necesario obtener el permiso para ja adquisicién 

de divisas Cambios, que verifica ia 
wy diferentes tipos. _Las i 
won 


wih 





DP con 
a para la eontie 
rias ge gg AOE np iy By oy 
pertasién de materias primas necesarias para su economia. 


ETIOPIA.—-Se necesita obtener permiso regulacién de 
—s aunque no es obligatorio 7 licencia de im- 
po jon 





FINLANDIA.—Los dos requisitos son esenciales, y se expiden 
en una sola forma. 


FRANCIA.-—Los dos permisos son indispensables y se expiden 
simultanecamente; la licencia de ae sdlo se ex- 
pide cuando ampara articulos esenciales 


FILIPINAS.—Se requiere el permiso para adquirir divisas 
extranjeras, mismo que para importar articules. La ii- 
cencia para adquirir divieas, siempre y cuando se obtenga 


en las facturas consulares, que 
autoricen los ctaccie # filipinos. 


GRECIA.--Es indipensable hacer ia solicited para la regule- 
cién de cambios, lo mismo que para ia licencie de im- 
portacién, la que incluye un permiso para abrir wha carta 
de crédito. La licencia de importacién se expide tnica- 
mente para ecubrir articulos clasificados como esenciales. 


GUATEMALA.—No es necesario solicitar ningén permiso. 
GRAN BRETARA.—Se requieren ambos permisos. 
HAITL—No es necsario solicitar ningén permiso 
HOLANDA.—-Los dos permisos son esenciales. 

HONDURAS. —_ obligatorio obtener un permiso de ia re- 


pero no hay necesidad de solicitar 
licencia para la tmpertncion de mercancias. 





HONG-KONG.—No es necesario solicitar ninguno de los 
isos, cuando la mercancia “4 “ol 
en caso contrario se 


ww 





de licencia para im 
la que se a» Gnicamente cuando esté ae 


mercancia, 
casa. 


HUNGRIA.—Hay que solicitar los dos permisos 


IMPERIO COLONIAL FRANCES (Indochina).—Los dos per- 
misos son necesarios y se expiden simulténeamente. 
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NUM. 8 








we expiden 


bean An 2 i oar 
taneamente ; © Spenak see Pat 


son 
Ia Meencia de 
miso para adquirir divisas extranjeras. 


INDONESIA.—El permiso para obtener divisas incluido 
en Ia licencia de importacién. = 








ree ge dos i licencia 
importacién se refiere rg los. et incluidos en 


Wie nf nn ge egy — BB eg 
den simultdneamente, no se garantiza que existe 
en Gente yp Gitues taleeatnan por lo 
veces se establece un sistema de prioridades. 


ISRAEL.—Los dos permi son 
taneamente. 








ITALIA.—Ambos 4 
multéneamente. 


JAPON.—Los dos permisos son necesarios 
importacién prende el permiso de la 





LIBANO.—-Las dos licencias son necesarias. 
LIBERIA.—No fe requiere permiso de la Tegulacién de cam- 
y se de importacién 
cuando amparan arros, armas de fuego o municiones. 
MALAYA.—Se requieren los dos permisos. 


MARRUECOS (Zona or og -—La licencia de importacién 
de mercancias comprende el permiso para adquirir divisas 





ean = gy BP es ——— obtener permiso de ia regu- 


al licencia de im- 
portacién se incluye ax autorizacién para adquirir divisas 
racionadas, de acuerdo 


extranjeras, que estén . con un plan 
especial. 


NORUEGA.—El Banco de Noruega expide las sutorizaciones 
para el cambio de divisas, lo cual se indica en la licencia 
de Sag BB rg 


NUEVA ZELANDA.—Se expiden los dos permisos en un solo 
documento. 


ee ee te ee 
guiera ‘t np 
importacién. 

PERU.—Ninguno a hy documentos es necesario, pero 

POLONIA.—Son necesarios los dos permisos. 

PORTUGAL.— Son mecesarios los dos permisos. 


SEPupEIOA DOMINICANA.—Ninguno de los dos 
es necesario; sin embargo, todas ias 


o 
deben ser aprobados por 
ei aue jeneralmente lon, aprucbe’ slempre tod 
Sisthen’ Sado af cumase de eae ene ee 


RUMANIA.—Son necesarios los dos permisos. 
SINGAPUR.—Son necesarios los dos permisos. 
SIRIA.—Los dos documentos son esenciales. 

SUECIA.—Ambos documentos son necesarios. 


SUIZA.—No se requiere permiso para la adquisicién de divisas, 
pero sf es obligatorio para la importacién de articulos, 
especialmente para los que se distribuyen oficialme 
que estén proporcionalmente divididos entre los 


bier ag —No se necesita permiso de la regulacién de 
cambios. Es necesaria la licencia pare la importacién pa- 
ra aquellos articulos de lujo, como 
sutomdviles, y a esenciales. 








TURQUIA.—Se necesitan los dos permisos. 


UNION DE AFRICA DEL SUR.—Se expiden los dos docu- 

i ae ee permisos para la importa- 

cién son a ay a Direccién de Importaciones y 

Exportaciones de la "Snise, que oa una lista de ar- 
tfieules prohibidos y considerados como innecesarios 


URUGUAY.—El permiso de la lacién de bi 
eluido en la licencia para importar mercancias. 


U. R. 8S. S.—Se necesitan Kye permisos. Las dependencias 
del gobierno importan las mercancias y el Banco Central 
expide la li para dquisicién de isas. 


esta in- 





Vv 





VENEZUELA.—Ninguno de los dos permisos es necesario. 
YUGOESLAVIA.--Ambos documentos son necesarios. 


CONVENIO COMERCIAL DE HOLANDA E INDONESIA CON POLONIA 


El 22 de marzo de 1950 firmése en La Haya un nuevo 
convenio comertial y de pagos entre Holanda e Indonesia, por 
wna parte, y Polonia, por la otra. Segin este nuevo con- 
venio, que entré provisionalmente en vigor el 22 de marzo, 
con valides hasta el $1 de diciembre de 1950, el intercambio 
comercial reciproco aleanzaré un valor de 50 millones de flo- 
rines en ambas direcciones. 


Holanda e Indonesia anpevtente a Polonia diversas clases 
de semillas, arenaue; prod ctrotéeni: productos qui- 
micos y farmacéuticos; fibras de rayén, zapatos, esencias y 
aceites etéreos, estopa de lino, méquinas diversas; estafio, 
caucho, copra, tabaco, especias, té y sales de quinina. 

Polonia, por su parte, entregaré cereales, carbén de pie- 
dra, madera, p qui micos. 
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DIRECTORIO CONSULAR MEXICANO 


(Vtene de la cubterta anterior 


EL SALVADOR 


rano: La 


Consulado Hono- 
Centro, trente a ia 


San Sal vador* 
Union, Barno de 
Ofigina de Telégrafos 


ESTAQOS UNIDOS DE 

Washington, D. C.*—Consulad 

cagq, Ill., 201 North Wells St., Suite 

Tex, 910 East S. Antonio St 

Pan American Blidg., 2% piso 

way; Nueva York, N. Y., Sixty 

Bidg,. 70 Pine St.; San Antonio 

México”, 518 West Houston St Ce 

de Carrera: Albuquerque, N. M 
Ave \ipine, lex 
30x 1048 Amarillo 
Bidg., P. O. Box 1083 
St.; Brownsville, Tex 
ricano; Caléxico, Cal., 307 
land, Ohio 
pus Christi 
Peoples Sts 
Bldg 1000 


NOR TEAMERICA 


l ower 
Casa de 
msuiados 
1316 W. Central 
514A W. Main St. P. O 

Tex., 322-323 Blackburn 

Austin, Tex., 30) W. 19th 

206-207 Edificio Paname- 
Ave. Sherman; Cleve- 
Public Square Bldg., Suite 507; Cor- 
Tex., 819 Jones Bldg., Chaparral and 

Dallas, Tex., 1002-1004 Fidelity 
Main St.; Del Rio. Tex., Del Rio 

Furniture Store, Desp. 5-7-8, 536 South Main 

St.; Denver, Col., 406-412 Mercantile Bldg., 15th 
and Arapahoe Sts.; Detroit, Mich., 1010-1017 Fox 
Theatre Bldg., 3211 Woodwar Av.: Douglas, Ariz., 
Brophy Bldg. Desp. 4; Eagle Pass, Tex., 455 
Main Street; Fort Worth, Tex., W. T. Waggoner 
Bldg., Room 902; Fresno, Cal., 212-213 Mason 
Bldg., 1044 Fulton St Galveston, Tex., 220-203 
Galveston Cotton Exchange and Board of Trade 
BI ig Houston lex 935-936 Mellic I sper- 
son Bidg., 815 Walker Street; Kansas City, Mo., 

706 Waltower Bidg., E. 9th Walnut St.; 

Tex., P. O. Box 659, 1612 Farragut St 

Tex., 230-231 Masser Bldg., 22% Main St 
Box 38; Memphis, Tenn., Room 601-603 
chants & Manufacturers Bldg., 198 So 
Naco, Ariz, Edif. Staples Pack, Desp. 205-206, 
80 Michael St.; Nogales, Ariz., Edif. La Villa 
de Paris, 101 Morley Ave.; Nueva Orleans, La., 
534-535 Whitney Bank Bldg., St. Charles & Graves 
Sts.; Oklahqma City, Okla. 301 Local Bldg. & 
Loan Associgtion; Filadelfia (Philadelphia), Pa 
2511 PSA 12 South 12th St Fénix 
(Phoenix) nters Bldg, 39 West Adams 
St., Suite 113 rtland, Ore., 815 Dekum Bidg, 
519 SW. 3rd. Street; Sacramento 14, Cal., 1906 
Capitol Ave.; St. Louis, Mo., Suite 601-602 Mo 
Pacific Bldg. 1218 Olive St Saint Paul | 
Minn., Commerce Bldg., Room 405, 8 East Fourth 
St.: Salt Lake City, Utah, Pacific National Life 
slag., Of. Ne 300; San Angelo, Texas, Edif l 
lips Stauer, Desp. 210, 19% East Harris St.; 

Bernardino, Ca Mapes Bldg., Suite 2021 

Court St.; San Diego, Cal., 901 Bank of America 

Bldg.: San Francisco, Cal., 315-320 Sheldon Bldg 

461 Market St.; Tucson, Ariz., 553 South Stone 

Ave. P. O. Box 2049—Consulad Honorarto 

Boston, Mass., 67 Milk St.; Buffalo, N. Y., 70% 

709 Erie County Bank Bldg.; Miami, Fla., 1221 

SW. 17th St.; Mobile, Ala., domicilio conocido; 

Norfolk, Va., 404 Western Union Bldg; Pitts- 

burgo, Pa., 301 Investment Bldg., 239 Forth Ave 

Providence 3. R. 1. 208 Turks Head Bldg. 42 
Westminster St.: San Juan, Puerto Rico, Calle 
Cruz 250, Apdo. 494; Sta. Barbara, Cal., 241 S 
Marcos Bldg.; Tampa, Fla, P. O. Box 1498 

FILIPINAS.—Consulado Honorario: Manila, calle 
Azcarraga 2057, P, O. Box 665 

FINLANDIA —Consulado Hon 
kaelsgatan | 

FRANCIA Y POSESIONES.—Francia.—Consulado 

General: Paris. 9 Rue de Longchamp —Consu/a- 

do Honorario: Marsella, 52 Rue St-Savournin 


Mer- 
Main St.; 


Mi- 


ARGELIA.—Con 
Carnot 

GRAN BRETANA Y COMUNIDAD BRITANICA 
DE NACIONES—REINO UNIDO.—Consulado 
Londres (S. W. 1.), 48 Montrose Place 
Consulados Honorari Birmingham, 66 Prade 
16 Bates St: Hu I84 Victoria 


sulado Honorario: Argel, 19 Boulevard 


Gseneta 


Ave 
DEPENDENCIAS BRIT 


1N/CAS.—Bermupas, ISLAs 
dei Consulado 


General en 


Trinipan, B | 
ispafia rt o 


CANADA.—Ottawa*.—Consulado General: Montreal 
00 Castie Bldg—Consulado de Carrera: Van 
couver, B. C., 163 West Hastings St., Of. 219-220 

Consulado /lonorario: Quebec, 311 St. Joseph 
St 

CEILAN.—Consulado Honoraric 

York St. Fort, P. O. Box 260 


SUDAF RICA.—Consulado 
del Cabo (Capetown), 15 
sox 106] 


ATEMALA—Consulado Gene 6s 


Guatemala 
Avenida | Norte de Carrera: Ayutia 
fomiciio conocidk 


nsuiado a 

Malaactan, Av. Central 84 
Consulados Honorari Mazatenango, Indepen- 
e: 3); Puerto Barrios, Casa Dupplex, F. C 
> Centroamerica; Retalhuleu, 4% Caile Po- 


Consulado Honorario 


27 Henry St 


Puerto 
pain 


Colombo 19% 


Honorario 
Adderley St 


Puerto Principe* 


HOLANDA Y POSESIONES 


Consulado Honorarto 


HOLANDA 


Amsterdam 


La Ha- 


CURAZAO, GUAYANA 
rio: Wi 
HONDURAS Tegucigalpa 
rio: Puerto Cortés, domici 
Sula (Agencia Consular), 9 


HOLANDESA 
domic Oo 


Consulado 


conocido 


llonora 
lemstad 
. Honora- 
io conocido; San Pe- 
Avenida 20. 


Consuiado 


ITALIA 
Consulado 
LIBANO.—Beirut* 
MONACO (Principado de) 
Mor aco 
NICARAGUA.—Managua*.—Consulad Honorario 
Corinto, Casa César Delgadillo & Co. Ltd 
NORUEGA 
PANAMA.—C 
Bellavista 
Con 
9038 
PARAGUAY Asun 
PERI I 
POLONIA 
PORTUGAI Lisboa * Cor 
I t A de Conde de 
Postal 15 
39; Punta 
a-do-Porto 
domicilios cone 


DOMINK 


Roma General 


Turin 


Consulado 
Honorario 


Genova. — 


Consulado tlonorario 


Boulevard Belgique 


Osio* 


msulado de Carrera: Panama, Edificio 
esquina de Calle 46 y Via Espafia 


ulado Honorario: Colén, Ave. del Prente 


ulados Hon 
Cantanhede Nim 
Rua Infante 
Delgada, Isla de San 
Isla de Sta. Maria 


C1LGOS 
ANA.—Ciudad 


de Carrera 


?warios 


Oporto 


REPUBLICA 
SUECIA ‘onsulado 
SUIZA err Cor 
Rue 
UNION DI 
TICAS 


Trujillo* 
Estocolmo* 


ulado Honorario: Ginebra, | 


REPUBLICAS SOCIALISTAS SOVIE- 
Moscou* 


Consulado Honorario 
18 de Julio 1333 (Palacio Diaz) 


Montevideo, 











impreso en los 


Talleres Graficos de la Nacién 





